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L’Observatorio Metropolitano de Ma-
drid (www.observatoriometropolitano.org) és
un col-lectiu hibrid d’investigaci6 i intervencio
politica format per activistes i professionals de
diversos ambits. El seu proposit principal és
oferir sintesis critiques sobre les principals li-
nies de transformacié de les metropolis contem-
poranies. Es tracta d’una tasca que, desgracia-
dament, ha estat abandonada per gran part del
treball academic i institucional, perd que resulta
extremadament urgent per emprendre qualse-
vol accié politica democratica digna d’aquest
nom. Entre les seves publicacions més desta-
cades, cal esmentar: Madrid jla suma de todos?
Globalizacion, territorio, desigualdad (Trafican-
tes de Sueos, 2007) i Fin de ciclo. Financiariza-
cion, territorio y sociedad de propietarios en la
onda larga del capitalismo hispano (Traficantes
de Sueios, 2010).

Nota editorial

Quan el text que teniu entre mans va veure la llum en la versio origi-
nal en castella, el mar¢ de 2011, tot just havia comencat ’'anomenada
primavera arab i res feia preveure que, poc temps després, la rabia
ila frustracié que es respiraven als nostres carrers acabaria conver-
tint-se en una mobilitzacié massiva de protesta contra les retallades,
la precaritzacié creixent de les nostres vides i I’espoli de la riquesa
de tots per part d’una elit cada cop més reduida de banquers i grans
capitalistes, amb el consentiment i/o la col-laboracié de la classe
politica en conjunt.

Amb les mobilitzacions iniciades el 15-M i que han tingut con-
tinuitat en un moviment d’assemblees i ocupacions de places, en
mobilitzacions massives com I’acordonament del Parlament el 15 de
juny o les manifestacions a tot I’Estat el 19 de juny, i molt recent-
ment el 15 d’octubre amb un abast mundial, s’ha aconseguit atu-
rar un procés de despolititzacié de la societat i d’allunyament de
la intervenci6 publica de la majoria de la poblacié per comencar a
revertir-lo a favor d’una discussi6 cada cop més generalitzada sobre
els motius de la crisi i qui en sén els guanyadors i els perdedors.

«Aquesta crisi és una estafa» ha estat una de les nombroses con-
signes que ens han acompanyat aquests dies, al costat d’altres com
«No ens representen», en referéncia a una classe politica cada cop
més allunyada dels interessos de la poblacié i més sotmesa a la 1ogi-
ca d’un capitalisme que no saben o no volen parar, i que exigeix un
tribut cada cop més gran.



De les grans mobilitzacions del maig-juny hem passat a les as-
semblees de barris i a les mobilitzacions a petita escala protagonit-
zades pels sectors més castigats per les retallades com la sanitat o
I’educacid, i a accions solidaries com les que organitzen les plata-
formes d’afectats per la hipoteca per aturar els desnonaments de la
gent atrapada als paranys de les hipoteques impagables.

Les reivindicacions que han omplert el carrer han estat molt di-
verses, unes més possibilistes i les altres més radicals, pero a la ma-
joria —igual que a les discussions de que han sortit— hi trobem un
substrat semblant: I'intent d’entendre la realitat que vivim, la logica
economica 1 politica que ens ha portat on som, per tal de buscar
com tallar (amb reformes) i revertir (amb canvis) la situacid, com
crear mecanismes de control participatiu de totes les vessants de la
politica i1 I'economia, i com repartir equitativament la riquesa que
produim entre tots.

Perque la reflexi6 sobre el moment que vivim i les discussions i
propostes que es generin siguin el fruit de la participacié del conjunt
de la societat i no el fruit de les propostes d’experts, €s important
que tothom estiguem en condicions d’entendre la 1ogica d’un siste-
ma que sembla molt complicada perd que obeix a regles de fet molt
senzilles i clares, que s’oculten darrere discursos foscos aparentment
inintel-ligibles. La gent de I’Observatorio Metropolitano ha fet un
gran esfor¢ de sintesi i clarificacid, per tal de dotar-nos d’eines pro-
pies de reflexi6 i actuaci6. Es tan important entendre la crisi que vi-
vim com entendre cap a on ens pot portar, per tal d’evitar que derivi
en enfrontaments entre els sectors més afectats pel repartiment de
les engrunes. «Que la crisi la paguin els rics i els banquers!».

Els fraus de la crisi. Cinc maneres de no entendre res és una ver-
si6 reduida de La crisis que viene. Algunas notas para afrontar esta
década, text escrit per I’Observatorio Metrapolitanto de Madrid i
publicat per l'editorial Traficantes de Suefios. Tant a uns com als
altres els volem agrair la cessio del text per a la present edici6é en
catala.

el col-lectiu viric

Introduccio

Ja fa tres anys que ens vam veure assaltats per les primeres no-
ticies d’una crisi que només és comparable a la de 1929. Tres anys
de «brots verds», promeses pomposes d’una recuperacio i grans re-
formes. Tres anys durant els quals tots els anuncis de recuperacio,
que era just a la cantonada, s’han truncat davant uns fets sempre
tossuts. La intervencié publica a escala global, sens dubte, ha evi-
tat un enfonsament de I'estructura econdmica tan catastrofic com
el que va seguir el crack del 29, perd ha estat incapag de generar un
nou cicle de creixement que s’assembli, ni tan sols minimament, a
una expansié economica. Tenint en compte aquests resultats, el pa-
norama internacional de la propera decada sembla que sera el d'un
llarg estancament, potser puntejat per esclats financers regionals i
per convulsions, més o menys regulars, que podrien tornar a posar
en tensio tot el sistema economic.

I, no obstant aix0, el més significatiu, des del punt de vista poli-
tic, és la rapida adaptacié dels grans agents economics. Davant
d’una esquerra internacional que el 2008 va sentenciar la mort del
neoliberalisme, just abans d’arribar a entendre totalment en que
consisteix, encallada permanentment en la demanda d’una represa
del creixement i 'ocupacio, els centres de poder capitalista, liderats
per un sector financer que ha mantingut intacta la seva capacitat
politica, han pressionat amb exit per exigir el seu rescat per part
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dels estats i, després, rellancar una contraofensiva al-lucinant i am-
biciosa. Per descomptat, aquesta estrategia comuna de les elits glo-
bals, nacionals, regionals i locals ha prescindit de qualsevol conside-
raci6 sobre les bases del creixement economic a llarg termini. De
manera descarada i sense cap mena de responsabilitat de cara al
futur, han posat les garanties dels beneficis financers per davant de
qualsevol altre aspecte (ja sigui social o economic). Tal com ha estat
passant des dels inicis de la contrarevolucié conservadora i 'auge
del neoliberalisme dels anys vuitanta, I’Estat només €s la instancia
decisiva que cal conquistar i, en aquest cas, I’eina politica per tras-
lladar els costos de la crisi als sectors socials més debils.

La Unio6 Europea és el lloc on aquesta linia ofensiva dels poders
financers s’ha sentit amb més forga. Amb el suport d’'un entramat
juridic que eleva el dogma neoliberal a poc menys que una norma
constitucional, els agents financers s’han arraulit darrere la crisi del
deute public de paisos com Grecia, Espanya, Irlanda o Portugal per
conquerir la tutela de la despesa publica sancionant qualsevol des-
viacio de 'ortodoxia amb forts recarrecs en els tipus d’interes. Amb
les opcions tan restringides, els estats han basculat entre garantir els
interessos a mitja termini dels mercats financers —mitjancant refor-
mes del mercat de treball, programes d’austeritat, desmantellament
de les pensions puibliques i privatitzacions— o entregar immediata-
ment grans sumes de diners publics als bancs i als fons que tenen
bons estatals. Quan s’escrivien aquests paragrafs, moment en que
encara no s’havia sortit d’aquesta fase de la crisi, marcada per
I'ofensiva financera sobre el deute ptblic, ja es podia intuir quina
seria la propera estaci6é. Com ja va passar el 2007, els fluxos finan-
cers s’han refugiat en els mercats de futurs del petroli i de les prime-
res materies. Aixo és el que explica les fortes pujades dels carbu-
rants des de mitjan 2010 i, progressivament, també d’alguns
productes agricoles. No trigarem gaire a veure la repercussio
d’aquestes pujades sobre els tipus d’interes, que multiplicaran la
pressié sobre unes poblacions que ja es troben molt endeutades,
precaritzades i desnonades pel progressiu desmantellament de I'es-
tat del benestar. En aquest sentit, cal recordar que els tipus d’interes
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s’han mantingut a nivells propers a zero des de 2009, en gran part,
per garantir la pau social en uns moments en que els nivells
d’endeutament privat arreu del continent —i molt especialment a
Espanya— sén més alts que mai.

En definitiva, els esdeveniments han deixat enrere gran part de
la poblaci6, que esta encaixant la medicina dels ajustos, perd sem-
pre amb dosis molt diferents, en funcié d’una jerarquia particular i
cruel de posicions salarials i de propietat, de diferéncies d’edat, na-
cionalitat i génere. Sota aquesta perspectiva, la crisi, més aviat guia-
da per decisions politiques que no pas per una urgéncia economica
abstracta i inapel-lable, s’ha convertit en la gran oportunitat de les
oligarquies de tota mena per reforcar les linies de domini construi-
des durant les darreres decades. .

Es per tot aixd que aquest petit llibre surt a la llum, amb el pro-
posit de servir per situar les dimensions d’un conflicte social inevi-
table. El seu esquema és senzill. Hem volgut comencar fent un repas
de les principals linies ideologiques que utilitzen els governs, els
economistes i els mitjans de comunicacio per justificar les politiques
que afavoreixen les diferents elits capitalistes: rescats bancaris, re-
tallades de drets i de la despesa publica, reformes del mercat de
treball 1 dels sistemes ptblics de pensions, etc. Veurem que cap
d’elles no se sosté si se’n fa una analisi seriosa; no obstant aixo, els
poderosos contraarguments que podrien situar la discussié econo-
mica en un altre lloc encara sén fora del debat public. També hem
volgut posar sobre la taula els efectes de la crisi social que, precisa-
ment pel fet de no pertanyer a I'agenda politica oficial, romanen
ocults, com la creixent polaritzacié social, els impactes a llarg ter-
mini d’una crisi social que encara esta en estat de gestacio, els me-
canismes reals de desmantellament de l'estat del benestar o una
crisi ecologica galopant. Per acabar, no podiem deixar de tractar
I’aspecte que potser és més decisiu per —aquesta vegada si— supe-
rar la crisi. Es tracta, naturalment, de 'ambit politic i de la necessi-
tat de reactivar les lluites socials que aspirin a revertir el model ac-
tual de repartiment de la riquesa i, d’'una vegada per totes, ens
alliberin de la rapinya del capitalisme financeritzat.



En aquest treball, s’ha prescindit de gran part del material bi-
bliografici de les referencies a les fonts. Per a una revisié exhaustiva
dels arguments que conté, es pot llegir el treball, també de
I’Observatori Metropolita, signat per Isidro Lopez i Emmanuel Ro-
driguez: Fin de ciclo. Financiarizacion, territorio y sociedad de pro-
pietarios en la onda larga del capitalismo hispano (1959-2010), Ma-
drid: Traficantes de Suefios, 2010, disponible en edicié digital a la
pagina de l'editorial: www.traficantes.net
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1
Cinc maneres
de no entendre res...

o de justificar aquells que treuen més profit
de la crisi

Des que es va declarar la crisi oficialment, 'excepcid i la urgencia
han marcat els temps politics. Els canvis de rumb i les reformes le-
gislatives s’han anat succeint al mateix ritme que les noticies econo-
miques anaven anunciant la irrupcié de nous fenomens i la caiguda
progressiva en la depressid. A escala internacional, la bancarrota
dels grans bancs d’inversié nord-americans (Bear Stearns, Lehmans
Brothers o l'asseguradora AIG) va anar seguida de rescats, aba-
ratiments dels tipus d’interes i programes molt generosos d’ajuda
financera mitjangant la compra dels famosos actius toxics —el cas
més sonat va ser el de Troubled Assets Relief Program (TARP) del
govern Obama, que, entre 2008 1 2009, va dedicar més de 700.000
milions de dolars a aquest fi. Iniciat el 2010, pero, sembla que el
temps de les intervencions publiques a gran escala s’ha acabat; es-
pecialment a Europa, on les prescripcions de Maastricht i el control
del deficit han donat pas a uns programes d’ajustament molt amplis
i a la crisi del deute sobira dels anomenats paisos periferics o PIGS
(Portugal, Irlanda, Grecia i Espanya), segons 'acronim recurrent
encunyat per les revistes financeres internacionals, amb un deix co-
lonial amb prou feines dissimulat.
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A Espanya, aquesta seqiiéncia té la seva propia cadencia. En un
primer moment, es va negar la premissa major: «La crisi és una crisi
financera internacional, no té causes internes». Perod, en poc més
d’un any (entre finals de 2007 i principis de 2009), la caiguda dels
promotors immobiliaris, 'augment espectacular de I’atur i el des-
cens general de l'activitat economica van plantejar el problema en
termes molt diferents: la crisi tenia arrels «locals» i anunciava un
periode d’estancament perllongat i incert. Desconcertat per la res-
saca dels anys de prosperitat, el govern va emprendre tota mena de
mesures, incongruents a més no poder: subvencions indiscrimina-
des al sector immobiliari, subvencions al consum d’electrodomestics
i automobils, supressié de I'impost de patrimoni, devolucié dels 400
euros de 'IRPF, augments de 'TVA, etc. En aquesta mar d’iniciatives
contradictories, potser 1'inica linia consistent del periode va ser la
particular versid dels rescats corporatius internacionals: I'accelera-
ci6 de l'obra ptblica dirigida a donar suport al nivell de negoci de
les grans constructores espanyoles i els suports al sector financer
espanyol —molt exposat al credit hipotecari i als promotors. Per a
aquest dltim, a més de la concessié d’avals publics molt generosos i
de les facilitats per obtenir liquiditat del Banc Central Europeu, el
govern va establir dos fons immensos financats generosament: el
primer (octubre de 2008), dotat amb 50.000 milions d’euros, estava
dirigit a comprar actius financers de les entitats amb dificultats; el
segon (juny de 2009), dotat amb fins a 99.000 milions d’euros, va ser
creat per deixar diners a les caixes d’estalvis en procés de fusio: el
Fons de Reestructuracié Ordenada Bancaria (FROB)'. Les dues

1 Se suposa que, en el cas del primer, el del Fons d’Adquisicié d’Actius Financers,
I’Estat comprava actius financers de qualitat de les entitats financeres que tenien difi-
cultats, que per cert van exigir guardar ’anonimat «a canvi» de les ajudes. El gener de
2011, ja s’havien gastat 19.300 milions d’aquest fons. Per la seva banda, el FROB deixa
diners a les caixes d’estalvis en procés de fusié6 amb un interés no especialment baix.
Per aix0, els apologetes dels rescats bancaris argumenten que, a més de ser imprescin-
dibles per evitar un col-lapse economic de proporcions més grans, aquestes operacions
no suposen perdues a llarg termini per a ’Estat. El cert, pero, és que les garanties de
devolucid, en molts casos, son febles; que aquestes mesures no suposen cap canvi en
P’estructura de propietat i el funcionament del sistema financer, i que —obviament—
no s’ha fet un esfor¢ ni de bon tros comparable per rescatar les families més exposades
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xifres sumades s’acosten a la meitat dels pressupostos de I’Estat
d’un any. A escala europea, les quantitats que s’han establert per al
rescat del negoci financer han estat de 4,5 bilions d’euros, el 40%
del Producte Interior Brut (PIB) de la UE.

Com a gran part dels paisos europeus, aquesta fase de confusié
va acabar a finals de 2009 per ordre de la UE i amb una crida gene-
ralitzada a I’ajust economic. La sortida de la crisi ja no s’havia de fi-
nancar a través de la despesa publica. El maig de 2010, paral-lelament
a 'anunci del rescat grec i el consegiient pla d’ajustament, el govern
espanyol va decretar una reduccid del salari del funcionariat d’'un
5%, la congelaci6 de les pensions, la supressié d’algunes prestacions
socials i també les primeres retallades en obra publica. El desembre
de 2010, a cavall del rescat irlandes, es va publicar un nou paquet de
mesures: es privatitzava el transit aeri (AENA) i la Loteria Nacio-
nal; a més, se suprimia I'«ajuda» de 426 euros a la gent aturada que
acabés d’esgotar les prestacions. Les altres dues grans linies
d’intervencié —com no podia ser d’altra manera— s’han dirigit a les
reformes del mercat de treball i al sistema public de pensions. Dit en
poques paraules, en menys d’un any, s’ha desenvolupat I'atac contra
els drets socials i la despesa social més ferotge de tota la historia de
la democracia; paral-lelament, els diners publics dedicats al rescat
dels sectors financer i immobiliari —que suma quantitats astrono-
miques— no han estat objecte de cap restricci6 destacable. Potser la
desproporci6 entre el tracte dispensat pel govern als grans agents
corporatius i als greus problemes socials que esta generant la crisi
sigui suficient i no calgui saber res més. No obstant aixo, per a la gent
interessada en els «detalls», a les pagines segiients s’analitzen els ar-
guments basics que han servit per defensar, primer, els grans rescats
1, després, els severs ajustos socials.

Com passa gairebé sempre, I'iinica manera d’entendre la crisi és
politica: n’hi ha prou amb saber qui té el poder de decisid i a qui

a ’endeutament. Ironicament, aquesta dltima possibilitat hauria fet arribar els matei-
xos diners als bancs, pero sense els 200.000 desnonaments de 2010, una xifra semblant
prevista per a I’any 2011 i una tensié economica i social enorme per un gran nombre
de families i persones.
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beneficien aquestes decisions. El resultat de més de tres anys de
crisi és que el benefici d’uns pocs s’ha posat per davant de qualsevol
altre criteri, social o —paradoxalment— també economic.

Primera: <L’economia obeeix unes lleis propies.
Les politiques economiques han de ser dissenyades d’acord
amb aquestes regles»

Que l’economia tingui «necessitats» o fins i tot «lleis» ja és una abe-
rracio que situa les formes de producci6 i distribucié de riquesa en
un lloc que no admet critica. O, encara pitjor, en un lloc al marge de
la discussi6 i la voluntat dels mateixos humans que, segons aquest
tipus de prescripcions, sembla que només hi estan convidats com a
automats de la produccid i 'intercanvi economic. La naturalitzacié
de l'organitzacié economica actual, que per simplificar anomenem
capitalisme —si bé hi ha molts tipus d’organitzacié capitalista—,
s’ha instal-lat a gairebé totes les formes del discurs hegemonic.
Quan apareix un economista o un expert financer als mitjans de
comunicacid, es presenta automaticament investit d’'una posicié
d’autoritat, que s’expressa sota la forma d’un llenguatge i un argot
amb pretensions cientifiques. Aixi doncs, el seu discurs es conver-
teix en una quasiveritat, si més no per a la gent no experta. Pero,
quant de rigor i quanta ideologia s’amaga darrere les analisis i les
prediccions dels economistes?

En primer lloc, cal reconeixer que I'economia, en cas —dub-
t6s— de ser una ciéncia com les anomenades ciéncies naturals, ho
és en un sentit molt restringit. Com la sociologia, I'antropologia, la
historia i altres ciéncies socials, I’'economia intenta explicar feno-
mens en els quals intervenen una multitud de factors —humans, so-
cials i fins i tot naturals— que fan molt dificil I’elaboracié de lleis a
partir d’'unes regularitats que sempre es veuen qiiestionades per
multitud d’excepcions. A conseqiiéncia de la impossibilitat d’ela-
borar lleis cientifiques en sentit ple, una de les diferéncies principals
entre les ciéncies «dures» 1 les ciencies socials rau en la dificultat
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d’aquestes per elaborar prediccions solvents. Tot i aixi, a diferéncia
dels altres sabers sobre la societat, 'economia ha tractat d’explicar
la realitat economica de les nostres societats a través de simplifica-
cions amb una base matematica. Aquestes simplificacions sén el
que, en l'argot expert, sTanomenen «models econdmics». L’ano-
menada llei de 'oferta i la demanda, les diferents formes de relacio
entre taxa d’ocupacié i salari, sén alguns exemples coneguts
d’aquestes modelitzacions economiques.

El principal problema dels models economics rau en el fet que,
per ser operatius, han de simplificar —en molts casos fins a
I’absurd— el funcionament dels factors que operen en la realitat.
Per exemple, un dels elements més coneguts que serveixen de base
a moltes modelitzacions economiques é&s el tipus antropologic que
empren. Es tracta del celebre homo economicus, funcié esque-
matica del comportament economic dels sapiens sapiens, segons el
qual si la informacié que reben és completa, els subjectes humans
sempre prendran la decisié més racional possible per tal de maxi-
mitzar-ne la utilitat. I quan es diu «utilitat» es pensa, fonamental-
ment, en benefici monetari calculable. No cal ser un expert per
trobar, només amb un repas mental, un munt d’excepcions i
d’altres factors que determinen el comportament economic. En la
realitat social hi ha families, responsabilitats grupals, classes so-
cials, gustos i estils de vida definits culturalment que fan poc ope-
ratiu aquest tipus antropologic ideal de la rational choise. Ni tan
sols els moviments capritxosos dels mercats financers i les seves
onades mimetiques de panic o euforia, de la mateixa manera que
les estrategies de venda de les empreses, s’ajusten a aquest model.
De fet, el marqueting i la publicitat —centrals i imprescindibles en
les nostres economies— han esdevingut determinants a 1’hora
d’operar amb aquest conjunt d’elements «irracionals», culturals i
inconscients que sembla que funcionen per sota de la majoria de
decisions economiques dels subjectes humans. En qualsevol cas,
I’homo ceconomicus continua essent, amb una tenacitat envejable,
la base d’explicacié de gran part de les modelitzacions econo-
miques.
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Perd que passa quan aquest tipus d’explicacions amb forca de
«llei» s’apliquen a 'economia, amb tota la seva complexitat? En cer-
ta manera, aix0 té molta relacié amb el que hem conegut durant
aquests anys: la crisi financera no es pot explicar sense l'efecte
d’autoengany que produeixen les modelitzacions economiques.
Desencadenada pel col-lapse del mercat hipotecari nord-america,
la crisi va trobar el seu llindar critic en les anomenades hipoteques
subprime. Com se sap, aquestes hipoteques anaven dirigides a les
llars amb menys renda. Segons el sentit comd, la concessié d’aquest
tipus de credits s’hauria de considerar com un factor de risc impor-
tant. Amb 'objectiu de conjurar els perills associats a aquest modus
operandi, es va bastir una complexa enginyeria financera que, mal-
grat la seva sofisticacid, és extremament senzilla d’entendre. Es
tractava de dividir les hipoteques subprime en trossos anomenats
MBS (Mortage Backed Assets) per barrejar-les en paquets financers
anomenats CDO (Credit Debt Obligations). Després, aquests pa-
quets es venien a bancs i institucions financeres de mig planeta.
Com que els CDO incloien «segments» de les hipoteques subprime,
pero combinats amb altres fragments de deutes i actius més segurs
—com hipoteques de families de classe mitjana— i, a més, cadas-
cun d’aquests paquets tenia una asseguranga de risc (anomenada
CDS o Credit Default Swap), semblava que el producte era del tot
segur. Al mateix temps, la base «cientifica» del model provenia de
les series estadistiques de comportament dels preus de I’habitatge
durant els darrers trenta anys. D’una lectura apressada i poc rigoro-
sa d’aquestes series, es va extreure la conclusié que els preus de to-
tes les modalitats d’habitatge hipotecat no podien caure alhora.?

Durant un temps, res no va pertorbar I'idil-li entre agents finan-
cers 1 economia academica. Els millors analistes del mén, contrac-
tats per les anomenades agencies de rating o d’avaluacié de riscos,
van afirmar —per activa i per passiva— que aquests instruments

2 Un altre dels criteris de «cientificitat» d’aquestes practiques era la increible sofisti-
caci6 matematica dels models utilitzats per separar i reunir actius hipotecaris i, sobre-
tot, per posar-los un preu. Una vegada més, I’economia i els economistes confonien els
criteris de cientificitat (causalitat, lleis, universalitat) amb la sofisticacié matematica.
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financers compostos per bones quantitats d’hipoteques subprime
estaven blindats contra el risc. Perd el que va passar va ser justa-
ment el contrari del previst: la dissolucié del risc en paquets finan-
cers compostos que es venien a agents de mig mén va produir un
contagi generalitzat de la crisi a tot el sistema financer internacio-
nal. Com a la simplificacié popular de la teoria del caos, el batre
d’ales d’una papallona o la incapacitat de fer front a les hipoteques
d’un 10% de les families nord-americanes va provocar la crisi finan-
cera més important dels tltims setanta anys. Practicament ningi no
havia vist o predit aquest risc sist¢emic. En aquest cas, com en molts
d’altres, la modelitzacid, les prediccions i els aparells teorics dels
economistes van servir per legitimar i assegurar uns sistemes de
funcionament economic sobre els quals, en realitat, es tenia una ca-
pacitat de control i explicacio relativament petita. L'iis de les mate-
matiques amb prou feines va servir per satisfer la propia pretensio
d’autoritat de la disciplina.

Pero ni que, malgrat tot, s’admeti que les modelitzacions i els
aparells teorics dels economistes poden ser utils per descriure la
realitat, cal reconeixer que 'economia no és una disciplina unitaria,
feta de consensos indestructibles i punts de no retorn. Com en gai-
rebé tots els camps del saber que tenen relacié amb la societat —i
precisament perqueé no son ciéncies en un sentit ple—, I’economia
és l’escenari d’'una batalla apassionada entre paradigmes i models
teorics completament contraposats. Trobem diferents escoles que
es barallen per determinar quina o quines son les millors maneres
d’explicar les qliestions economiques. Aixi doncs, hi ha neoclassics
i liberals, sempre partidaris de 'anomenat principi dels mercats au-
toregulats; perd també keynesians, neokeynesians i postkeynesians
que, de diferents maneres, assenyalen que el mercat no tendeix a
I’equilibri i que, en determinats moments, cal un suplement o una
ajuda extra que pot provenir del sector public.

Convé que ens aturem un instant en aquestes polémiques per-
que, de fet, resumeixen bona part del debat contemporani sobre que
és i que ha de ser 'economia. Segons el pensament economic domi-
nant, 'economia té una capacitat increible d’autoregulacio, és a dir,
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de perfeccionar-se i millorar sense cap tipus d’intervencié externa.
Es un sistema autosuficient i el mecanisme que fa possible aquesta
perfeccié autoreguladora es diu mercat. Els productors concorren al
mercat amb diferents béns i serveis i els consumidors amb una deter-
minada quantitat de diners destinada a obtenir els productes que
satisfan les seves necessitats. El que permet I'intercanvi és, precisa-
ment, el preu dels productes; i aquest esta determinat per les varia-
cions en la demanda i I'oferta d’aquest producte. El mercat sera més
eficient i just en la mesura que cap venedor o comprador individual
—o0 associat en algun grup— pugui modificar el preu dels productes.
Lajusticia del joc rau en el fet que cap agent individual tingui un pes
excessiu en el mercat o una posicié de privilegi que li permeti inter-
venir en el valor dels preus. Aquesta situacié s’anomena competen-
cia perfecta i, en un mercat de competéncia perfecta, el preu funcio-
na com una simple dada o informacié a partir de la qual tant
venedors com compradors ajusten les seves decisions economiques.
Els avantatges d’aquest model sén tants, per als seus apologetes,
que I'inic objectiu de la politica economica ha de consistir a garan-
tir que el mercat funcioni sol i sota condicions de competencia. Tot
el que intervingui sobre els preus s’haura d’eliminar, inclosa la pro-
pia intervencio publica. Aquesta és, per exemple, 'opinié de gran
part de la premsa economica i dels alts carrecs d’institucions com el
Banc d’Espanya, el Banc Central Europeu o ’'FMI i resulta tan vali-
da per al mercat de béns de consum com per al mercat de treball o
els mercats financers. Fins i tot els serveis publics com la sanitat o
I’educaci6 han de funcionar cada vegada més segons els mecanis-
mes de mercat. Es a dir, Peconomia funciona sola, n’hi ha prou amb
deixar-la en pau i no voler introduir-hi idees que li son estranyes.
El problema d’aquest model, com de tants altres, és que és pura-
ment teoric. Tal com demostren nombrosos economistes a partir de
col-leccions d’exemples amb les quals es podrien omplir biblioteques
senceres, 'economiarealifinsitotles bases del nostre sistema econo-
mic s’entesten a funcionar d’una manera radicalment diferent. Les
critiques son massa llargues i exhaustives per poder-les resumir aqui.
S’ha dit que els preus de mercat no incorporen la gran quantitat de
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costos —les anomenades externalitats— que I'empresa no es veu
obligada a pagar. Per exemple, el fet que bona part de la nostra ener-
gia sigui tan barata és perque no inclou els costos que ha de pagar la
societat i el planeta en forma de contaminaci6 i regeneracié ambien-
tal durant els propers segles. Igualment, hi ha sectors que es conside-
ren monopolis naturals —com la distribuci6 electrica i la telefonia
per cable—ien els quals, tal com sabem tots aI’hora de pagar la factu-
ra sempre als mateixos proveidors, la competencia és una mera ficcid.
Draltra banda, en una societat on tots els béns i serveis fossin proveits
pel mercat i no existis cap mecanisme redistributiu —per exemple,
I’anomenat estat del benestar—, ’educaciéila sanitat serien un privi-
legi d’uns pocs, és a dir, d’aquells que realment poguessin pagar-les.
Pero potser la critica més radical prové del fet que el concepte de
«mercat» no entén ni explica el que sosté el nostre sistema econo-
mic: el benefici empresarial, que en definitiva és el que anima les
inversions i la creacié d’industries noves. De fet, el nostre sistema
economic pot funcionar de manera normal justament a partir d’'una
distorsio constant del mercat i la competencia. Bona part dels eco-
nomistes fins i tot estarien d’acord a afirmar que només hi ha bene-
fici (o benefici extraordinari) en aquelles situacions en qué existeix
alguna forma de monopoli o oligopoli. En una situacié de compe-
téncia perfecta, el benefici tendiria efectivament a zero i els ingres-
sos del productor quedarien reduits a la reproduccié simple dels
seus costos de produccié. La competencia I'obligaria a ajustar-se a
aquest nivell de preus en el qual el benefici €s nul.
Afortunadament (per als grans agents capitalistes), la majoria de
les nostres economies funcionen sobre posicions de monopoliioligo-
poli. L’acer, el petroli, I'energia, els automobils, les medicines i una
llista llarguissima de mercaderies les produeixen un grapat de grups
empresarials que, en alguns sectors i regions, es poden comptar amb
els dits d’'una sola ma. Pero, fins i tot en situacions en que podria
semblar que hi ha moltes empreses en concurréncia —com el tex-
til—, les estrategies de venda passen per generar formes de distincié
del producte dirigides a convertir-lo en una mercaderia exclusiva,
cosa que permet que aquests productors es beneficiin d’una posicid
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de minimonopoli. Aix0 —i no res més— és el que s’aconsegueix
quan es crea una imatge de marca. D’aquesta manera, es poden ven-
dre unes sabatilles esportives anomenades Nike per cinc o deu vega-
des el preu d’unes altres sabatilles amb caracteristiques semblants i
uns costos similars, pero sense una marca reconeguda.

Pitjor encara: la idea dels mercats autoregulats i la critica als mo-
nopolis tampoc no explica la innovacié tecnologica i, per extensio,
el canvi economic. Les innovacions técniques i organitzatives no-
més «interessen» —almenys en termes capitalistes— si generen po-
sicions de monopoli que permetin obtenir beneficis extraordinaris.
Alguns economistes gens sospitosos de radicalisme han reconegut i
defensat aquesta idea: el benefici monopolista és necessari per a la
innovacié economica i, per tant, és del tot justificable i beneficios.
Es el cas de Schumpeter i la seva explicacié del desenvolupament
economic. Segons Schumpeter, I'empresari innovador és l'autentic
campié del canvi economic només perque, a través del seu geni,
posa en circulacié productes nous o nous metodes de produccid i
d’organitzaci6 del treball. I és aix0 i només aixo —Ila seva posicio de
monopoli sobre un avantatge econodmic, encara que sigui tempo-
ral— el que li permet obtenir uns beneficis que serien impossibles
d’assolir en una situacié de competencia perfecta. Ho reconeix la
nostra legislacié actual, que protegeix i legitima els beneficis deri-
vats d’aquest tipus d’innovacions mitjancant monopolis legals tem-
porals (de vegades abusius) com les patents i els drets d’autoria.

Dins el mercat de treball, també ens trobem amb posicions de
partida completament desiguals que no funcionen segons un meca-
nisme de competencia perfecta. Per exemple, una empresa que con-
tracta el 10 o el 15% de la poblaci6 activa d’una regid, un fet forga
usual a gairebé totes les ciutats mitjanes, té una posici6 de forga ex-
traordinaria en la definicié de les condicions de contractacio i de
treball dels seus empleats, cosa que resulta del tot asimetrica amb la
posici6 dels treballadors en solitari. Una empresa també es pot tras-
lladar amb una certa facilitat d’'un pais amb salaris alts a un altre on
siguin molt més baixos —i on potser els mantingui baixos un régim
policial i autoritari. En aquest sentit, encara que hi hagi experiments
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—com la directiva Bolkenstein de 2006 a la UE— que tractin de
convertir la mobilitat de 'ocupacié en una eina dirigida a abaratir els
sous i els costos mitjangant I'aplicacié de la «legislacié laboral del pais
d’origen», jen general es pot dir que els treballadors d’un pais amb
salaris baixos poden emigrar a un altre pais amb remuneracions altes
amb la mateixa facilitat que tenen les empreses i el capital? No, per
descomptat. I per impedir-ho, tenim aquesta forma d’intervenci6 pu-
blica sobre els mercats de treball tan profitosa de les lleis migratories!

Podriem dir el mateix de les complexes cadenes de produccid
internacional on, moltes vegades, una gran empresa (per exemple,
Ikea o Zara) subcontracta les tasques de produccié a una miriada de
petites empreses, aquestes si sotmeses a una competencia molt forta
per part del seu Unic client: 'empresa matriu. D’aquesta manera, a
partir de la seva posicié monopolista, la multinacional obté beneficis
extraordinaris mitjangant Iabaratiment abusiu dels costos de pro-
duccid, ara externalitzats en un bon nombre de subcontractistes.

Els mercats financers tampoc no funcionen en regim de compe-
tencia. Pensem en I'exemple anterior de les empreses de rating o
avaluacio de riscos. Bona part de la informacié que dirigeix les in-
versions financeres de tot el planeta i que és fonamental a I’hora que
aquesta multitud d’homo economicus —que anomenem brokers i
agents financers— prenguin decisions és elaborada per tan sols tres
empreses (Standar&Poor’s, Moody’s i Fitch). Es tracta d’una situa-
ci6 d’oligopoli perfecte de la informacio i, no obstant aixo, els seus
informes dirigeixen els fluxos especulatius i d’inversié de I’economia
mundial. Massa poder per només tres empreses. Fins i tot els grans
fluxos d’inversié del planeta son dirigits per un petit grup de grans
intermediaris financers amb una capacitat enorme per gestionar les
masses de liquiditat al seu caprici.’

Dit clarament, el mercat és, simplement, el lloc on es troben les
posicions de desigualtat prévies a I'intercanvi economic i que un
intercanvi sempre desigual ha contribuit a crear i reforcar. Aixi

3 Aixi doncs, per exemple, més del 50% de I’estalvi financer de residents espanyols
en institucions d’inversi6 col-lectiva (fons d’inversid i de pensions) esta gestionat per
tres grans grups bancaris: Santander, BBVA i La Caixa. Font: Inverco, 2010.
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doncs, quan es diu que el mercat és el mecanisme economic més just
i eficient i, sobretot, quan es diu que la nostra economia és una eco-
nomia de mercat —i que es fa tot el possible perque funcioni com a
tal—, el que es vol, de fet, és justificar el sistema actual de diferen-
cies 1 desigualtats economiques, al mateix temps que es legitimen
les posicions de benefici extraordinari que obtenen els grans agents
economics del planeta. Per tant, avui dia, quan parlem de mercat,
en realitat estem parlant d’estrategies de poder, i quan parlem de
mercats «autoregulats» només participem en la ficcié imaginaria
d’un model determinat de domini capitalista.

En definitiva, el que descobrim darrere de les definicions i les
prescripcions de l’'economia no sén tant posicions fonamentades
cientificament com afirmacions ideologiques que, en molts casos, te-
nen ben poca —o cap— base real. En ultima instancia, és legitim
pensar que I'economia només és la manera com es produeix i es dis-
tribueix la riquesa en una societat. I aix0 té molt més de politic que
no pas de «cientific» o «natural». A les pagines segiients, precisa-
ment, veurem que les explicacions i les receptes que s’apliquen avui
a la crisi s6n en realitat afirmacions ideologiques. En molts casos,
aquestes afirmacions estan orientades per una determinada visio de
I’economia segons la qual I'important no és tant resoldre els proble-
mes socials que acompanyen la crisi com recuperar els nivells ante-
riors de benefici dels grans agents economics. Des d’una perspectiva
diferent, I’economia real —les formes de produccid, les regles del
repartiment de la riquesa, etc.— no s’hauria de convertir en materia
d’experts, sind en objecte de discussi6 politica. En definitiva, es trac-
ta d’'una cosa massa important per deixar-la en mans d’experts.

Segona: «Si els empresaris no obtenen prou beneficis,
no es genera ocupacio. La prioritat és generar un escenari
propici perqué hi hagi inversio i, per tant, ocupacio»

Aquest argument, amb diferents formes, potser és el que es repeteix
més a I’hora d’ajustar les politiques per sortir de la crisi. En primer
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pla, trobem el benefici i la inversid, i només després es produeix la
recuperacio, especialment del que més preocupa, els llocs de tre-
ball. Els corrents dominants en economia entenen que la inversio
és la peca central de tota l’activitat economica. Més inversié signi-
fica més producci6 i, per tant, més ocupacid. D’acord amb aquesta
perspectiva, la variable que determina més el volum d’inversi6 és
el percentatge que es queda I'empresari després de fer front a totes
les despeses necessaries per completar un cicle productiu —sala-
ris, capital, primeres materies, etc. Com es pot endevinar, aquest
percentatge ttil després dels pagaments coincideix una altra vegada
amb els beneficis. D’aquesta manera, 'equacio podria ser tan senzi-
Ila com: més beneficis, més diners tils per a la inversio.

No obstant aix0, aquest teorema té uns forats teorics i practics
importants. El primer —i més flagrant— és que els beneficis no han
d’anar a parar necessariament a inversions productives. Aixo és el
que va passar durant la crisi de 1929, quan les classes propietaries
van decidir conservar els seus estalvis abans que destinar-los a cap
aventura empresarial. Aix0 mateix és el que J. M. Keynes va batejar
com la «trampa de la liquiditat», per assenyalar la necessitat
d’augmentar la despesa publica com a tinic ressort per animar el con-
sum i les expectatives de creixement i, consegiientment, la inversio.
Per altra banda —i aixo potser és el més important a’hora d’entendre
la nostra conjuntura actual—, pot ser que els beneficis i fins i tot la
«inversié» no produeixin gens d’ocupacié; o més encara, que no tin-
guin res a veure amb cap procés que s’assembli —ni de lluny— al que
podriem anomenar produccio de riquesa. De fet, aix0 és el que passa
a les economies altament financeritzades com la nostra.

Efectivament, als paisos occidentals, o a bona part, la forma
canonica del benefici empresarial no es produeix a través de la pro-
ducci6 de béns i serveis —per exemple, cotxes, sabates o una expe-
riencia al parc d’atraccions— que, un cop venuts, retornen als em-
presaris en forma d’una suma de diners més alta que la que van
emprar per a la produccié d’aquestes mercaderies. En aquestes eco-
nomies, la forma del benefici ja és majoritariament financera. En
aquest cas, el que s’intercanvien son titols de propietat de diferents
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tipus —per exemple, accions, bons de deute ptblic o opcions sobre
el valor futur d’altres accions, a més de sol o habitatges— en els
quals la inversié en diners retorna finalment en forma de més di-
ners. Aqui no hi ha, necessariament, produccié de mercaderies o
prestaci6 de serveis de cap mena.

Es calcula que, a la principal economia del planeta, els EUA, els
beneficis financers haurien superat de llarg els beneficis empresa-
rials no financers des de mitjans de la decada de 1990. Si s’inclouen
dins els beneficis financers les plusvalues generades en operacions
immobiliaries —que al cap i a la fi funcionen com un mercat espe-
culatiu—, 'evolucié de les xifres espanyoles és semblant a la dels
EUA. En aquest sentit, cal dir que les grans corporacions indus-
trials obtenen bona part dels seus ingressos mitjangant instruments
financers com el refinancament a través de la compra-venda de les
propies accions o de les d’altres empreses.

Els motius d’aquesta financeritzacid progressiva de les economies
més desenvolupades sén complexos. No hi ha dubte que existeix tot
un conjunt de factors institucionals que tenen relacié amb la progres-
siva liberalitzaci6 dels moviments de capital a escala internacional i
l'acceleracié de les innovacions financeres en un marc progressiva-
ment desregulat. L'element central d’aquest desplacament del capital
productiu pel capital financer es troba, tanmateix, en una crisi del
benefici —podriem dir una crisi del capitalisme—, subjacent a les
principals economies industrials des dels anys setanta. En efecte,
I’anomenada crisi del petroli de 1973-1979 va mostrar clarament que
janoseria tan facil obtenir beneficis per la via de la producci6 de béns
iserveis. La creixent competéncia internacional en les principals li-
nies de producciéo —com 'automobil, la siderurgia, les drassanes, els
aparells electrics, etc.— 1 la resistencia d’una classe obrera que no
estava disposada a deixar-se explotar a qualsevol preu van reduir ra-
pidament els marges de benefici industrial. Des dels anys setanta i
vuitanta, bona part dels paisos industrials van veure com les seves
fabriques i instal-lacions tancaven o bé se n’anaven a altres paisos
amb menys costos. Al mateix temps, el nombre de treballadors in-
dustrials als antics paisos centrals es va estancar o finsitot va minvar.
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La veritat és que aquesta crisi tan llarga que s’arrossega des dels
anys setanta no es pot considerar superada. La debilitat dels benefi-
cis obtinguts mitjancant la produccié de béns i serveis encara per-
sisteix a les economies més madures. De fet, s’ha vist agreujada per
I’entrada al mercat internacional de nous gegants industrials com la
Xina o I'India, que cada any acaparen una mica més de la produc-
cio total del planeta. En principi, i des d’una perspectiva no com-
promesa amb el problema dels beneficis capitalistes, I'escenari es
podria considerar optim: cada vegada es produeix més amb menys
treball i menys diners; per tant, cada vegada hi ha béns més barats i
assequibles per a tothom, fins i tot per a les poblacions dels paisos
més pobres del planeta, sempre que s’apliqui una politica de repar-
timent minimament equitativa. Des de la perspectiva dels princi-
pals centres de comandament de I'economia mundial, pero, el pro-
blema €s un altre: es tracta de recuperar els nivells de benefici a
qualsevol preu. En definitiva, aixo és el que defineix el capitalisme.

Durant les decades de 19801 1990, una de les vies principals per
augmentar els beneficis va consistir, com veurem amb detall, a re-
duir els costos, especialment els costos salarials; es van buscar pai-
sos i regions on les primeres materies i els sous fossin més barats i
les legislacions ambientals més laxes; es va incentivar ’'automatitza-
cio i la incorporacié de noves tecnologies a la produccié industrial
amb l'objectiu d’obtenir avantatges competitius i també s’anaven a
buscar les legislacions fiscals que carreguessin menys costos sobre
les taxes de benefici. També es va comencar a considerar que hi
havia una quantitat molt gran de recursos i ambits socials que ha-
vien quedat parcialment fora de I'esfera mercantil—com I’educacid,
la cultura, els béns naturals— i que podien donar lloc a diferents
formes de negoci que, encara que a la llarga destruissin o empitjo-
ressin la qualitat del servei o del bé que abans s’obtenia a través de
mitjans no capitalistes, podrien generar ocupacié i alguna mena de
benefici, per marginal que fos. No obstant aix0, la soluci6 principal
davant el problema del benefici va passar pel que avui anomenem
financeritzacid, €s a dir, per convertir el control de les enormes
masses de diners que s’havien generat durant les decades passades
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en una font increible de poder i de control sobre el conjunt de
I’economia global. Ara es tractava d’obtenir rendes financeres de
les maneres més variades. L’ascens del neoliberalisme com a ideo-
logia hegemonica de I’Estat i de les elits dirigents no ha estat sin
I'expressio politica d’aquesta «necessitat» de rellancar els nivells de
benefici per vies fonamentalment financeres.

Perque ens adonem del poder enorme que suposa el capital finan-
cer respecte al conjunt de I'economia, n’hi ha prou amb comparar-lo
amb el PIB real. Just abans de la crisi, el 2007-2008, es calculava que
el PIB mundial podia rondar els 60 bilions de dolars (aproximada-
ment un 2,5% era la part espanyola); tanmateix, el valor dels actius
financers de tot el planeta era prop de vuit vegades més alt. Ara bé,
perque aquestes masses financeres tan grans generin beneficis ha
calgut establir una serie de condicions que, en les tipiques economies
industrials de les decades anteriors, tenien un desenvolupament molt
escas. Per una banda, es requeria que el moviment i la circulacié de
capitals no estiguessin sotmesos a gaires traves. Aixo implicava que
aquests capitals poguessin comprar moltes coses —com empreses,
recursos naturals, deute— que abans no es podien adquirir, i sobre-
tot vendre, amb facilitat i rapidesa. Per aixo, des de la década de
1980, s’ha animat una onada de privatitzacions de béns piiblics a
totes les economies del planeta, pero especialment a les més vulne-
rables —sempre necessitades de financament, que en molts casos
destinaven, irdbnicament, a fer front als deutes contrets previament.

També calia que aquestes masses de liquiditat mantinguessin un
creixement constant. En bona mesura, aixo s’ha aconseguit impli-
cant una part creixent de les classes mitjanes i altes del planeta en la
circulacié financera. L'expansié de les anomenades institucions
d’inversié col-lectiva —fons d’inversid, assegurances i, especial-
ment, fons de pensions— potser és la millor prova del seu exit. Pero
perque una part creixent de les classes mitjanes d’Occident
col-loquessin els estalvis en productes financers calien canvis subs-
tantius de 'organitzacié d’aquestes societats. Per exemple, ha calgut
que I’Estat abandonés algunes de les seves antigues funcions, que
les pensions gestionades per institucions publiques es deterioressin
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o, fins i tot, que en alguns paisos (com Xile) fossin del tot privatit-
zades; o també, com a Espanya, que se subvencionés fiscalment la
contractaci6 de fons de pensions privats.

Finalment, la reconstruccié del benefici per vies financeres re-
queria poder remenar i portar al present uns beneficis que s’havien
de generar en el futur. Dit d’una altra manera, una part important
del procés de financeritzacié es deu a la seva capacitat de portar al
present un flux sempre més gran de rendiments futurs. I aixo, mit-
jancant mecanismes molt diversos. Per exemple, una hipoteca per-
met que un treballador compri un habitatge a partir dels ingressos
futurs de la seva feina; o un Estat adquireix finangament venent
deute public, que es pagara amb els ingressos fiscals que obtindra
en un futur; o un inversor s’assegura una part de les rendes que
s’esperen d’una accié o d’un bé venent a una tercera persona els so-
brebeneficis, perd també els riscos de perdua del valor que s’ob-
tinguin efectivament d’aquest en un termini determinat —aquesta
és la base del mercat de futurs. Totes aquestes férmules i moltes
més permeten que aquells que fan o financen aquestes operacions
obtinguin beneficis presents sobre rendiments (financers, produc-
tius, salarials) que només es poden produir en un futur.

El més curiés d’aquest tipus de mecanismes €s que, en la majo-
ria de casos, el benefici es produeix a partir de la gestio i el control
de grans quantitats de diners que no sén propietat de les institu-
cions financeres. Aixi doncs, per exemple, en I'episodi recent de les
bombolles financeres dels EUA i d’Espanya, els bancs i les caixes
d’estalvis van concedir credit a partir dels diners que obtenien dels
diposits dels seus clients, o dels diners que els prestaven altres insti-
tucions financeres, o fins i tot dels diners que obtenien venent a al-
tres bancs —d’arreu del mén— el deute que havien contret els cre-
ditors de les hipoteques. Aquest procediment s’anomena titulitzacié
i és central per explicar la crisi financera que es va desencadenar
després del col-lapse del mercat immobiliari nord-america basat en
les hipoteques subprime.* Podriem explicar de la mateixa manera

4 Tota la mecanica de la formaci6 de beneficis a partir de la concessié d’hipoteques
subprime estava definida pels circuits de titulitzacié d’hipoteques. La titulitzacié ope-
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el funcionament de les institucions d’inversié col-lectiva, que ope-
ren amb diners que pertanyen a petits estalviadors, perd una part
—de vegades molt significativa— dels beneficis obtinguts amb
aquests diners queda en mans dels seus gestors en forma de comis-
sions i primes. Perque s’entengui I'asimetria d’aquest tipus de meca-
nismes, convé recordar que, encara que els beneficis es reparteixin
entre els estalviadors i els gestors, els estalviadors —é&s a dir, les
classes mitjanes de tot el planeta— assumeixen la totalitat del risc
de les «seves» inversions. Per tant, allo que assegura el benefici fi-
nancer no és tant la concentracié de la riquesa en un grup més o
menys petit d’entitats financeres com el control i la gestié de la ri-
quesa financera per part d’aquestes entitats. Aixo també implica un
canvi en la funcié economica de les finances i fins i tot, com assen-
yalen alguns autors, una desnaturalitzacié de la seva funcio. En els
models classics de les economies industrials basats en la circulacié
monetaria, els bancs i les institucions financeres recollien 1’estalvi
dels empresaris i de les families més adinerades i el dirigien, a tra-
vés del credit, cap a les inversions que podien ser més productives.
Quan es van crear els mercats financers, el proposit també era que
les empreses obtinguessin financament directe a través d’inversors
que compraven una participacié (acci6) a 'empresa. No obstant
aixo, en economies com la nord-americana, la britanica o I'espa-
nyola, la funcié de les finances és molt més semblant a una labor
extractiva: es tracta de maximitzar els beneficis financers sense que
importi si estan produint una riquesa real, si destrueixen la posicié
econdomica d’un pais o si subordinen poblacions senceres als inte-
ressos d’'un deute contret per I’Estat o bé per ells mateixos —com
és el cas del gran endeutament hipotecari a Espanya.

Aquesta posici6 central del capitalista en diners davant del capi-
talista industrial també explica el fet que el poder de les grans enti-
tats bancaries i dels mercats financers sigui, actualment, molt més

ra mitjancant la venda de la gestié dels beneficis de les hipoteques a altres agents
financers, que també assumeixen els riscos d’impagament. Aquesta va ser una de
les principals formes de creaci6 de beneficis financers durant la fase final del cicle
expansiu que va esclatar el 2007.
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gran que el de les corporacions industrials. O que aquestes tltimes
hagin adoptat un funcionament cada vegada més semblant al de les
entitats financeres, cosa que fa impossible la distinci6 entre econo-
mia real i economia financera.

Ara bé, si el benefici es produeix cada vegada més per vies finan-
ceres i gran part d’aquest benefici ja no es dirigeix a les inversions
productives, sin6 a fer uns moviments que moltes vegades només
podem considerar especulatius, per qué aquesta insisténcia en la
necessitat de reconstruir el benefici per tal de generar inversio i, per
tant, ocupacio? Potser per nostalgia d’'un funcionament de I’econo-
mia que ja fa temps que no es pot reconeixer en la realitat? La res-
posta pot ser molt menys ingenua. En una economia progressiva-
ment financeritzada, on el benefici es confon cada vegada més amb
algun tipus de renda financera, els fonaments de la legitimacié de
les funcions del propietari de capital podrien estar entrant en una
fase d’erosi6 terminal.

Per als economistes classics, el benefici era el «salari» just de
I’empresari, que arriscava el seu temps i els seus diners. Era la re-
muneracié per les tasques de coordinacié o, més important encara,
per la capacitat de I'empresari per introduir innovacions tecnologi-
ques o organitzatives que agilitzaven els processos productius o,
almenys, els feien menys costosos. Pero, que passa quan la figura de
I’empresariila del capitalista s’escindeixen a favor de I'tltim? Quan
el benefici deixa de ser el «salari de 'empresari» i ja s’identifica ple-
nament amb la renda financera del capitalista?

Historicament, la promesa capitalista s’ha xifrat en la seva capa-
citat i eficiencia per posar al mercat mercaderies i serveis cada vega-
da més barats. Gran part de les hipotesis de progrés que han animat
els programes de reforma del darrer segle i mig —tant per part dels
critics dels capitalisme com de la part més reformista i renovadora
de les seves elits— s’han construit sobre aquesta promesa de la «re-
volucié permanent de les forces productives». La fascinacié per la
creacid de riquesa a través de mitjans capitalistes i I'estricta subor-
dinaci6 de les finances a ’economia productiva va ser una de les
preocupacions principals dels economistes classics. Molts conside-
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raven la figura del rendista —que no afegia ni aportava res que fos
realment util per a la produccié de riquesa— com un parasit. Key-
nes fins i tot parlava de ’«eutanasia del rendista» com una cosa ne-
cessaria i desitjable. Hauriem d’opinar el mateix del capitalisme
rendista actual i obrar en conseqiiencia?

Tercera: «<Locupacio és massa cara. Hem viscut per sobre
de les nostres possibilitats: ara cal estrényer-se el cinturé
perqueé I’economia es recupetri»

O, segons l'argot dels economistes: el mercat de treball és massa
rigid, o poc flexible, o els salaris sén molt alts. En realitat, es tracta
d’una variant de 'argument anterior que considera que el benefici
és la llei i el motor de I'economia, pero ara en relacié amb allo que
el fa possible i també 'impedeix: el treball assalariat.

D’acord amb I'economia dominant, la relacié entre capital i tre-
ball és un simple intercanvi. Pero, com ja es van atipar de dir els
economistes classics —des d’Adam Smith fins a Marx—, per sota
d’aquest intercanvi aparentment neutral, la for¢a productiva d’'una
societat es posa a disposici6 del capital o, dit d’'una altra manera, les
necessitats i les capacitats socials, les nostres vides, se subordinen al
benefici capitalista. En consonancia amb la visié dominant del mer-
cat de treball com un simple intercanvi, el problema de la manca
d’ocupaci6 €s una simple variant de la llei de 'oferta i la demanda.
Si no hi ha feina és perqué aquesta no és prou barata. Per estrany
que sembli, aquesta ximpleria és la base de gran part de les modelit-
zacions economiques del funcionament del mercat de treball: 'atur
involuntari —aquell que es produeix perqué no hi ha oportunitats
per a qui en busca— sempre és una anomalia temporal. De seguida
actuen els mecanismes de mercat i creen noves oportunitats labo-
rals que poden ser aprofitades per les persones que realment volen
treballar. Si aixo no passa és perque els mecanismes d’ajustament
automatic del mercat han deixat de funcionar. Els motius d’aquest
desajustament poden ser diversos. Un dels més esgrimits —i també
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combatuts— és que els desocupats potser no tenen prou «incentius»
per buscar feina o per desplacar-se als llocs i als sectors que generen
aquestes oportunitats. Un altre és que ’Estat és excessivament pro-
teccionista amb els treballadors i, per exemple, dificulta molt
l’acomiadament o grava excessivament les empreses, cosa que les
desanima a invertir i generar ocupaci6. Una ultima font de «distor-
sio» pot provenir de 'existencia d’una forca sindical que «impe-
deixi» que els treballadors acceptin salaris més baixos. En qualsevol
cas, totes aquestes afirmacions es poden traduir amb una explicacié
més senzilla i facil de reconeixer: les nostres vides encara sén massa
comodes perque ens animem a treballar d’acord amb les condicions
que I'economia pot oferir.

Alsullsingenusd’unllecen economia, aquesta menad’arguments
poden resultar una mica estranys, si no un atemptat contra el sentit
comd, en una situacié com l’actual en que hi ha més de vint milions
d’aturats a Europa i més de quatre a Espanya. No sembla que la
crisi hagi estat generada per les demandes excessives dels treballa-
dors, per uns nivells salarials molt alts o per un cicle de conflictes i
vagues que hagi fet impossible que els empresaris —sempre benvo-
lents— continuin contractant treballadors. Pero, malgrat les evi-
dencies, un dels objectius principals de les reformes economiques a
Europa i a Espanya és, novament, el mercat de treball. Per generar
ocupaci6 se’ns diu: primer, que els salaris sén massa alts i que hau-
rien d’estar sotmesos a controls més estrictes; segon, que cal facili-
tar la contractacié i 'acomiadament perque els empresaris contrac-
tin treballadors amb més facilitat i els ajustos del mercat de treball
siguin cada vegada més rapids, i tercer, que s’ha d’incentivar la re-
cerca activa de feina, de manera que cada vegada sigui més dificil
viure sense recorrer a una feina assalariada —per exemple, a través
de prestacions socials.

Tanmateix, quan s’observa amb una certa profunditat historica
el problema de 'atur i les funcions economiques del salari, 'analisi
esdevé necessariament complexa. El primer que sorprén és que la
remuneraci6 dels assalariats no sempre ha estat enemiga de la bona
marxa economica. Els salaris es poden veure de dues maneres: com
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un cost per a les empreses, perd també —i aix0 és el més interes-
sant— com la font principal de la despesa en consum. Paradoxal-
ment, si els salaris son «excessivament» baixos i els beneficis «exces-
sivament» alts, pot passar que la despesa en consum no augmenti
prou perque els empresaris puguin vendre tota la producci6 al mer-
cat i, per tant, garantir el benefici. Aquesta situacid, que ha estat
recurrent en nombroses de les crisis economiques que s’han viscut
al llarg del segle XIX i bona part del XX, es coneix com a subcon-
sum o, també, «sobreacumulacié», ja que hi ha grans quantitats de
capital que no troben inversions rendibles en la producci6 de merca-
deries i serveis que es puguin vendre.

La soluci6 historica davant d’aquest problema tan greu la va do-
nar —com ja s’ha dit— John Maynard Keynes. En les seves obser-
vacions de la crisi de 1929, el lord anglés va atacar de manera acar-
nissada les teories economiques de I’atur voluntari i, en canvi, va
sostenir que tota sortida efectiva de la crisi passava forcosament per
elevar els nivells generals de consum de la societat, el que en termes
economics s’anomena «demanda agregada». La millor manera de
fer-ho era a través de programes de despesa publica que rellancessin
el procés econdomic; aquest tipus d’intervencié havia de ser perllon-
gat en el temps i s’havia de reforgar mitjangant una politica
d’increment moderat dels nivells salarials. La raé es trobava en el
que Keynes anomenava la diferent «propensié al consum» de les
classes treballadores i propietaries. A diferencia del que passa amb
la gent rica, els treballadors tendeixen a gastar gran part del seu
salari en despeses de consum corrent; d’aquesta manera, quan
s’eleva el nivell dels salaris, s’eleva el consum en general. Aixi
s’aconseguia vendre més quantitat de la produccié potencial i, al
mateix temps, s’estimulava una nova ronda d’inversions que, final-
ment, generava més ocupacio.

Aquestes receptes van animar el pacte social que, als EUA, es
coneix com a New Deal (Nou Acord). Durant els anys trenta del
segle XX, el New Deal nord-america va establir un programa molt
ampli de reformes i intervencions per part de I'Estat, que incloien
grans projectes d’obra publica, inversions en educacid, facilitats
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d’accés a I’habitatge per a les families i, fins i tot, un cert estimul a
la sindicaci6 dels treballadors, amb I'objectiu que pressionessin per
l’alca dels seus salaris. Aquestes politiques van permetre que aquest
pais pogués esquivar millor que la resta la crisi economica més gran
del segle XX i, al mateix temps, van evitar tant les derivacions poli-
tiques de tipus autoritari o feixista —tal com va passar a bona part
del territori europeu, com é€s el cas de ’Alemanya nazi, la Italia
feixista o ’Espanya de Franco— com l’expansi6 interna del gran
enemic ideologic a llarg termini: el comunisme.

El keynesianisme, per tant, no és res més que una forma de re-
formisme capitalista que desemboca en una eficiencia més gran
d’aquest sistema economic. I precisament per aixo es va convertir
en la teoria dominant de les politiques economiques dels paisos oc-
cidentals després de la Segona Guerra Mundial. En certa manera,
els trenta anys compresos entre 1945 i 'anomenada crisi del petroli
de 1973-1979 van estar marcats pel mateix tipus de pacte social que
hem vist als EUA. Els termes eren els segiients. Per una banda, els
empresaris i els propietaris de capital acceptaven que els guanys que
s’obtenien gracies a les millores constants en la produccié industrial
repercutissin, encara que fos minimament, en els salaris dels treba-
lladors. A canvi, els propietaris de capital garantien que la seva pro-
duccio tingués compradors i fins i tot, mitjancant la despesa publica,
que la salut (sistemes sanitaris publics) i la productivitat (despesa en
educacid) dels seus treballadors creixés. Per la seva banda, els tre-
balladors, a través dels sindicats, acceptaven que I'increment dels
salaris i el seu consum no fossin més elevats que el de la productivi-
tat, per no fer minvar els guanys dels capitalistes. En el mateix pa-
quet de negociacié també s’establia I'abandonament de qualsevol
horitz6 de transformacié radical de I'economia capitalista.

Aquest pacte es va mantenir relativament intacte fins als anys
setanta. I les institucions a les quals va donar lloc, recollides en el
que anomenem estat del benestar, encara que estiguin en un procés
de retrocés evident i subjectes a atacs continus, segueixen configu-
rant la manera com es reprodueixen les societats capitalistes
avancades. Com s’ha apuntat, durant els anys setanta dos episodis
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de pujada rapida dels preus del petroli, units a la creixent competen-
cia internacional i a una pressi6 salarial cada vegada més forta per
part d’uns treballadors cansats d’un pacte que, senzillament, els re-
legava a ser la part que aportava més i hi guanyava menys, van po-
sar fi a la trajectoria economica de les décades anteriors. Les estra-
tegies dels empresaris i dels governs van ser moltes i diverses, pero
gairebé totes van compartir un mateix diagnostic: els salaris
s’havien convertit novament en la causa principal dels problemes
economics. La terapia passava pel control salarial. L'objectiu dltim
consistia a bloquejar la pressio sobre els beneficis —i, per tant, so-
bre la inversi6— i/0 que les pujades salarials repercutissin sobre els
preus —cosa que produia inflacié. El triomf de Reagan i Thatcher
als EUA i al Regne Unit respectivament va donar una gran empen-
ta a aquesta nova linia politica amb un atac ferotge contra tota mo-
bilitzacio social. Tal com havia passat historicament, els salaris van
tornar a ser, fonamentalment, un cost per als empresaris.

El resultat economic de les politiques de control de rendes i de
l’atac a l'ocupacié va ser, en tot cas, molt diferent del que s’es-
perava. El bloqueig al creixement dels salaris i fins i tot la seva re-
duccié no va produir un augment del creixement econdmic ni tam-
poc la creacié d'un nombre significatiu de llocs de treball. Ben al
contrari, durant les décades de 1980 i 1990, el creixement econo-
mic dels paisos occidentals va ser moderat i, en alguns casos, insig-
nificant, almenys si es compara amb la decada de 1960. Al mateix
temps, l’atur es va estabilitzar en unes xifres que, uns anys enrere,
s’haurien considerat inacceptables. Per bé que les raons d’aquesta
relativa atonia econOmica tenien relaci6 amb els problemes
d’acompliment dels beneficis capitalistes que hem comentat a I’epi-
graf anterior, un dels esculls fonamentals residia, una vegada més,
en el fet que, amb uns nivells alts d’atur i salaris estancats era molt
dificil estimular el consum de les families i, per tant, la inversi6. El
resultat eren unes economies més aviat anemiques, amb crei-
xements debils i inestables.

La solucié a aquest problema, assajada a nombrosos paisos —
entre ells Espanya—, va venir de la ma de I’enginyeria financera. El
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problema tornava a situar-se a la banda de la demanda: si les fami-
lies no poden gastar més a partir d’'uns fluxos minvants de renda
salarial, potser es podrien elevar els seus nivells de despesa per mit-
jans financers. Els instruments financers que serveixen per a aquest
proposit sén basicament dos i sempre apareixen combinats: per una
banda, el recurs al credit (endeutament) i, per laltra, les bombolles
financeres i immobiliaries que operen sobre titols de propietat (com
accions, fons de pensions o habitatges) que estan en mans d’una
proporcio significativa de les llars.

Partint d’aquests preceptes, des de les decades de 1980 i 1990
s’ha aplicat una bateria de politiques molt complexa que ha intro-
duit una massa de llars creixent dins els circuits financers. Propia-
ment, quan una persona adquireix accions o un fons de pensions o
compra habitatges o s0l pensant, sobretot, en els rendiments futurs
i no tant en la utilitat com a bé d’us, aquesta persona esta operant
d’acord amb una logica financera. Quan aquesta mena d’operacions
estan a I’abast de moltes families i, més important encara, quan una
part creixent de les seves rendes —i també dels seus riscos— prové
de les plusvalues financeres, es pot dir que les economies domesti-
ques es «financeritzen». Aixo és, senzillament, el que ha passat du-
rant els darrers vint anys.

Pero, com pot ser que la financeritzacié de les economies domes-
tiques, o el que alguns han anomenat el triomf del capitalisme po-
pular, doni lloc a aquest miracle economic d’elevar el consum sense
fer el mateix amb els salaris? El circuit que bombeja renda des dels
mercats financers a la despesa en consum de les families s’ha de
tancar, necessariament, mitjancant un creixement escumos de les
accions i els actius financers que tenen a les mans. Les grans pujades
borsaries que s’han anat produint des de la decada de 1980 han per-
mes que una part dels guanys produits per les accions i els fons
d’inversi6 es dirigissin a les despeses comunes. Aquest mecanisme
s’anomena «efecte riquesa».

El més curiés dels «efectes riquesa» és que també es poden ge-
nerar a través de bombolles immobiliaries. De fet, I'dltim gran cicle
economic (el dels anys 2000) s’ha vist empeés per una serie
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d’explosions immobiliaries animades a escala internacional i prota-
gonitzades per un grup molt nodrit de paisos: el Regne Unit, els
EUA, Irlanda, Australia, Nova Zelanda i també Espanya. Tots ells
amb uns mercats de treball molt precaritzats i amb els salaris estan-
cats. En aquests paisos, I'objectiu principal de les politiques econo-
miques® ha estat convertir ’habitatge en un bé d’inversié que su-
porti creixements significatius del preu i, per tant, de la riquesa
«nominal» que diuen que tenen les families. EI mecanisme té una
base molt senzilla: que el creixement dels preus i les consegiients
plusvalues immobiliaries, o també la capacitat d’accedir a noves
rondes d’endeutament avalades per unes propietats immobiliaries
de valor creixent, permetin que les families augmentin les seves
despeses, encara que els salaris no creixin. D’aquesta manera,
l'accés al credit per a noves inversions immobiliaries —especial-
ment dels sectors amb més rendes— retroalimentava en cercle nous
creixements del preu de I’habitatge i, a la vegada, noves onades
d’endeutament.

Naturalment, aquestes estrategies basades en el valor dels patri-
monis de les families i I'extensi6 del credit han produit una inversio
molt particular de les funcions economiques que havia mantingut
I’Estat i les llars des dels anys trenta del segle XX. Per una banda,
I’Estat s’ha anat ajustant a les prescripcions neoliberals de reducci6
de la despesa i ha anat abandonant progressivament alguns ambits
socials que abans eren competéncia seva, com les pensions i
I’habitatge. D’altra banda, les families, que tradicionalment es con-
sideraven les grans proveidores d’estalvi, s’han vist cada vegada més
pressionades, tant per 'abandonament de I’Estat com per la retalla-
da constant dels ingressos salarials. De fet, a Espanya, fins i tot du-
rant els anys de prosperitat, entre 1995 1 2007, els salaris van baixar
un 10% de mitjana. Aixi doncs, les llars s’han vist forcades a man-
tenir el nivell de consum a través del recurs massiu al credit (i a les
revaloritzacions dels titols de propietat). D’aquesta manera, 'excés

5 Potser la principal arma politica que s’ha utilitzat per assolir aquest objectiu ha
estat la reducci6 dels tipus d’interes. Per exemple, entre 199012007, els tipus d’interes
mitjans a Espanya van baixar del 13% al 2%.
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de despesa que —segons els models keynesians— sostenia I’Estat
ha passat a les families. Per aix0, alguns parlen d’un keynesianisme
de tall financer o basat en el preu dels actius que estan en mans de
les economies domestiques.

El doble circuit virtuds d’aquesta enginyeria financera tan sofis-
ticada consisteix a elevar el consum de les families sense elevar els
salaris i sostenir la corba creixent dels beneficis financers sense aug-
mentar la despesa de ’Estat i, per tant, els impostos sobre aquests
beneficis. La contrapartida, per descomptat, és que la majoria dels
riscos d’aquests circuits economics tan complexos s’han transmes a
les families exposant-les al creixent endeutament. D’acord amb
aquest esquema, ens trobem lluny d’una retirada de I’Estat de
I’esfera economica.

El cas espanyol es pot considerar un exemple paradigmatic
d’aquesta mena d’estrategies immobiliaries i financeres dirigides al
doble objectiu d’augmentar els beneficis financers i reconstruir la
demanda sense apujar els salaris.

De fet, el cicle immobiliari espanyol que s’estén entre 1995 i
2007 ha estat, probablement, el més profund i extens del planeta.
Durant aquests anys, els preus de ’habitatge es van multiplicar per
2,9, al mateix temps que es construien més de set milions d’habitatges
(el 30% del parc construit). La riquesa nominal de les families, que
es basa en el valor de I’habitatge en un 80%, va créixer més de tres
vegades i, el 2007, va arribar a suposar nou vegades el valor total del
PIB, cosa que, en termes relatius, és una xifra més elevada que la de
qualsevol altra de les grans economies occidentals. Segons el meca-
nisme descrit anteriorment, aix0 va permetre que, tot i que durant
aquests anys el salari mitja va decréixer un 10%, el consum total per
persona augmentés un 60% i el consum total de tota la poblacid,
més d'un 90%; una xifra que, novament, supera la dels EUA ila de
qualsevol altre dels grans paisos de la Unié Europea.

En definitiva, a Espanya, com als EUA i al Regne Unit, la bo-
nanga econdomica no s’ha produit repartint la riquesa per vies sa-
larials, sind mitjangant el creixement del valor de I’habitatge en un
pais majoritariament propietari, on més del 80% de les families
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son propietaries d’un habitatge. Com en aquests altres paisos, aix0
només ha estat possible a través del recurs massiu a I’endeutament,
que ha permes que moltes families accedissin al seu primer habi-
tatge i moltes altres poguessin comprar segones i terceres residen-
cies. Cal destacar que, durant aquests anys, el credit hipotecari es
va multiplicar per dotze i el deute total de les families, per set.
Curiosament, la bonanca econdomica es va produir, tal com
s’explicava a 'epigraf d’aquest capitol, perque bona part de la pobla-
ci6 va viure per sobre de les seves possibilitats segons els parame-
tres dels seus ingressos salarials. Va ser aquest «malbaratament
irresponsable» el que va permetre uns nivells de consum que d’altra
manera haurien estat impossibles o haurien donat peu a noves for-
mes de repartiment de la riquesa. I també va ser aixo el que va per-
metre que 'economia comptabilitzada en el producte interior brut
creixés a uns ritmes superiors al 3%, més elevats que els de les grans
economies occidentals. En resum, el fet de recorrer massivament al
credit i de convertir un bé de primera necessitat en l'objecte d’'una
bombolla financera devoradora va produir un creixement economic
molt important, al mateix temps que els beneficis financers creixien
a un ritme fins i tot superior, tal com manifestaven reiteradament els
exercicis comptables de bancs, constructores i immobiliaries. I tot
aix0 sobre la base del decreixement dels salaris i 'assumpcié per
part de la poblacié d’uns nivells d’endeutament insostenibles!
Davant la situacié de depressié actual, amb un atur estancat als
quatre milions i mig de treballadors, un dels objectius principals de
les reformes —i també de la sortida de la crisi— sembla que torna a
passar per I’abaratiment de 'ocupacio (i de 'acomiadament) i per la
flexibilitzaci6 (precaritzacio) de les condicions de treball. Lobjectiu
basic de la reforma aprovada 'estiu de 2010 va ser, com se sap, faci-
litar "acomiadament: reduir el nombre de dies d’indemnitzacié per
any treballat, cosa que, a la practica, equipara 'acomiadament dels
assalariats amb contracte indefinit al d’aquells que tenen contracte
temporal. Resulta dificil pensar que una reforma que agilitza els tra-
mits i abarateix els costos de 'acomiadament pugui estimular la con-
tractacio. De fet, tots els estudis assenyalen que el volum de contrac-
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tacié només depen de les expectatives de creixement de l'activitat
economica. Aparentment, la reforma només permet que, davant una
nova conjuntura de crisi, els empresaris puguin desfer-se més rapi-
dament dels seus excedents laborals. Cosa que van fer, en temps
record, entre 2009 1 2010, quan van deixar al carrer prop d’1,5 mi-
lions de contractats temporals. En el futur, simplement ho faran sen-
se fer les distincions de contracte i potser amb menys temps i tot.

De totes maneres, /no hi ha alguna cosa perversaifalsa en aques-
ta atenci6 abusiva cap a 'ocupacié com I'linica manera socialment
legitima d’accedir a 'ingrés i, per tant, al consum, quan aquest passa
cada vegada més per mecanismes de revaloritzaci6 financera i immo-
biliaria? ;No és del tot abusiu condemnar gran part de la poblacié a
unes feines cada cop més mal remunerades i precaries, en una socie-
tat que, malgrat tot, és molt més rica que fa 10,20 o 30 anys? I sobre-
tot, no és absolutament tramposa ’equacié ocupacio = treball social-
ment 1til? Bona part de les feines més ttils i amb més valor social de
les nostres societats no estan reconegudes en termes salarials i, so-
vint, ni tan sols son visibles. Es el cas de les feines d’atencié i cura de
la mainada, la gent gran i els malalts, que sobretot duen a terme
dones; o també el de bona part del treball cultural i creatiu desenvo-
lupat per comunitats socials de diferent tipus que no reben cap mena
de remuneraciod; o el de les feines de formacid que serveixen perque
els treballadors siguin més productius i capacos i que, lluny de ser
reconegudes com a tals, cada vegada sén més una responsabilitat
exclusiva dels propis estudiants i les seves families, que han de fer
front a les despeses que suposen. Al mateix temps, bona part del
treball reconegut en termes salarials no sembla que tingui una funcié
social util, o és tan petita que es podria assolir a través d’altres mit-
jans: és el cas de la infinitat de llocs de control, carrecs politics inne-
cessaris o la inflacié dels aparells empresarials en funcions purament
burocratiques i competitives com la venda, la publicitat, etc.

Si es fes una comptabilitat sobre les feines titils en termes socials,
es comprendria rapidament que el que anomenem ocupacié no co-
rrespon ni de bon tros a una feina digna de reconeixement social.
Des d’una perspectiva una mica més amplia que la que solem sentir,
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tant als mitjans de comunicacié com en boca dels experts, s’hauria
de deixar de considerar 'ocupacié com un horitzé social insupera-
ble. Potser convé, simplement, parlar de repartiment de la riquesa.

Quarta: «La despesa social suposa una carrega creixent
que I’economia ja no pot suportar. O també: cal transmetre
confianca als mercats i reduir commeés aviat millor

el deficit public»

Als paisos amb economies desenvolupades, perd també a la major
part de les economies emergents, I’Estat ha tendit a fer-se carrec
d’un conjunt de serveis de primer ordre com I’educacié —des dels
primers nivells fins a la universitat—, la salut —en molts paisos,
de tota la poblaci6é—, les pensions de vellesa, les assegurances per
malaltia i atur, les politiques de proteccié contra la pobresa, etc.
Aquest tipus de politiques, com se sap, conformen el que tradicio-
nalment es coneix com a estat del benestar.

Per als liberals d’ahir —de la mateixa manera que per als neoli-
berals d’avui—, aquesta mena de politiques no té cap justificacié
economica. Ben al contrari, la intervencio de I’Estat mitjancant una
fiscalitat «excessiva» i certes mesures de redistribucié es considera
més aviat com una cosa nociva per al funcionament dels mercats.
De fet, abans de la formacié institucional de I’estat del benestar,
moltes de les seves atribucions actuals eren assumides per associa-
cions de treballadors, que posaven en comu una part dels salari per
atendre les vidues, la gent gran, els malats i els orfes. Eren les ano-
menades mutues laborals.

El creixement dels moviments sindicals i dels partits obrers,
I’esclat de la Revolucié Russa el 1917, les dues guerres mundials, en
definitiva, tot el que constitueix la trama llarga i conflictiva del segle
XX, van obligar —molt a desgrat dels economistes liberals— a re-
considerar les funcions i les responsabilitats de 1’Estat i, fins i tot,
d’una part de 'empresariat. Els acords socials de després de la Se-
gona Guerra Mundial i el mateix model de regulacié economica ins-
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pirat en les idees de Keynes van segellar I'estructura basica de I’estat
del benestar als principals paisos europeus. A partir d’aquest mo-
ment, es van reconeixer una série de «drets» —salut, educacid, ha-
bitatge o un cert nivell de renda en periodes de dificultat— que
s’havien de financar a través d’una fiscalitat progressiva i d’'un con-
junt d’institucions especials, com els serveis de salut, la xarxa publi-
ca d’educacié o la Seguretat Social. D’aquesta manera, entre els
anys que van des de la fi de la Segona Guerra Mundial fins a la crisi
dels setanta, la creixent inversié en educacid, cultura o sanitat va
permetre millorar gairebé tots els indicadors basics de benestar
d’una part molt significativa de la poblaci6: de I'esperanca de vida
als nivells d’educacid, de la reduccié de la pobresa a I'eradicaci6
d’algunes de les plagues i malalties que havien assolat les societats
europees dels segles anteriors.

Finsitot partint d’'una perspectiva estretament capitalista, I'estat
del benestar va generar innombrables efectes positius: va augmen-
tar la productivitat i la salut de la poblacid, va contribuir a crear
nous mercats i productes destinats a satisfer les necessitats deriva-
des del creixent poder adquisitiu dels treballadors, va permetre de-
dicar molts recursos a tasques d’investigacid i innovacié o a infraes-
tructures de transport i comunicacié. Encara avui, els paisos que
inverteixen més en politiques socials son els que presenten els in-
dexs més elevats de productivitat i de riquesa. De fet, als paisos amb
sistemes de redistribucid i de desenvolupament social més acabats,
el cost de les politiques socials ha arribat a suposar fins al 35 i al
40% del PIB i, a molts paisos, consumeix més del 75% de la despesa
publica —en el cas espanyol, pero, aquestes xifres s’han de rebaixar
al 25% i el 55% respectivament. En tot cas, com ja s’ha destacat,
aquestes quantitats, aparentment enormes, només reflecteixen una
part del treball i dels recursos que es destinen al més important en
tota societat: la propia reproduccié. Des d’aquesta perspectiva,
aquests volums de despesa fins i tot es poden considerar petits.

No obstant aix0, a partir de la crisi de 1970, una de les lletanies
que s’han sentit més diu aixi: «L’Estat ha de delegar una part
d’aquestes politiques socials a mans dels seus beneficiaris». Els au-
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toanomenats neoliberals declaren, efectivament, que I'Estat s’ha de
reduir 1 que el creixement debil de les darreres decades es deu, en
ultima instancia, a la distorsié nociva i perniciosa dels mercats pro-
ducte d’un sector public sobredimensionat. O, dit d’'una altra manera,
laidea de corregir «artificialment» les desigualtats a través de meca-
nismes redistributius —que ha estat el cavall de batalla dels projectes
de reforma social de tot el segle XX— només genera mecanismes
maleévols que, a la llarga, produeixen més problemes que no pas solu-
cions. Per exemple: les assegurances d’atur i les prestacions socials
altes «desincentiven» la recerca d’ocupacio, la inflacié administrativa
obstaculitza un funcionament agil de I’Estat, els sistemes publics de
salutieducaci6 sén rigids, excessius i ineficients, les politiques contra
la pobresa creen una casta de «subvencionats» passius, etc.

Aixi doncs, els problemes de la pobresa, la precarietat o la falta
de renda han passat a ser cada vegada més problemes personals i no
el «residu» d’una estructura social que aboca percentatges més o
menys creixents de poblacid a situacions de pobresa o a diferents
graus d’exclusi6. En linia amb aquesta nova forma d’hegemonia so-
cial, els sectors socials de rendes altes d’alguns paisos han practicat
el sabotatge fiscal —o més aviat el frau fiscal— amb I'argument que
els més utils i forts («els triomfadors») no han de pagar el benestar
dels menys capagos («els fracassats»). L’hegemonia politica d’aques-
ta mena d’idees és tan gran que algunes de les sintesis critiques amb
els excessos de l’estat del benestar procedeixen de linterior dels
vells partits socialistes; unes critiques que han donat lloc a nous cri-
teris de politica social basats en un principi molt curids: «Ajudar a
fer que s’ajudin.

En tot cas, 'argument més fort en termes economics és el mateix
que hem vist als epigrafs anteriors: gravar fiscalment els empresaris
retira uns diners que es podrien utilitzar de manera molt més profi-
tosa en inversions productives que no pas en una maquina buro-
cratica ineficient 1, a la llarga, corrupta. La millor politica social, es
deia (i es diu), és la que genera ocupacio, encara que els «estimuls»
al benefici empresarial no generin inversions productives il’ocupacid
que es crei sigui completament inacceptable.

42

El primer dubte que sorgeix després de sentir aquesta mena de
critiques hauria de fer referéncia, per descomptat, a la pregunta de
qui paga la despesa publica. La resposta és sorprenent, ja que ni els
empresaris ni els molt rics ni tampoc la nova casta institucional de
rendistes financers no contribueixen de manera significativa als
pressupostos de I'Estat. En un cas com I’espanyol, prop del 75% dels
ingressos no financers i no patrimonials de les administracions pu-
bliques prové dels impostos sobre la renda, les cotitzacions a la Se-
guretat Social i els impostos sobre el consum (com 'IVA). Es tracta
d’impostos que paga tothom i que, a més, no tenen res de progres-
siu. IVA, el paguen tant l’avia que fa la compra cada dia com
I’especulador provecte que hi envia la «serventa». D’altra banda,
durant les darreres decades, I'impost sobre la renda ha perdut bona
part del caracter progressiu —entes com que els rics han de pagar
proporcionalment més que els més pobres. I no només aixo, el siste-
ma impositiu en conjunt és objecte de tota mena de desgravacions i
petites formes de frau que només la gent amb més recursos i infor-
macid sap fer. Els beneficis empresarials contribueixen poc als pres-
supostos de I’Estat, al voltant del 15%. D’altra banda, les rendes del
capital es mostren practicament exemptes d’'impostos, a més de po-
der-se camuflar de mil maneres més, per exemple com a salaris.
D’anul-lacié de I'impost sobre el patrimoni de I'any 2007 va en la
mateixa direccid. Aixi doncs, en bona mesura els ingressos de
I’Estat els produeix el conjunt de la societat, els seus salaris i el seu
consum. Evidentment, en un régim amb un minim contingut demo-
cratic que anés més enlla de la mera formalitat, el cos social hauria
de ser I'tinic que pot decidir en que es gasta i com es gasta.

Tot i aixi, la despesa puiblica no es destina, ni molt menys, a satis-
fer els interessos dels seus financadors. L'estat del benestar espanyol
pateix un subdesenvolupament permanent. Dels paisos de l’euro,
Espanya és 'antepentltim per sota en nivells de despesa en politi-
ques socials, si bé la renda per capita es troba just al mig de la taula.
La despesa sanitaria o educativa, per exemple, se situa dos punts
per sota de la mitjana europea en relacié6 amb el PIB. No obstant
aixo, la despesa en infraestructures de transport és la més elevada
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del continent. El resultat és paradoxal: Espanya ja té la xarxa d’au-
tovies i trens de gran velocitat més extensa de tota Europa (tot i ser
un pais menys poblat que Italia, Franca, el Regne Unit i Alemanya
i més petit que Franga) i, al mateix temps, és el pais amb la taxa
d’abandonament escolar a I'educacio6 secundaria més alta de la Unio
Europea (només després de Malta): més del 30% dels nois de 24
anys no arriben a obtenir el titol de I’Educacié Secundaria Obliga-
toria —la mitjana europea és menys de la meitat. Les inversions en
obra publica han pogut ser molt 1tils en relacié amb el cicle immo-
biliari, ja que han permeés connectar els territoris i donar valor a
borses de sol que abans no en tenien. També han permes que les
constructores espanyoles se situessin als primers llocs del ranquing
internacional. Amb tot, en termes socials han condemnat un ter¢ de
les generacions més joves a tenir feines sense cap mena de projeccio
de futur: desqualificats, infraremunerats i molt precaritzats.

Per descomptat, el fet que la despesa espanyola en proteccié so-
cial sigui més baixa que la dels paisos de I’entorn es pot explicar a
partir d’unasituacié historica heretada del franquisme i de I’abseéncia
—arran de la repressio i 'aniquilaci6 sofertes durant la Guerra Civil
ila postguerra— d’una contrapart sindical i obrera que avali els pac-
tes socials que, a Europa, van fer néixer I'estat del benestar. La for-
ma particular que ha adoptat la despesa social a Espanya ha estat
travada, en efecte, per un paternalisme secular i per un profund defi-
cit historic de pressi6 politica democratica. En bona mesura, I’estat
del benestar espanyol és un hibrid entre una debil estructuracié ins-
titucional dels drets socials i una forta delegacio en les families de
les tasques de cura més elementals. Com tothom sap, les cures fami-
liars —de fills, ancians o malalts— sempre han estat en mans de les
dones 1 aix0 ha continuat sent aixi, fins i tot quan aquestes s’han in-
corporat massivament al mercat de treball assalariat. A diferencia
d’altres paisos europeus, I’Estat espanyol mai no ha empres seriosa-
ment una politica d’intervencio en aquest terreny. L'dltim intent, la
Llei de Dependéncia, es pot considerar més aviat tebi.

En termes historics, aquesta situacio d’estres o, fins i tot, de crisi
social subjacent —en forma de crisi de les cures— s’ha traslladat a
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les dones amb menys recursos a través de les principals linies de di-
visi6 social. Les classes mitjanes-altes i les altes han recorregut, tra-
dicionalment, a I’«ajuda» de treballadores de la llar («minyones»,
«serventes», «criades», «dides» o, modernament, «assistentes»). En
aquest aspecte, com en molts altres, les carregues de la cura s’han
desplacat —de manera poc subtil i completament naturalitzada— de
les poblacions amb més recursos a les que tenen menys possibilitats.
Durant el cicle immobiliariofinancer que va marcar la prosperitat
espanyola entre 199512007, pero, la novetat prové del fet migratori.
Dels prop de quatre milions de treballadors estrangers —la majoria
procedents del Sud Global— que es van incorporar a 'economia
espanyola durant aquests anys, gairebé el 20% s’han dedicat a suplir
tasques de cura que no volien o no podien cobrir I’Estat ni les eco-
nomies domestiques. Actualment, gairebé un milié de dones mi-
grants es dediquen a desenvolupar tasques de cura de gent gran, in-
fants 1 malalts, aixi com les tasques domestiques fonamentals de
prop de dos milions de llars. El resultat és que una part de la pobla-
ci6 s’ha beneficiat d'una feina molt mal pagada i politicament sotme-
sa, tant per les prescripcions legals que imposa la Llei d’Estrangeria
(feines de gent sense papers o amb residéncies precaries) com pel
mateix regim laboral de les feines domestiques, diferent i marcada-
ment discriminatori respecte al régim laboral convencional.®

De totes maneres, la manca de desenvolupament de l’estat del
benestar espanyol no ha impedit que, durant aquests anys, s’hagin
multiplicat les declaracions de tot tipus sobre la crisi en que esta im-
mers. Des de finals de 2007, s’acumulen els avisos sobre la inviabilitat
del sistema public de salut, de les pensions i de ’educacid publica.
Com en altres paisos, se n’ha denunciat el cost excessiu, la inviabilitat
de cara al futur i la ineficiencia social. Davant d’aquest desafiament,
molt poques veus han senyalat els deficits de I'estat del benestar es-

6 Potser només amb els diners que s’han destinat a pagar aquests serveis de manera
privada, es podria haver organitzat un servei col-lectiu de serveis de cura, que hauria
proporcionat unes condicions laborals més bones a les treballadores i, alhora, hauria
permes millorar-ne la qualitat i fer arribar els serveis a molta més gent. Evidentment,
davant de qualsevol reforma social que hagués requerit gravar fiscalment les rendes
més altes, s’ha decidit fer prevaldre I’«eficiencia» capitalista del privilegi.
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panyol, I'escassedat de recursos i la necessitat d’una reorganitzacio
completa de la fiscalitat amb 'objectiu d’expandir la despesa social.

Aixi doncs, no resulta gens paradoxal que el darrer assalt a
I’estat del benestar hagi vingut de la ma de la crisi del deute public
europeu. Com hem comentat més amunt, després d’haver gastat di-
versos centenars de milers de milions d’euros en rescats bancaris
—1, en el cas espanyol, també en ajudes a promotors immobiliaris i
constructores—, els primers simptomes de recuperacié de la crisi
als paisos centrals —i especialment a Alemanya— han posat fi al
temps de les politiques keynesianes i de I'expansié de la despesa
publica. Es I'hora de les politiques neoliberals, de I’ajustament pres-
supostari i del control del deficit pablic. El futur de I'euro esta en
joc, es diu. I aix0 sOn paraules majors.

El mitja a través del qual s’exerceix aquest control sobre els pres-
supostos publics, pero, és relativament innovador i té relaci6 —no
podia ser altrament— amb els interessos dels agents financers, que
busquen oportunitats de rendibilitat desesperadament. Fins a prin-
cipis de 2010, els estats europeus van fer front a la crisi financera
amb enormes quantitats de diners publics que es van repartir en
forma de prestacions socials (com el subsidi d’atur), estimuls keyne-
sians (com l'obra publica o les subvencions al consum) i, sobretot,
operacions milionaries en rescats empresarials (que s’haurien de
considerar com una politica de socialitzacié de perdues). Aquest
esforc pressupostari es va dur a terme mitjancant la col-locaci6 del
deute public en subhastes obertes, a les quals acudien els grans in-
termediaris financers internacionals. Cal recordar que el deute pu-
blic és una inversio financera molt segura, perd també molt poc ren-
dible; és a dir, sembla dificil que un Estat deixi de pagar, pero, en
canvi, el tipus d’interes sobre els bons de deute acostuma a ser baix.

En un principi, bona part de les masses de liquiditat internacio-
nal que havien estat expulsades d’unes borses en caiguda lliure i
d’uns mercats immobiliaris bloquejats van acceptar de bon grat
comprar gran quantitat de deute public, tant dels EUA com dels
paisos europeus. A partir de finals de 2009 i, sobretot, de la prima-
vera de 2010, pero, els grans agents financers del planeta han vist
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que el deute public europeu és un camp d’operacions molt interes-
sant i profités. El mecanisme és tan senzill com atacar el deute dels
paisos que es troben en les posicions més fragils. I aixo es fa mit-
jancant els informes constants de les agencies de qualificacié de ris-
cos, que cada vegada mostraven més dubtes sobre la solvencia futu-
ra dels estats d’aquests paisos, a través de moviments especulatius
dels bons de deute als mercats secundaris —hi ha un mercat finan-
cer molt particular on s’especula amb aquests «actius»— i, sobretot,
a partir de 'abandonament constant de responsabilitats per part de
les institucions europees. A difereéncia de I’actitud activa de la Re-
serva Federal nord-americana o del Royal Bank of England, que
compren deute public dels seus estats per avortar qualsevol movi-
ment especulatiu, el Banc Central Europeu ha deixat fer als «mer-
cats» —entenent que no hi havia d’intervenir per a res— i ha rebut-
jat de ple la possibilitat de fer emissions conjuntes de deute europeu.
El resultat ha estat que, des de principis de 2010, el tipus d’interes
dels bons de deute de Grecia, Irlanda, Portugal, Espanya i Italia,
pero també de Belgica i del Regne Unit, s’han disparat, en alguns
casos per sobre del 10%. Objectiu complert: els beneficis obtinguts
a costa d’aquestes pujades han estat espectaculars. De fet, la crisi
del deute europeu es pot considerar com una operacid encoberta de
rescat del sector financer molt intel-ligent, en aquest cas, a costa de
les poblacions d’un bon nombre de paisos. Al capiala fi, els princi-
pals compradors de deute public s6n els mateixos bancs europeus i,
en especial, els bancs alemanys.

Pero la crisi del deute també ha tingut un altre proposit. S’ha
convertit en un mecanisme ferotge de bloqueig a tota sortida de la
crisi que passi per I'adopcid de mesures de redistribucié social i de
castig a qualsevol politica que es desvii minimament dels interessos
estrategics a mitja termini del sector financer. Quan es graven cada
vegada més els interessos dels bons d’alguns paisos europeus, tam-
bé es grava el seu futur creixement economic. Una part creixent de
la seva renda nacional, administrada per I'Estat, s’haura de dedicar,
senzillament, a pagar els interessos del deute. La vigilancia sobre el
deute sobira constitueix un instrument de control sobre la despesa
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publica més eficag que qualsevol mesura legislativa. El significat del
rescat grec’ de l'estiu de 2010, de Iirlandes de la tardor del mateix
any o del rescat portugues és: «EI deficit esta prohibit, ergo, els es-
tats han d’assumir retallades pressupostaries severes». Més enda-
vant veurem que la crisi del deute també ha servit per transmetre les
factures de la crisi economica des dels paisos centrals, especialment
Alemanya, als paisos periferics; i que aquesta crisi amenacga serio-
sament la viabilitat de la Uni6 i tot projecte futur de democracia a
escala continental.

De totes maneres, aquestes retallades que han aplicat tots els pai-
sos de la Unid en diferents onades des de la primavera de 2010 han
inclos mesures extraordinaries que, en altres moments, haurien estat
impensables, com —per exemple— reduir el sou dels funcionaris o
fins i tot desfer-se d’una part de I'ocupaci6 ptblica. D’altra banda, si
a la majoria dels paisos han augmentat els impostos per compensar
el deficit fiscal, aquest augment s’ha concentrat en els impostos sobre
el consum, com I'IVA. Pocs paisos han gosat augmentar els impostos
sobre els beneficis empresarials i cap sobre les rendes del capital.
Com era d’esperar, les retallades s’han concentrat en la despesa pu-
blica. Sempre amb diferéncies entre paisos, s’han reduit o fins i tot
eliminat prestacions i serveis establerts des de feia decades i, al ma-
teix temps, s’han decretat augments de taxes sobre serveis educatius
i sanitaris (com les taxes universitaries al Regne Unit i les amenaces
de copagament a Espanya). No obstant aixo, les pressions s’han
concentrat en un dels pocs espais que encara es mantenia relativa-
ment indemne a Europa: els sistemes publics de pensions.

7 El guié del rescat grec pot servir de canon de la forma actual de la crisi: un estat
afligit per un problema permanent de recaptacié a causa de l’escassa pressié que
exerceix sobre els rics pateix un fort atac especulatiu sobre els bons de deute public.
Tot aixo, promogut per la noticia inesperada que, amb I’ajuda del gegant financer
nord-america Goldman Sachs, ha tret préstecs fora de balang per tal de falsejar les
estadistiques de deute. En pocs dies, es genera una dinamica de creixement desorbi-
tat de la prima de risc sobre el deute grec. Aprofitant el context d’uns tipus d’interes
baixos, els bancs europeus demanen diners en préstec al Banc Central Europeu a
I’'1% per comprar titols de deute grec que arriben a assolir el 12%, sempre gracies a
les rebaixes de qualificaci6 del deute grec que les principals agéncies col-loquen a la
mateixa categoria que els «bons escombraria».
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De la mateixa manera que ha passat amb el mercat de treball, la
intelligentsia capitalista fa anys que treballa en projectes de reforma
de les pensions. Des dels anys noranta, les pressions financeres i els
canvis legislatius han aconseguit que una part creixent de les rendes
altes i mitjanes dels paisos europeus comparteixin les prestacions
publiques de jubilacié amb sistemes privats basats en I’estalvi finan-
cer: els fons de pensions. Es tracta d’'un ninxol de negoci molt im-
portant per als interessos financers que pretenen ampliar la quanti-
tat d’estalvi que la poblacio col-loca en productes financers, encara
que aixo suposi el desmantellament progressiu dels sistemes ptiblics
de pensions. Per reflectir bé I'asimetria amb qué un govern, com
I’espanyol, opera en relaci6 amb els interessos financers i 'interes
general de la poblacid, n’hi ha prou amb dir que la congelacié de les
pensions de 2010 va suposar un estalvi de 1.500 milions d’euros,
gairebé el mateix que es va deixar de cobrar per subvencio fiscal als
fons de pensions aquest mateix any i que, precisament, és I'inic que
fa que aquest producte financer sigui una inversié rendible per a les
classes mitjanes i altes d’aquest pafs.

En el cas espanyol, I'assalt sobre les pensions publiques s’ha ar-
gumentat basicament en la previsible inviabilitat a mitja termini.
Per exemple, durant tota la decada de 1990 es van repetir les anali-
sis i els informes d’experts que anunciaven que la Seguretat Social
entraria en una situacio de col-lapse en poc més d’'una decada. El
motiu: el nombre dels futurs treballadors no seria suficient per pa-
gar les pensions d’'un nombre sempre creixent de jubilats. Durant la
decada de 2000, aquestes previsions —com passa sovint amb les
previsions esmolades dels economistes— es van veure desmentides
radicalment per I'expansié de 'ocupacié més gran de la historia es-
panyola: els nous treballadors migrants van aconseguir que la Segu-
retat Social obtingués un superavit molt voluminés, que fins i tot
s’ha mantingut durant aquests anys de crisi.

Com no podia ser altrament, el nou canvi de conjuntura econo-
mica ha tornat a disparar les pressions sobre el sistema ptblic de
pensions. L’argument és el mateix que abans, perd ara es veu ex-
traordinariament reforcat per la necessitat de donar «confianca als

49



mercats». Dit amb altres paraules, cal que I'economia espanyola si-
gui del tot fiable i que I’Estat sigui capac de garantir els pagaments
del deute public a llarg termini. En cas contrari, els tipus d’interes
continuaran pujant i el deute es convertira en una llosa de cara a la
futura recuperacio espanyola. Evidentment, no es va dir res del fet
que els mercats, en realitat, siguin un grapat relativament petit
d’agents financers internacionals o que aquesta situacid podria tenir
un final immediat amb un sol gest de compra del deute espanyol per
part del Banc Central Europeu.

La premissa d’aquest tipus de politiques sempre és que el capital
en diners i les rendes financeres que produeixen els seus moviments
son inqiiestionables. Si cal arruinar poblacions senceres per garantir-
ne la rendibilitat, s’arruinen. I si, per calmar les seves «pors», cal
retallar les prestacions socials de bona part dels paisos europeus, que
aix{i sigui. Per a la poblaci6 resident a Espanya, aix0 ha suposat una
nova reforma laboral —ja analitzada— i un projecte de reforma del
sistema de pensions que preveu augmentar el nombre d’anys cotitzats
de 30 a 38,5 si es vol rebre la prestacié maxima i la prolongacié de
I’edat de jubilaci6 dels 65 als 67 anys. Per descomptat, si la crisi del
deute continua durant el 2011 i, finalment, el govern espanyol neces-
sita fons europeus per saldar el seu deute, segurament veurem una
nova seqiiencia de programes d’ajustament i de retallades socials.

Fins ara, hem vist que els arguments esgrimits per justificar els
ajustos economics, en els quals s’han entestat tant el govern espanyol
com la Unié Europea, sembla que només obeeixen a una logica de
recuperacio del benefici dels agents capitalistes. Sembla que ni les
reformes del mercat de treball nila de les pensions ni els severs ajustos
pressupostaris no han estat eficagos com a mesures per a la recupera-
ci6 economica, fins i tot dins els parametres d’un capitalisme produc-
tiu. El preu que s’ha de pagar és una creixent perdua d’autonomia de
les poblacions respecte a les dinamiques que hem agrupat sota el
terme «financeritzacié». Caldra veure si I'iltima promesa que hi ha
darrere d’aquests arguments, la recuperacio econdomica rapida, tam-
bé és un miratge que ens pot impedir analitzar la conjuntura tal com
es presenta: en forma d’un estancament llarg i prolongat.
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Cinquena : «<La crisi acabara. Tornarem a créixer»

Una fe cega en els mecanismes automatics de recuperacié econo-
mica s’ha apoderat de gairebé tots els nostres caps. El creixement
¢és normal; el que no és normal sén els periodes de crisi. El retorn
a la normalitat, doncs, sera el nostre futur més o menys immediat:
I’economia tornara a créixer, es generara ocupacio i els nivells de
consum es recuperaran.

Des d’una perspectiva historica, pero, la sortida de les grans cri-
sis —i aquesta n’és una, sens dubte— no ha estat gens normal. El
final de la crisi de 1929 va passar, als EUA, per un experiment de
reformisme social i economic (el New Deal) que només després de
molts entrebancs va poder salvar una situacio que, segons els para-
metres actuals, gairebé podriem anomenar de guerra civil. A Euro-
pa, la crisi de 1929 no es va superar fins gairebé vint anys després, i
va incloure una guerra devastadora que va deixar entre 35 i 55 mi-
lions de morts només al vell continent o, si es vol, entre el 61 el 10%
de la poblaci6 europea.

Encara desconeixem la profunditat historica de la crisi actual.
Segurament manifesta problemes estructurals del capitalisme glo-
bal que tenen relacié amb el que els classics anomenarien la «realit-
zacié» o la valoritzacio del capital mitjangant la circulacié economi-
ca convencional a través d’inversions productives. L’anomenada
globalitzaci6 financera pot ser, com hem intentat explicar, la gran
estrategia del bloc capitalista occidental per tal de reconstruir el
benefici per vies no convencionals. També és probable que la crisi
manifesti el desplacament de I’eix de vertebracio economica del pla-
neta d’Occident a Orient, del bloc europeu-nord-america als ge-
gants emergents del continent asiatic, la Xina i I'India. Les tniques
regions que han registrat uns indexs de creixement alts i sostinguts
durant els darrers 20 o 30 anys es troben, en efecte, al sud i a I’est de
I'Asia. En el mateix ordre de coses, sembla que les factures de la
crisi financera internacional s’estan sentint, sobretot, a Europa, on
la incapacitat per articular politiques economiques concertades,
I’abseéncia d’una voluntat real de gravar i controlar la situacio finan-
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cera i el conflicte d’interessos entre els diferents paisos condemnen
el continent a tendir cap a la decadéncia i 'aniquilacié del que ha
estat la seva mateixa anomalia civilitzatoria en temps recents: un
cert grau de cohesi6 social facilitat per l'estat del benestar. Si, a
aquest coctel, hi afegim els primers simptomes d’una crisi ambiental
que ja no es pot ocultar i que es manifesta tant en I’esgotament pro-
gressiu d’alguns recursos energetics (petroli i gas natural) com en la
destruccié d’ecosistemes regionals sencers i el canvi climatic global,
I’horitz6 economic, perd també el social i el politic, pot adquirir
unes tonalitats més aviat fosques. Alguns teorics parlen d’'una nova
era de caos sistemic, en que les sortides historiques semblen forga
obertes, pero arran de la qual no s’exclou que es produeixi una forta
involuci6 social i, fins i tot, episodis bel-lics més o menys aguts. En
un escenari tan complex, parlar de retorn a la normalitat no només
peca d’optimisme, siné d’una ingenuitat absoluta.

Com es tradueix aquest escenari a la nostra realitat local, un pafis
relativament modest en el concert internacional, per bé que relati-
vament important en el marc de la Unié Europea? A Espanya, la
mentalitat associada al progrés encara és més solida i extravagant
que a la resta de paisos europeus. Al capi a la fi, el creixement rela-
tiu espanyol ha estat molt més rapid que el de qualsevol altre dels
grans paisos europeus durant els tltims 50 anys. Que la crisi actual
inauguri una epoca d’estancament economic indefinit sembla im-
pensable per a gairebé tothom. Es la mateixa ansietat que vol veure
brots verds i simptomes de recuperacié en gairebé qualsevol canvi
economic. Aquesta mena de «propensio psicologica» potser contri-
bueix a explicar, en part, que I'any 2007 fossin pocs els qui cregues-
sin que el preu de I’habitatge podia retrocedir. I, tanmateix, va ser
aixi i és probable que, el 2011, encara no hagi tocat fons.

No obstant aix0o, més enlla d’aquesta particular propensié subjec-
tiva a la idea de progrés, només cal mirar al voltant per veure que
I’estancament ha estat la tonica dominant a la majoria dels paisos
propers, alguns d’ells considerats models socials i econdmics per un
bon nombre d’institucions espanyoles. Entre 1995 i 20009, el creixe-
ment de 'economia alemanya amb prou feines va superar 1’1 % anual,
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la japonesa gairebé no va assolir el 0,5% 1 la italiana —més prope-
ra— tampoc no va arribar a 1'1%. Durant aquests 15 anys, que inclo-
uen els mals resultats de 2007-2008, I'economia espanyola va créixer
un 3,2%, fins i tot més que la «reeixida» economia nord-americana,
que ho va fer un 2,5%. En definitiva, el que constitueix una anomalia
dins les grans economies occidentals, en realitat, és el creixement
espanyol.’® Llavors, per que I’economia espanyola hauria d’evitar, du-
rant els propers quinze anys, caure en una situacié d’estancament
semblant a la que van viure Italia o el Japé quinze anys abans?

Les possibles respostes es troben en la posicié espanyola dins els
grans eixos financers i productius que vertebren I’economia global.
Basicament, durant les darreres dues decades s’han establert dos
grans models de creixement. Un és el dels paisos emergents i es basa
en el desenvolupament d’aparells industrials molt potents, que els
han permes acaparar una part creixent de la produccié mundial. En
aquest cas, la demanda economica que estimula la inversio i la pro-
duccié no es produeix tant dins el pais, siné mitjancant la venda
massiva a l'estranger (exportacié). Es el cas de la Xina, de I'India i
de tota una col-leccié més o menys llarga de paisos asiatics (com
Corea, Taiwan i, recentment també Indonesia, les Filipines, el Viet-
nam, etc.), a més d’alguns altres estats com el Brasil. Les funcions de
producci6 i acoblament de les llargues cadenes productives globalit-
zades s’han anat concentrant en aquests paisos de manera progressi-
va. Son els nous tallers del planeta, que no només s’encarreguen de
les linies de produccié de gamma baixa o mitjana, sin6 també de les
d’alta tecnologia.

Draltra banda, trobem un conjunt de paisos —la majoria amb
economies «madures»— que han desenvolupat un model de creixe-
ment forca diferent. Sén paisos que han crescut sobre la base de la
seva capacitat per controlar grans fluxos financers planetaris i esti-

8 Franca no va assolir el 2% i el Regne Unit, el 2,3%. Fins i tot durant els problema-
tics anys setanta, totes les economies van créixer més que durant els felicos 2000: el
Jap6 més del 4%, com Espanya; els EUA, el 3,2%; Alemanya, el 2,8%; Italia, més del
3,5%. Si ho comparem amb la decada de 1960, els creixements serien senzillament
ridiculs: el Jap6 va créixer més d’un 10% durant aquests anys, Espanya prop d’un 8%,
Italia un 6%, Franca prop d’un 5% i els EUA més del 4%. Font: FML
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mular bombolles patrimonials com la que hem descrit pel cas
d’Espanya entre els anys 1995 i 2007. Aqui caldria incloure-hi, en
primer lloc, els EUA, que gracies al poder de senyoratge del dolar
com a moneda de referéncia mundial, la centralitat global dels seus
mercats financers 1 la concentracié al seu territori de funcions de
comandament sobre I'’economia mundial —com les seus de les mul-
tinacionals més grans del planeta—, han pogut comprar una gran
quantitat de béns de la resta del mén sense preocupar-se de com
pagar-los. Senzillament, els diners que utilitzaven per pagar les seves
importacions ha tornat a la seva economia a través de la inversi6 als
seus mercats financers i de la compra de bons de deute americans.
A més dels EUA, dins d’aquest grup hi hauriem d’incloure un
bon nombre de paisos europeus com el Regne Unit, Irlanda i Espan-
ya. Aquests paisos també han experimentat deficits importants en
les balances comercials, és a dir, han comprat molt més que no pas
venut a la resta del mén. Abans de la crisi, aquests deficits es podien
solucionar, basicament per dues raons: primer, perque com que esta-
ven inclosos dins una zona de moneda dnica (com és el cas de ’euro
a Irlanda i Espanya), els mecanismes de transmissié automatica del
deficit exterior sobre el tipus de canvi monetari es curtcircuitaven.
En segon lloc, i aix0 és el més important, perque han desenvolupat
unes formes d’especialitzacié financera que els han convertit en al-
guns dels llocs més atractius i rendibles del mén per fer un determi-
nat tipus d’inversions. En el cas dels tres paisos esmentats, aquesta
especialitzaci6 ha vingut de la ma de la gran forga del cicle immobi-
liariitambé de la fortalesa del reciclatge de determinats fluxos finan-
cers internacionals a través de la borsa de Londres i, en menor mesu-
ra, de la de Madrid. En el cas espanyol, entre 2004 i 2007 van entrar
anualment inversions per un valor de gairebé I'1% del seu PIB sobre
actiusimmobiliaris comelsololessegones residencies. Enl’'economia
irlandesa, les inversions encara van ser més grans en termes relatius.
Lestrategia financera de creixement del que podriem anomenar
el pol deficitari de ’economia mundial inclou, d’altra banda, una
mobilitzacié molt important del consum intern mitjangant I'expansio
del credit 1 de la riquesa nominal de les families que es genera dins
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les mateixes bombolles patrimonials. En resum, dins d’aquest bloc
—on també podem incloure tots els paisos de 'Europa de I’Est as-
sociats a la UE—, el creixement es produeix per mitja d’un incre-
ment de la demanda interna, construida sobre bases financeres (les
bombolles patrimonials), també amb una gran capacitat per captar
I’estalvi i la liquiditat que acumulen les economies exportadores.

Esquematicament, el nou eix de divisi6 del treball de I'economia
mundial es reparteix entre aquests dos blocs: el pol excedentari, els
nous tallers del mén, ubicats principalment a I’Asia i que, gracies als
superavits comercials, han acumulat una quantitat molt gran de di-
vises (estalvi) a escala internacional; i el pol deficitari o les grans
places d’intermediacié i inversié financera, representat en primer
lloc pels EUA i alguns paisos europeus. Cal recordar que, actual-
ment, el circuit principal que construeix els mecanismes simbolics
de 'economia mundial es produeix entre els EUA i la Xina: el pri-
mer pais compra productes xinesos i el segon els produeix, pero
també els subvenciona reinvertint bona part dels guanys als dife-
rents mercats financers nord-americans.

Tret dels paisos exportadors de petroli o de recursos naturals
clau, que s’haurien de situar funcionalment al pol excedentari de
I’economia global, totes les economies que no han sabut adaptar-se
a un d’aquests models, senzillament no han crescut o ho han fet
coixejant. La majoria de les economies del Sud (I’Africa, ’Asia Cen-
tral i part de ’América Llatina) viuen estrangulades per les cadenes
del deute extern i per una escassa capitalitzacid, causada per deca-
des d’espoli i de guerra. Aquestes economies continuen tenint una
relacio de dependeéncia de caracter neocolonial respecte als paisos
del Nord i, ara, també respecte a algunes poteéncies emergents.
Igualment, moltes velles potencies del Nord que no han sabut o no
han pogut desenvolupar estrategies consistents de creixement basa-
des en posicions financeres han caigut en una situacié de relatiu es-
tancament economic. Es el cas d’economies madures com, per
exemple, la italiana o la japonesa.

L'inica excepcid a la identificacié de les economies occidentals
amb el pol deficitari del planeta —i que, a mitja termini, sembla poc
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consistent— és la d’Alemanya, significada pel creixement notable
de les exportacions durant la déecada de 2000. Convertida en la se-
gona economia exportadora després de la Xina, el creixement de
I’economia alemanya i, sobretot, la seva recuperacié rapida de la
crisi a finals de 2009 es pot explicar a partir dels mateixos parame-
tres que expliquen la simbiosi de la Xina i els EUA, pero, en aquest
cas, amb el pol deficitari de la Unié Europea, és a dir: el Regne
Unit, Espanya, Grécia, Irlanda i la resta de paisos periferics del sud
il’est del continent.

Tal com s’ha intentat explicar, la gran depressié del segle XXI
s’ha desencadenat per ’enorme debilitat, a mitja termini, dels meca-
nismes de creixement basats en les estrategies financeres del pol de-
ficitari de ’economia global. Va comengar amb l’esgotament de les
bombolles patrimonials dels EUA i els paisos anglosaxons i va con-
tinuar amb la fallida dels circuits de financament i d’obtenci6 de ren-
dibilitat financera que havien construit la bonanga economica dels
anys anteriors. La crisi, doncs, va desfermar dues grans cadenes de
conseqiiencies que encara no han trobat un equilibri. Per un costat,
va separar grans masses de capital financer dels seus ninxols de ren-
dibilitat en els circuits immobiliaris i financers dels paisos occi-
dentals. La recerca desesperada d’una col-locacié rendible per part
d’aquests capitals explica el reforcament de les seves posicions espe-
culatives a curt termini —per exemple, als mercats de futurs del pe-
troli i de les materies primeres, o també sobre els bons de deute pu-
blic dels paisos europeus, amb tots els efectes esmentats en termes
d’empobriment de paisos sencers i de destruccid de I'estat del benes-
tar. Per altra banda, la crisi ha produit una pressié molt gran sobre
les economies de tot el planeta per fer-se amb una part creixent de
les exportacions internacionals. La caiguda de la demanda domesti-
ca, que ja no s’alimentava de I'«excés de despesa» d’unes families
sobtadament empobrides i molt endeutades, s’ha intentat suplir mi-
tjancant la demanda externa per la via de I'exportacid. Aixo explica
bona part dels principals conflictes internacionals centrats en els ti-
pus de canvi de les monedes. En gran part, els paisos o blocs regio-
nals que guanyin el combat entre monedes seran capacos d’obtenir
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avantatges corporatius conjunturals que acceleraran momentania-
ment els suports del creixement, sempre dins un marc de «joc de
suma zero» en que els guanys d’uns seran les perdues d’altres.

En aquest context, els avantatges i les oportunitats de 'economia
espanyola semblen forca limitades. La propaganda institucional in-
sisteix en la necessitat i la salubritat d’'un canvi de model productiu.
Consistiria a abandonar I'economia del totxo i desenvolupar «avan-
tatges competitius» en sectors com les biotecnologies, I’enginyeria
civil, les energies renovables, les industries culturals, etc. Segons els
dictats d’aquesta aposta, Espanya s’hauria d’incorporar a la carrera
internacional a través de 'exportacié de productes d’alta tecnologia
i amb valor afegit: una mena d’Alemanya o Corea emergent, el
creixement de la qual es basaria en la reindustrialitzacié del pais i
l’arrencada dels nous sectors tecnologics. La debilitat d’aquesta hi-
potesi —que no resulta creible ni per a les mateixes elits empresa-
rials espanyoles— rau en 'especialitzacié de I’economia espanyola
en sectors de béns que no es poden exportar, com la construccid i els
serveis de consum. En aquest terreny, la productivitat (alldo que es
produeix per unitat de treball o capital) és un problema de segon
ordre: fa decades que el pais perd posicions en els ranquings de com-
petitivitat industrial. Quina mena de miracle caldria per convertir
Espanya en una economia d’exportacio i perque¢ desenvolupés un
muscul productiu poderds en linies industrials d’alta tecnologia?

En realitat, I’estrategia politica per sortir de la crisi aposta per
una reescalada dels instruments que van permetre el desenvolupa-
ment de les bombolles financeres i del keynesianisme financero-
immobiliari. Moltes de les actuacions que ha dissenyat el govern
aquests darrers tres anys es dirigeixen a assolir aquest objectiu. Aixi{
doncs, s’ha intentat mantenir el preu de ’habitatge tant si com no
mitjancant un entramat complex de mesures, que van des de la Llei
del Sol de 2007 fins a la permissivitat del Banc d’Espanya perque els
bancs quadrin els balancos comptables amb uns preus absolutament
inflats dels habitatges que han acabat a les seves mans.’ El govern,

9 El Banc d’Espanya ha permes que les institucions financeres aprovisionessin els
balangos comptables amb fins un 80% del valor nominal dels actius immobiliaris que
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generosament, també ha subvencionat I’entramat empresarial cons-
tructor immobiliari amb l'objectiu de mantenir relativament intacta
la maquina financera i immobiliaria en un futur immediat. També
ha animat noves formes de financeritzacié de les economies domes-
tiques a través del desenvolupament d’enginyeries financeres molt
sofisticades, com les anomenades hipoteques inverses,'® o la posada
en marxa de diferents formules de suport public a la titulitzacié
d’hipoteques, aixi com noves rondes d’endeutament lligades a la for-
macié universitaria de postgrau (les anomenades beques-préstec del
Pla Bolonya) i més avantatges fiscals als fons de pensions.

Aquest conjunt de mesures son, fins avui, la gran aposta per la
sortida de la crisi economica d’Espanya. El problema al qual
s’enfronta la insistencia en els mecanismes de creixement basats en
la revaloritzacid patrimonial i 'expansi6é immobiliaria és que no de-
penen exclusivament de la situacié domestica. El gran cicle de 1995-
2007 es va desenvolupar a ’empara de la construccié de I’euro, una
situacié de tipus d’interes baixos dictada per Europa, I'entrada de
gran quantitat de capitals estrangers al seu mercat immobiliari, la
concurrencia paral-lela de bombolles immobiliaries als EUA i al-
tres paisos i una altra bona quantitat de factors sobre els quals ni el
govern ni la classe empresarial espanyola no tenen cap control.
Aquesta tltima ha entes bé que, de moment, no hi ha perspectives
per a un rellancament econdomic semblant al dels anys anteriors.
Conseqiientment, com veurem més endavant, ha optat per posar to-
tes les forces a controlar i saquejar els pressupostos de I’Estat, les
comunitats autonomes i els ajuntaments.

De totes maneres, en un escenari d’estancament economic i de
depredaci6 progressiva de la despesa publica per part dels sectors
financers globals i les corporacions espanyoles, la qiiesti6 capital

posseeixen. Logicament, els bancs i les caixes d’estalvi s’han convertit en els primers
interessats en bloquejar la caiguda dels preus de I’habitatge.

10 La hipoteca inversa és una figura financera en que el valor de mercat d’un ha-
bitatge es transforma en una renda mensual mitjancant una compra ajornada per
part d’una entitat financera. Es una de les moltes variants financeres que intenten
convertir els valors de I’habitatge en renda financera i esta dirigida especialment a la
poblacié jubilada, sempre des de la perspectiva d’unes pensions estancades.
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potser no es troba dins els parametres de la insistencia en el creixe-
ment economic. El rellancament d’una altra bombolla patrimonial
o de qualsevol altra estrategia d’enginyeria financera no sembla pro-
bable. No obstant aix0, 'economia espanyola és tres vegades més
rica que fa 40 anys i la renda per capita del pais €s més del doble. Al
mateix temps, hi ha molts elements de riquesa social que es poden
veure amenagats per nous episodis de financeritzacié i d’estimul
«atipic» del creixement. No es tractaria, simplement, de trencar
amb el fetitxe del creixement del Producte Interior Brut?, d’establir
mecanismes de redistribucié de lariquesa?, de potenciar 'autonomia
social davant les logiques de creixement a tot preu i d’un capitalisme
financer que ja no és capag de generar riquesa? De moment, pero, la
clausura de qualsevol oportunitat per al reformisme i la pobra ima-
ginaci6 de la critica ens retornen a un paisatge social caracteritzat
per la pressié sobre els sectors més vulnerables, la destruccié de
l’autonomia social respecte de les logiques de la financeritzacio i, el
que és pitjor, un tendencia clara i nitida cap a la involucié politica.
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2
Quan es diu crisi
s’hauria de dir...

La crisi economica és un problema precisament perque la riquesa i
els recursos —com la renda a través del sou o de les prestacions so-
cials— s’han tornat inexplicablement escassos, cosa que obliga els
grups i les classes socials a competir per aconseguir-ne. Obviament,
recursos i riquesa continuaran sent escassos sempre que es continui
justificant que una minoria social més o menys petita els acapari.

La fi del miratge de la classe mitjana

Durant la llarga década que va de la meitat dels anys noranta fins
a finals dels dos mil, les poblacions occidentals, perod especialment
la poblaci6 espanyola, van gaudir d’un plaent somni de «prosperi-
tat». Potser no universal, potser no per a tothom, sempre amenacgat
per la precarietat i una lenta degradacié del welfare, pero en tot cas
un somni que semblava molt real. L'efecte riquesa i I’espectacular
increment del consum domestic va funcionar, en efecte, perque el
creixement dels preus de I’habitatge va beneficiar una part impor-
tant de la poblacid.
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Tal com s’ha explicat, entre 1997 1 2007 el preu de I’habitatge es
va multiplicar per 2,9. En el mateix periode es van construir més de
set milions d’habitatges, molts dels quals segones residencies. De
manera congruent, la riquesa patrimonial de les families va créixer
més de tres vegades. Pero alhora que el preu de I’habitatge feia
créixer, bombollejant, la riquesa aparent de bona part de la pobla-
cio, el credit es va disparar i amb el credit 'exposicio al deute. Evi-
dentment, en aquest procés una part no pas petita de la poblacié es
va veure expulsada d’'un mercat immobiliari en que els costos
d’accés (la compra del primer habitatge) no paraven de créixer. Pero
fins i tot per a les rendes més modestes, la contractacié d’una hipo-
teca que podia superar més del 50% del salari era una opcio racio-
nal: en tres o quatre anys el preu de ’habitatge podia duplicar-se i,
encara millor, podia servir per accedir a tota mena de nous credits
—per al consum o fins i tot per a la compra de nous habitatges. No-
més d’aquesta manera s’explica que en aquests anys el nombre de
llars amb habitatge en propietat creixés prop de 10 punts percen-
tuals, i que una part important de les families migrants i dels més
joves, sotmesos a les feines més precaries i més mal pagades, accedis
a I’habitatge per la via del credit hipotecari. L’any 2007, juts abans
que comencés la cadena de desnonaments, fins a un 87% de les fa-
milies tenia un habitatge de propietat. Dit de manera resumida, el
creixement sostingut del preu de I’habitatge va servir per aixecar la
clau de volta financera que aguantava tot el cicle economic.

La revaloritzaci6 del patrimoni de les families va tenir, pero, una
altra funcid, si es vol més profunda i nociva en termes socials.
L’escalada de revaloritzacions i de compravenda d’habitatges va
permetre sostenir una poderosa ficcid que només amb la crisi s’ha
esvait amb una total crueltat; es tracta de la idea practicament in-
contestada, en l'ordre dels consensos majoritaris, que la nostra so-
cietat és una societat de classes mitjanes. Evidentment si fem cas de
Pestructura salarial cal dir que el mileurisme (o situacions pitjors)
és la realitat quotidiana de gairebé el 60% dels sous, que més d’'un
30% dels assalariats tenen contractes temporals, que només el 30%
dels treballadors gaudeix de posicions laborals tipiques de classe
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mitjana —per exemple tecnics, professionals, petits empresaris— i
que laltre 70% esta format per treballadors subordinats —el que en
altres temps n’hauriem dit obrers de la industria i dels serveis—,
que el pes del pagament de la hipoteca o de les despeses lligades a
I’habitatge suposa més del 30% dels ingressos per a un 50% de la
poblacid, etc. I tanmateix, la categoria social amb que es defineix,
encara ara, la majoria de la poblaci6 és la de «classe mitjanax.

Podem també pensar, €s clar, que aquesta declaracio d’intencions
—«jo séc de la classe mitjana»— s’explica per un desig d’inclusio i
de pertinenca social que intenta ocultar, amb tota la pudicia tipica
de la societat «respectable», posicions de forta precarietat i explota-
ci6. I en certa mesura és aixo. Aquesta declaracié d’intencions seria,
tanmateix, practicament inviable sense I'amplia generalitzacié de
I’habitatge en propietat. L’habitatge en propietat és un diposit de
valor de la riquesa familiar que es pot amortitzar en e¢poques de
pendtria (com la vellesa), que es pot transmetre als fills i que permet
garantir una certa viabilitat als projectes familiars. El sostre en pro-
pietat és de fet un sinonim de «desproletaritzacio». I aquesta ha si-
gut una de les consignes que han orientat les politiques d’allotjament
des que el primer ministre de 'Habitatge de la dictadura franquista
va declarar la intencié de crear «un pais de propietaris, no de prole-
taris». L’habitatge en propietat té, per tant, funcions socials molt
més subtils que el connecten amb una certa capacitat d’inclusié so-
cial i d’autorepresentacio com a part de les classes mitjanes.

Dins d’aquest camp de funcions economiques i socials, 'dltim
cicle immobiliari ha trobat el terreny adobat per a fer créixer una
especifica forma de capitalisme popular, que també podriem ano-
menar societat de propietaris. En la mesura que bona part de la po-
blacié havia comprat ja com a minim un habitatge i que el creixe-
ment sostingut dels preus d’aquest repercutia en el creixement del
valor nominal de la riquesa personal, no pot sorprendre que el con-
sens politic i social al voltant del model immobiliari fos tan tancat i
impermeable. Amb aix0 n’hi hauria prou per a explicar que la con-
testacié social al régim de creixement fos tan escassa, més enlla
d’uns pocs sectors juvenils de les grans ciutats —precisament els qui
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havien estat exclosos d’'un forma més forta del mercat— que entre
200412007 es van manifestar amb consignes com «V de Vivendax.

Des de la perspectiva dels efectes buscats per aquesta sofisticada
enginyeria financera, la irrupcié de la crisi ha posat en qiiestié no
només les bases d’'un determinat model economic, siné la mateixa
imatge que la societat té d’ella mateixa. La crisi arrossega tota una
formacio social: els desitjos, ficcions i autorepresentacions que es
condensaven en el marc inclusiu de les classes mitjanes i de la socie-
tat de propietaris. Per dir-ho ben clar, la crisi ha posat a cadascu al
seu lloc; ha discriminat els qui formen part per dret propi de la so-
cietat de propietaris dels qui o bé sén uns intrusos o bé simples visi-
tants amb un estatus temporal.

La crisis ha mostrat també que a mig termini només una part de
la poblacié pot convertir el creixement dels preus de I’habitatge en
rendes directes a través de 'amortitzacié d’inversions —venda d’ha-
bitatges o de sol. Per a aquests, I'habitatge pren el valor d’una pura
inversio, que es pot comprar i vendre, especialment quan se’n tenen
en propietat dues o més unitats. Per a la major part de la poblacio,
en canvi, la contractacié d’hipoteques només hasuposat'oportunitat
de comprar I’habitatge principal o de canviar de casa. Encara que el
creixement dels preus immobiliaris fos espectacular, i aixd perme-
tés aconseguir nous credits, la importancia tltima de ’habitatge era
el valor d’ds. Per aixo es pot dir que en termes socials una part de la
poblacio es va insertar en el cicle immobiliari des del cant6 de la
inversié (i de la renda financeroimmobiliaria) i una altra, molt més
gran, des del cant6 de la necessitat (i del deute).

Arruinat, doncs, el misteri d’una classe mitjana que no tenia cap
més suport que la bonanca financeroimmobiliaria, el que en queda,
com a residu ineludible és el procés de polaritzacio i de dualitzacio
social que arrosseguem des de fa més de tres decades. Encara pitjor,
la crisi no només revela aquestes tendencies, llargament larvades,
sind que també les aprofundeix. EI que es va produir a partir de
2007, just en el moment en que la corba dels preus immobiliaris
s’invertia, alhora que es restringia el credit, és la inversid de I'efecte
riquesa. El que queda per determinar €s a qui ha afectat d’'una ma-
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nera més greu aquest «efecte pobresa», és a dir, qui son els verita-
bles pagans de la crisi.

El pes del deute ha marcat una corba creixent sobre la renda
disponible de les families, fins al punt de passar del 50% I’any 1995
a més del 140% el 2008. Tanmateix, aquesta exposici6 al deute és
molt desigual segons les capes socials. Per a una part de la poblacid,
el deute no és gaire significatiu en proporcio als ingressos anuals
(per exemple, en forma de salaris). Altres senzillament tenen un
patrimoni prou gran perque el deute no representi cap problema.
Pero per als sectors que van assumir deutes molt elevats en propor-
ci6 a la renda disponible, o per als qui van comprar molt «tard» —
en els dltims anys del cicle, com ara molts joves i també molts mi-
grants—, i per tant molt car, la situaci6 és radicalment diferent. Per
a aquests sectors, el col-lapse del mercat immobiliari suposa que el
valor del seu habitatge o de les seves propietats ja no pot sostenir el
valor del deute. En molts casos, la crisi implica que el que es deu al
banc sigui molt més que el preu pel qual es pot vendre I’habitatge,
suposant que pugui trobar comprador. Els estudis disponibles (fo-
namentalment I’Encuesta financiera de las familias del Banc d’Es-
panya') assenyalen que aquesta mena de situacions en que el deute
es torna practicament impagable amb els ingressos disponibles, o en
que té un valor més alt que el de les propietats familiars, son moltis-
sim més freqiients entre families d’ingressos baixos i a llars joves o
d’origen estranger —precisament els qui van comprar més tard.
Lalta exposicié al deute €s, aixi, el primer factor discriminador del
diferent impacte de les crisis segons sectors socials.

El segon és l'atur, o les diferéncies socials pel que fa al risc de
pérdua de la feina. Com hem assenyalat, en el nostre sistema econo-
mic I'inica font legitima d’accés a ingressos, si més no per als qui no
tenen capacitat d’acumular, controlar o gestionar una massa de capi-
tal suficient, és el treball remunerat. Pero I'atur tampoc no afecta
igual tots els sectors socials. Mentre la taxa d’atur dels homes amb
estudis superiors va passar, entre 200712010, d’'un 4-5% a un 9-10%,

1 Banc d’Espanya. Encuesta financiera de las familias, 2002, 2005 i 2008. Disponibles
a: http://www.bde.es/webbde/es/estadis/eff/eff.html
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la dels treballadors sense estudis es va enfilar des de poc més del 20 %
amés del 40%, la dels joves de 16 a 19 anys va pujar fins al 60% 1ila
dels joves entre 201 29 anys va arribar a xifres entorn del 35%, igual
que la dels estrangers no europeus. Dels quatre milionsimig d’aturats
que hi havia a comencament de 2011, prop del 60% eren treballadors
amb titulacions d’educacié secundaria obligatoria o inferiors, més de
la meitat tenia menys de 35 anys i el 25% eren de nacionalitat estran-
gera, quan aquests amb prou feines suposaven el 16% de la poblaci
activa. En canvi, els treballadors en atur amb estudis superiors no
arribaven al 15% del total de desocupats (EPA, www.ine.es).

Com es pot veure, I'atur es concentra practicament en els ma-
teixos sectors que presenten una exposicié més gran al deute. Quan
aquests dos factors es combinen o coincideixen en els integrants
d’una mateixa casa, el resultat probable és el desnonament. Durant
200912010 es van produir més de 200.000 desnonaments, i es pre-
veu una xifra superior per als anys 2011 i 2012. El desnonament a
Espanya suposa no només la perdua de ’habitatge a mans del banc
que va concedir la hipoteca. Una legislacié molt dura impedeix que
les entitats de credit es considerin «satisfetes» amb I’expropiacié del
principal (I’habitatge) i els permet subhastar els béns confiscats
(normalment per entre el 501 el 70% del valor), alhora que el credi-
tor queda a carrec dels costos judicials i del pagament de la diferen-
cia (més els interessos) entre el que devia al banc i el que aquest ha
recuperat amb la subhasta. El desnonament significa, doncs, tant la
ruina com la prolongacié d’una situacié d’endeutament, a vegades
per a tota la vida. La practica corrent d’incloure clausules abusives
en els contractes hipotecaris, com els avals d’habitatges de tercers,
han comengat a generar desnonaments en cascada i auguren que el
pitjor encara ha de venir.?

Davant la desigual exposicio a ’atur i a I’endeutament, es podria
pensar que el Govern i els poders publics haurien d’actuar com un
mecanisme de garantia social dels sectors més fragils. De fet, pero,
amb prou feines es pot dir que ’Administracid, a qualsevol nivell,

2 Vegeu Plataforma de Afectados por la Hipoteca: http://afectadosporlahipoteca.
wordpress.com/
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hagi inclos aquest objectiu entre les seves prioritats. Ja hem vist que
des de comencament de 2010 s’ha sotmes cada cop més a les exigen-
cies dels tenidors de deute public. I potser no calgui insistir, altra
vegada, que les dues reformes més importants planejades el darrer
any —el mercat laboral i les pensions— afecten fonamentalment els
més febles. Només queda per veure si les principals partides del que
compon l’estat del benestar aguantaran, d’'una manera més o menys
viable, la primera gran crisi del segle XXI.

Els drets socials en situacio terminal

En epigrafs anteriors s’ha explicat de quina manera la crisi ha obert
una increible finestra d’oportunitat per a un nou pas de rosca neo-
liberal. Després de I'atac financer al deute public dels estats de
I'«Europa periférica» han arribat les retallades pressupostaries, la
contracci6 de la despesa publica, la reducci6 dels sous en el sector
public i les reformes a la baixa dels sistemes publics de pensions.
Que aquest atac I’hagin permes, quan no directament induit, els go-
verns dels paisos centrals de la Uni6 i el Banc Central Europeu ens
mostra de nou fins a quin punt la crisi es gestiona d’acord amb de-
cisions i interessos politics i no a partir dels principis d’una ciéncia
neutra, neta i aseptica.

De totes maneres, seriem realment molt lluny d’entendre que
passa si només ens fixéssim en I’escala europea. De fet, I'erosio de la
despesa publica, i especialment de les partides socials, es produeix
a tots els ambits. El que podriem considerar més greu, pels efectes a
llarg termini, podria ser que s’estigués produint, a la practica, a les
escales territorials menors. I és aqui on apunta el que podriem re-
coneixer com una mena de desmantellament per sota de I'estat del
benestar.

En el cas espanyol, com se sap, bona part de les politiques socials
son competencia de les comunitats autonomes i ajuntaments. Les
administracions autonomiques i locals concentren el gruix de la
despesa en educacid, salut, serveis socials, familia i proteccié contra
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la pobresa i I'exclusio. Els recursos de que disposen per fer front a
aquestes politiques, tot i que procedeixen en bona mesura de les
transferencies de I’Estat, tenen també un important pilar en el que
ha constituit la font principal de bonanca economica durant la pas-
sada decada: les plusvalues immobiliaries i el valor dels béns immo-
bles. Només per esmentar el cas dels ajuntaments, durant els anys
centrals del cicle (2002-2007), fins al 50% dels ingressos directes (i
el 30% dels ingressos totals) es van recaptar a partir de tres fonts:
I'impost de béns immobles, les llicencies d’obres i la venda de sol
public (font: Ministeri d’Economia i Hisenda. Liquidacié de pressu-
postos de les entitats locals).

Aquesta posicié dels ens territorials respecte al cicle immobi-
liari explica, tota sola, la incorregible bulimia dels creixements
urbans. Perd0 a més dels enormes costos ambientals que implica
aquesta mena de mecanismes, 'orientacié pro creixement ha supo-
sat noves formes de pressio pressupostaria. Mentre va durar el cicle
immobiliari, ajuntaments i comunitats autonomes van fer enormes
inversions dirigides a dotar d’equipaments els nous desenvolu-
paments urbans pero també a atreure promotors, inversors i resi-
dents sobre les propies localitats: una proliferacié d’esdeveniments
esportius i culturals, d’infraestructures de transport o d’insistents
campanyes mediatiques orientades a promocionar diferents formes
de desenvolupament turistic. La logica economica subjacent, com
en el cas de les families, era que el mateix creixement de les econo-
mies urbanes generaria les rendes fiscals suficients per pagar aque-
lles inversions. Per aixo0, el recurs a I’endeutament es va considerar
una opcié racional, i per aixo també durant els anys del creixement
el deute d’ajuntaments i comunitats autonomes va augmentar de
manera considerable. Dit d'una altra manera, les administracions
locals van caure en un pendent de dependencia financera semblant
a la que han sofert les economies domestiques.

La fragilitat d’aquest model de desenvolupament local s’ha reve-
lat plenament en els anys de crisi. La magia del refinancament i de
I’amortitzacié de les inversions s’ha dissipat tan de pressa com el
somni financer de la societat de propietaris. La crisi ha deixat unes
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finances publiques devorades per la doble pinga del deute i d’uns
recursos minvants. Es pot, en aquestes condicions, continuar pa-
gant la despesa social?

Liberals i neoliberals diuen rotundament que no. S’obliden natu-
ralment de les causes de la crisi fiscal, i només es fixen en el control
de la despesa. En una reproduccié en miniatura de les pressions que
s’exerceixen a escala estatal, les comunitats autonomes i especial-
ment els ajuntaments han estat convenientment «ajustats» a una
agenda politica, només parcialment dissimulada, basada en el reforg
dels limits legals a I’endeutament i en els continus avisos per part de
I’Estat que no els ajudara en cas de fallida. En poques paraules, els
ens territorials s’han vist obligats a reduir les despeses com han po-
gut. Han desmantellat serveis, han posat a la venda una gran quan-
titat de béns patrimonials i han aprimat els aparells administratius.

Com en el cas, també, del deute dels estats, aquesta mena de
politiques només sén la vaselina que permet fer entrar una estrate-
gia empresarial molt més profunda. En certa manera, la pressio so-
bre la despesa publica de les administracions territorials i 1’ajust
forgat per una estructura d’ingressos completament vinculada a les
plusvalues immobiliaries es pot entendre igualment sota parame-
tres de socialitzacié de perdues i rescat encobert. Ja els anys ante-
riors a la crisi, ajuntaments i comunitats autonomes havien anat
cedint una part creixent de la gestié de la despesa publica a les em-
preses privades. Aixi, els serveis urbans de recollida d’escombraries,
la gestio de boscos i espais naturals, i fins i tot els instituts d’esports
sOn majoritariament de gestié privada, normalment en mans de les
divisions de serveis de les grans constructores.

Pero el que es pot considerar preocupant de debo és la tendéncia
a la privatitzacié de la gesti6 de les partides centrals de I’estat del
benestar com ara I’educacid, la sanitat i els serveis socials, que ma-
joritariament sén competencia de les comunitats autonomes. De
fet, ’educaci6 concertada, més «barata» que la publica, s’ha promo-
cionat i subvencionat generosament a diverses comunitats autono-
mes —amb Madrid al capdavant—, amb greus efectes en la dismi-
nucid dels rendiments academics del conjunt del sistema educatiu i
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la concentracié del fracas i I'absentisme en els centres publics dels
districtes escolars amb poblacions de menys recursos.

També el sistema public de salut ha estat objecte d’un particular
atac que s’ha materialitzat en la creacié de «mercats sanitaris» i un
conjunt nou d’institucions de financament i gesti6 privada com els
anomenats hospitals PFI (o d’inversi6 de financament privat, per les
sigles en angleés). Aquests nous hospitals els construeixen i gestio-
nen empreses privades —en el cas espanyol constructores o multi-
nacionals dels serveis de salut— a les quals la comunitat autobnoma
paga un canon anual. Tot i que a la llarga el pagament d’aquest ca-
non implica una despesa molt més gran que la que suposaria la in-
versio i el finangcament public, aquest sistema, per exemple, ha per-
mes a la Comunitat Autonoma de Madrid obrir 8 hospitals entre
2007 12008. Gracies als tripijocs de la comptabilitat neoliberal que
permet la Unié Europea —a través de l'oficina d’estadistica Euros-
tat—, la suma d’aquests canons anuals al sector privat no compten
com a deute public i per tant no «pressionen» sobre els balancos
comptables, encara que efectivament hipotequin la despesa publica
durant generacions. Sistemes semblants s’han aplicat també a la
construccio d’autovies, presons o altres equipaments publics. Fins i
tot en alguns casos, com en el de la politica d’energies renovables, i
especialment de I'energia solar fotovoltaica, aquestes estructures
financeres han acabat per produir efectes ruinosos en termes mone-
taris i un mal dificilment reparable als que se suposava que eren els
seus principals objectius. Subrepticiament, els anomenats partena-
riats publicoprivats s’han acabat imposant com a férmula preferida
per a la inversio i la gestio publiques, amb conseqiiencies economi-
ques i socials que encara no podem calcular a llarg termini.

La crisi fiscal de les administracions publiques, en comptes de
corregir aquesta tendencia, I’ha reforgat i I’ha portat a ambits i
extrems abans considerats practicament inacceptables. Aixi, des
de 2006-2007, I'aveng de la privatitzacio de la gestid i dels serveis
de salut autonomics ha sigut notable en algunes regions, s’han
posat a la venda diverses empreses d’aigua, equipaments esportius,
culturals i recentment també empreses perfectament viables com
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AENA o Loterias del Estado. Invariablement, els grans beneficia-
ris d’aquestes politiques han sigut els principals agents del bloc oli-
garquic espanyol: les grans empreses de construccié que han tro-
bat en la despesa publica un sector refugi que els permet gestionar
gran quantitat de serveis publics; les entitats financeres que en
molts casos presten a aquestes grans empreses els diners necessaris
per emprendre aquestes inversions necessaries, i també una gran
quantitat de constructors, promotors i empresaris locals que s’han
fet carrec d’innombrables serveis municipals.

Pel que fa a la qualitat dels serveis privats o externalitzats via con-
curs, subvenci6 o partenariat publicoprivat, és més que dubtés que hi
hagi una millora de I’eficiencia i de les prestacions. Convertir la sani-
tat, o 'educacio o els serveis socials publics en un negoci dificilment
potredundar en unamillora de la qualitat del servei. Més aviat al con-
trari, les poques dades que en tenimila comparacié amb altres paisos
en que aquest procés sembla més desenvolupat assenyalen justament
el contrari: una caiguda de la qualitat i de la universalitat.

En el cas de la sanitat, la privatitzacié de la gestié pot repre-
sentar un drastic deteriorament d’un dels sistemes publics de salut
més ben situats a escala mundial, aixi com una reduccié dels nivells
generals de salut, especialment per a aquells sectors que depenen
exclusivament de la sanitat publica. Alguns estudis assenyalen un
augment de la morbiditat i de la mortalitat en els hospitals amb
serveis de neteja privatitzats, una disminucio de I’esperanca de vida
en els sectors més fragils i més dependents de sistemes publics de-
gradats i una fuga de les rendes mitjanes i altes cap a les asseguran-
ces mediques privades, cosa que també redunda en la creacié d’un
nou ninxol de negoci privat.?

En el cas de I'educacid, la promocié de ’'ensenyament concertat,
és a dir, de I'ensenyament privat pero subvencionat al 100% amb
diners publics, ha generat en realitat un doble sistema educatiu: un
de concertat, majoritariament gestionat per 'Església, i que serveix
de refugi a les classes mitjanes, i un altre de public, generalment

3 Enaquestsentit es pot trobar abundant informacié documental a www.casmadrid.org.
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amb més prestacions i qualitat, perd que en algunes zones urbanes
apareix fortament especialitzat en les poblacions escolars de menys
recursos iingressos —des de les families pobres fins a la immigracié
més desprotegida. El classisme implicit en aquest doble sistema es
veu a més reforcat per la «llibertat de seleccié» de I'alumnat per part
de les escoles concertades i la practica generalitzada de les «aporta-
cions voluntaries» que funcionen com una matricula encoberta. El
resultat son uns rendiments escolars a la baixa, un sistema de segre-
gacié que comenga a I’escola —cosa que és senzillament antitetica
amb les funcions democratitzadores d’aquests instituci6— i una
taxa d’abandonament escolar superior al 30% en 'ESO, més del
doble de la mitjana europea.

Com es pot endevinar, és aqui on l'atac a la despesa social en-
llaga amb el que pot arribar a empenyer-lo al caire del seu particular
abisme per falta d’una base social amplia interessada a protegir-lo.
La progressiva fuga de les classes mitjanes dels sistemes publics
d’educacié i proteccio social sega literalment els febles suports de
I’educacid, la salut, les pensions i el benestar en general com a drets
socials universals. Per que els sectors socials de més poder adquisi-
tiu haurien de voler continuar pagant els sistemes publics? Al cap-
davall, bona part dels seus mecanismes de garantia social soén pri-
vats, com ara fons de pensions, assegurances mediques privades,
escoles concertades, universitats privades; i no tenen cap necessitat
de mesures compensatories contra la pobresa com ara subsidis, ac-
cés a bancs d’aliments, rendes minimes, etc. Sens dubte, I'Estat apa-
reix com la garantia en dltima instancia d’aquests sectors: pagant les
escoles privades, subvencionant fiscalment els fons de pensions i en
un futur immediat la contractacié d’assegurances mediques priva-
des, o finsi tot financant també el consum amb tota mena d’incentius
(des de I’habitatge, 'automobil, les reformes de casa, etc.). Pero
(s’assemblen aquestes ajudes, ni que sigui de lluny, al manteniment
d’uns drets socials universals? ;No s’apunta aqui a una tendéncia
més semblant a les classiques proteccions de les classes mitjanes,
alhora que els sistemes publics van degenerant, a poc a poc, a la
condici6 d’institucions de caritat per als més necessitats?
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Quan es parla de classes mitjanes cal reconeixer que no ens refe-
rim a la societat dels dos tercos de I'¢poca daurada dels EUA de
postguerra, ni tan sols a aquella ficcié d’inclusi6 social (la societat
de propietaris) en que es reconeixia bona part de la poblacié espan-
yola gracies als mecanismes financers que van sostenir el llarg cicle
de creixement dels anys noranta i dos mil. Les classes mitjanes son
aqui estrictament aquell sector de poblacié que pot presumir de se-
guretat economica suficient per tenir una certa capacitat de previsio
sobre el futur, aixi com un marge més o menys folgat d’autonomia
davant de la pobresa, la pentria i els canvis de conjuntura economi-
ca. Per aixo les classes mitjanes son el nucli dur de les estrategies de
financeritzacio a llarg termini.

Tot i que sempre és dificil definir els marges de la classe mitjana
(ja que els criteris que en defineixen propiament la pertinenga hau-
rien d’incloure I'estabilitat a la feina, certa massa patrimonial, altres
formes de capital no economic com I’académic o el cultural), si con-
siderem basicament la renda salarial, les classes mitjanes podrien
ser més aviat minoritaries en la societat espanyola. Les fonts tribu-
taries (www.aeat.es) que recullen el valor dels salaris declarats a
Hisenda son en aquest sentit for¢a significatives. E1 2007, just abans
de I’esclat de la crisi i de 'atur, només el 37% dels assalariats cobra-
va entre 16.000 i 40.000 euros bruts I’any, cosa que suposa un salari
net mensual repartit en 14 pagues d’entre 1.000 i 2.600 euros. Per
sobre, només hi havia un 7,5% de treballadors assalariats, dels quals
els superassalariats, amb més de 80.000 euros I’any, suposaven un
1%. Per sota, en canvi, es trobava el 56% dels aleshores més de di-
nou milions d’assalariats. Aix0 vol dir que més de la meitat dels
treballadors era mileurista, o fins i tot que prop del 40% era vui-
centseurista o menys. Evidentment, aquest darrer grup estava majo-
ritariament compost de joves, treballadors no qualificats, migrants,
dones, etc., és a dir, els sectors més exposats al sobrendeutament, a
l’atur, a la inestabilitat laboral i a la segregacié urbana. Tanmateix,
podria ser que els interessos de fons de les classes mitjanes i de les
majories precaries no estiguessin tan separats com sembla. De fet,
la primera paradoxa d’aquesta aniquilacié de la despesa social és
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que després de diverses decades d’erosid salarial, la gran majoria
dels treballadors és cada vegada menys capag de suportar, per mit-
jans propis, les despeses d’assegurancga social que garantia I’estat del
benestar. Si la minsa classe mitjana que compon el 40% de la pobla-
ci6 abandona l’estat del benestar, progressivament especialitzat en
la caritat i el control de les poblacions de menys recursos, a la seva
sort, no hi haura suport fiscal que el faci viable. No podem oblidar
tampoc que els mitjans de comunicaci6, les universitats, els experts
i tots els punts socials des dels quals es genera opini6é sén propia-
ment i genuinament espais reservats a la classe mitjana «realment
existent».

La segona paradoxa d’aquest procés €és que en cas que es conti-
nui aprofundint I'erosi6 de I'estat del benestar, la segona gran perju-
dicada per la liquidaci6 d’aquest, després de les majories precaries i
proletaritzades, seran les classes mitjanes. La degradacio dels siste-
mes publics d’educacid i salut no es podra mai compensar amb
sistemes semiprivats d’estar per casa. La degradacié de la sanitat
publica reduira rapidament els estandards de qualitat de les asse-
gurances privades per manca de referent i de competencia. L'edu-
caci6 concertada té actualment una qualitat i uns resultats forga
inferiors comparada amb I’educaci6 publica que ensenya a un alum-
nat del mateix origen social i cultural, a més de ser molt menys rica
en termes de diversitat politica, cultural i social. Tant per raons
d’economia d’escala com d’autogovern —si es permet la democracia
interna—, i gracies a la capacitat d’autoregulacié col-lectiva d’uns
professionals degudament motivats, els sistemes col-lectius d’asse-
guranca social permeten gestionar els serveis socials d’una manera
molt més democratica, equitativa i eficient que els sistemes orientats
al lucre i constituits sobre una blase client-empresa. La mateixa ar-
gumentaci6 es pot aplicar als fons de pensions privats. Al contrari
de les promeses de les institucions d’estalvi financer, i excepte per a
les grans fortunes i les rendes més altes, les prestacions que ofe-
reixen sén en general molt inferiors a les pensions publiques. Els
riscos dels mercats a la baixa, la possibilitat cada vegada més fre-
qlient de financiar el consum corrent a partir dels fons de jubilacio,
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i sobretot els enormes costos de la gesti6 financera —pagar un ges-
tor de fons de Wall Street o de la Borsa de Madrid és incomparable-
ment més car que pagar un funcionari de la Seguretat Social— fan
que les prestacions de jubilacié privades siguin molt més petites que
les pensions publiques.

La tercera paradoxa de ’erosi6 de I’estat del benestar és que allo
que es fa en nom de la llibertat d’eleccio i d’'una responsabilitat més
gran de I'individu sobre les propies decisions acaba en una menor
autonomia personal, i també en una considerable minva de la igual-
tat d’oportunitats que ha de caracteritzar qualsevol sistema formal-
ment democratic. L’asseguranca privada de la salut, I'educacio i les
pensions per vies financeres té uns resultats que com a minim s’han
de qualificar d’ambivalents. Els fons de pensions capitalitzen
I’estalvi privat en els mercats financers, pero fan recaure els riscos
de I’evolucié d’aquestes inversions exclusivament sobre el mateix es-
talviador. La introducci6 de fortes matricules en els estudis de post-
grau universitari (els masters) obliga una part creixent de 'alumnat
a accedir a credits que els hipotequen el futur laboral. En tots
aquests casos, I'asseguranc¢a privada deixa els individus i les llars,
per molt segura que semblin tenir la posicié econdomica, completa-
ment dependents de variables tan incontrolables com els tipus
d’interes, I'evolucid dels mercats financers o la pericia dels gestors
dels seus estalvis —aixi com la seva honestedat.

Aquests arguments haurien de ser suficients per promoure alian-
ces socials amplies per a la defensa d’uns serveis publics que potser
necessitin reformes profundes, perd només en el sentit de més racio-
nalitzacié, més fons i sobretot més democracia interna i externa per
tal d’'impedir que quedin subordinats tant a les empreses privades
com als gestors politics de torn o a les posicions burocratiques ad-
quirides per part d’alguns sectors laborals. De fet, pot ser que no hi
hagi cap alternativa a les aliances d’aquesta mena que no passi per
la devastaci6 social i per la guerra entre pobres.
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3
La crisi que ve

Quan les proporcions de la crisi es confronten amb la nostra capa-
citat d’intervenir-hi, la primera sensacié que ens envaeix és acla-
paradora i confusa. Hi podem fer alguna cosa, quan som davant
de desplacaments econdmics i socials tan gegantins? Es possible
intervenir en la complexitat de la crisi? Potser a vegades també ens
assaltin els tipics mecanismes automatics de confianca en una recu-
peracié més o menys inevitable; o fins i tot un cert esperit salvific a
la recerca d’alternatives més o menys plausibles.

La nostra posicid respecte a la crisi pot ser, pero, molt més pro-
ductiva, i fins i tot generar efectes a mig termini, sempre que sa-
piguem esquivar aquests dos bloquejos. D’una banda, i tenint en
compte tot el que s’ha dit, no hi ha res que sembli més urgent que
curtcircuitar tota confianca en la capacitat de recuperacié interna
del sistema economic, aixi com en les analisis i les propostes de la
seva intelligentsia, sobretot dels principals economistes adeptes al
régim. Segurament no hi ha una sortida «progressiva» de la crisi: de
moment, si més no, només son visibles les linies de tendencia que
apunten cap a una aguditzacio de la despossessio i de la rapinya dels
poders financers. Pero si no hi ha res que permeti albirar una torna-
da a la «<normalitat», tampoc no hi ha res tan desmobilitzador com
mantenir una «actitud de responsabilitat» davant de les institucions
vigents —com veurem, a les mateixes elits politiques i economiques
ja fa temps que aquesta actitud només els provoca un bon fart de
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riure. D’altra banda, I'inica possibilitat de sortir-ne sobre la base de
la distribucié de la riquesa i la reconstruccidé de certa capacitat
d’autonomia de les poblacions respecte al govern de les finances
passa per una amplia organitzacié des de sota.

El problema que se’ns presenta no és si hi haura o no hi haura
conflicte. Gairebé segur que n’hi haura. El problema és que el con-
flicte s’esgoti en les formes protocol-laries de la protesta institucio-
nal, o que es converteixi en una simple qliestié d’ordre public que
acabi reforgant els ordres de govern, o encara pitjor, que acabi dege-
nerant en una mena d’involucid politica i social a cavall de la contra-
ofensiva reaccionaria. El repte se situa, doncs, en la capacitat de les
noves formes de protesta per generar simpaties en sectors amplis;
per constituir-se en el primer assaig d’aliances que fins al moment
només sén una possibilitat tedrica; per apuntar cap a una agenda
politica compartida, i sobretot per construir una relacié de forces
favorable al canvi politic. En dltim terme la intenci6 d’aquest text és
justament contribuir a aquesta feina, que passa per convertir la crisi
econOmica en una crisi politica.

Pero abans d’emprendre la tasca de repensar, i fins i tot de refun-
dar, un projecte de multiplicaci6 dels drets i de creacié de noves for-
mes de democracia que no es perdin en declaracions tan boniques
com ineficaces, convé considerar el marc politic, social i subjectiu cap
al qual, segons sembla, ens hem decantat aquestes darrers tres anys.

La «guerra entre pobres»

Una oficina de 'INEM en una ciutat qualsevol del sud peninsu-
lar devastada per Uatur. Migrants i espanyols comparteixen la cua
de latur. Es miren, cada grup ho comenta pel seu compte. Alguns
partits politics aprofiten la situacié amb el principi, sempre mesqui
i fals, de «primer els d’aqui».

Maig de 2010, el Govern doéna via lliure al copagament en el sis-
tema sanitari. Unes quantes comunitats autonomes avancen plans
per a implantar-lo a atencio primaria i a certes especialitats. No
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s’esperen grans ingressos per aquesta via. Sembla que el problema
de fons és I'«abiis» del servei per part d’alguns sectors socials poc
responsables, és a dir, la poblacio de gent gran que pateix una pro-
pensioé cronica a anar al metge per qualsevol fotesa i alguns sectors
migrants que han vist en la sanitat un servei «inesgotable i gratuit».

El Reial decret llei de 20 de maig de 2010 estableix una reduccio
mitjana dels sous dels treballadors ptiblics i funcionaris del 5%. La
justificacio: es tracta del sector laboral amb les condicions de treball
més segures i estables. Sembla just que contribueixin d’'una manera
directa a la reduccié del déficit pressupostari.

A gairebé tots els ambits s’ha generalitzat una estranya idea:
I’arrel de la crisi és a I'escassetat de recursos. La competencia per
obtenir-ne es torna forma de govern. S’exploten les diferéncies, es
confronten els petits privilegis, es justifiquen les posicions, es tensen
totes les possibles linies de fractura del cos social.

La crisi ha fos aproximadament una quarta part dels llocs de
treball que s’havien generat en el cicle 1994-2007. La gran majoria
d’aquests llocs mostraven altes taxes de precarietat i explotacio, a
més d’uns sous abusivament degradats. Pero a falta de mecanismes
socials que compensin la desaparicio dels llocs de treball, la compe-
téncia per la feina es converteix en norma. Autoctons contra mi-
grants, homes contra dones, qualificats contra desqualificats, sem-
pre dins d’'una complexa jerarquia organitzada en segments laborals
gairebé estancs i sempre dins d’un marc de relacions productives de
sobreexplotacid. Els exemples de govern a partir de la «guerra dels
pobres» es multipliquen, aquests dies. Per exemple, durant la vaga
general del 29 de setembre de 2010, tot I'esfor¢ comunicatiu de la
dreta mediatica —i també de bona part de I’esquerra— es va cen-
trar a oposar els interessos dels treballadors fixos i els dels tempo-
rals. Es volia desactivar la possible poténcia de la mobilitzacié re-
duint-la a la imposicié de «privilegis» dels treballadors fixos.

Es el mateix esquema de la reforma laboral. El seu argument
més fort, esgrimit després contra la vaga, es basava en la dentincia
de la marcada dualitat del mercat de treball: el 30% dels treballa-
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dors tenen un contracte temporal, un dels percentatges més alts
d’Europa. Alhora, 'acomiadament €s relativament car —mesurat
per la indemnitzacié que es calcula a partir del nombre de dies per
any treballat. Soluci6: repetides propostes d’un contracte inic amb
uns costos d’acomiadament molt més baixos, i que de fet assimilen
les condicions dels treballadors amb contracte indefinit amb les dels
temporals. Sota I'excusa d’acabar amb una situacié de desigualtat,
s’assimilen les condicions de treball de la majoria a les dels treballa-
dors amb condicions més flexibles i precaries. La igualacié es pro-
dueix per sota i s’acompanya d’un desplegament de discursos so-
cials que dramatitzen retoricament la «insolidaritat» dels qui tenen
el «privilegi» de tenir feina fixa.

D’una manera semblant, 'enorme legitimitat obtinguda pel De-
cret llei de reduccio dels sous dels funcionaris en un 5% es basava
en una critica a la situacio de privilegi dels funcionaris: horari regu-
lat, feina estable, acomiadament gairebé impossible, etc.

O també: la gairebé nul-la critica social a la ferotge Llei d’es-
trangeria espanyola i a les proclames criptoracistes dels partits ma-
joritaris que afirmen 1’«<excedent» migrant en temps de crisi, arrela
en una societat que accepta amb naturalitat que hi hagi persones
amb un estatut de ciutadania diferent (o sense gens de ciutadania),
vinculat a la seva funcié productiva i sempre sotmeses als treballs
pitjor pagats i amb menys capacitat de promocié. De fet, dins
d’aquesta «guerra entre pobres» emergent, ’'oposicié entre autoc-
tons i migrants és present a tot I’espai social i es manifesta com la
figura central dels discursos nacionalpopulistes. L'exigu estat del
benestar s’ha convertit en el camp preferit d’aquest atac. Segons els
nous croats de la antiimmigracd, la necessitat de reformar les insti-
tucions de l'estat del benestar la provoca I'ts intensiu i despropor-
cionat que els migrants en fan. O dit d’'una manera brutal, els im-
migrants «abusen» dels serveis publics. Per la seva culpa, es diu,
haurem de patir les fortes retallades de les prestacions socials.

A banda que el receptari del nou racisme obvia dades tan impor-
tants com ’aportacié massiva dels immigrants a la Seguretat Social
durant els anys del boom, aquesta linia d’atac substitueix la mirada
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que s’enfronta a la depredacié financera dels recursos publics per
una reaccio classicament feixista contra les posicions més fragils de
Pestructura social. L’accié dels mitjans, la legislacid, la Llei d’es-
trangeria i certes politiques, poc visibles per als espanyols, com el
profiling —les directrius policials d’assetjament i seguiment segons
perfils etnics— s’encarreguen de fabricar i de reproduir aquesta fra-
gilitat a partir d’'una negacio flagrant dels drets de ciutadania. Pero
fins i tot dins de I'immens col-lectiu migrant podem descobrir tam-
bé una multitud de practiques de microdiferenciacié: immigrants
amb papers contra immigrants sense papers, immigrants cultural-
ment assimilats contra inassimilables.

Naturalment podem observar i pensar en moltissimes més linies
de fractura: responsables contra irresponsables, aturats involunta-
ris contra ganduls recalcitrants. En aquest context, els problemes es
tornen del tipus: «ens roben la feina», «aquests no treballen com
nosaltres», «<sén uns privilegiats», «no s’integren», «si és que n’han
vingut massa i aixi no hi ha manera de pagar la sanitat», etc.

Lareforma de les pensions promoguda fa poc pel Governi accep-
tada pels sindicats, milimetricament ajustada als interessos dels mer-
cats financers, també ha necessitat una forta retorica de confrontacio.
En aquest cas, entre generacions. Es diu: amb el sistema de pensions,
talicom esta organitzat avui, la joventut haura de suportar la carrega
d’una horda de vells parasitaris, residus d’'una etapa en que es po-
saven en perill els comptes piblics amb tota I'alegria. L’alternativa és
senzilla: o la fallida de les pensions ptibliques, o una reforma que
«racionalitzi» el sistema. Es clar que no hi ha ni un sol economista
que hagi aconseguit, sense recorrer a supOsits demografics i socials
arbitraris, demostrar que la fallida del sistema de pensions sigui in-
evitable. Pero la intencid és una altra. Es tracta d’ocultar els auténtics
interessos financers que promouen l’atac contra el sistema public
(condemnat a ser substituit pels fons de pensions) a través d’un fals
conflicte demografic que planteja la proporcio joves-vells com un de-
terminant absolut de les politiques de jubilaci6. Paradoxalment, els
grans perjudicats de la reforma seran els joves treballadors d’avuiide
dema que accediran a unes pensions cada cop més degradades.
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D’aquesta manera, joves i vells es converteixen en objecte d’atacs
paral-lels que no sén mutuament excloents. Els primers, acusats
d’abulia, indisciplina i ganduleria (la generacié ni-ni) o arraconats
com a victimes d’unes reformes inevitables. Els segons acusats d’un
permanent abus dels serveis publics, especialment del sistema de sa-
lut, culpables del col-lapse de la factura farmaceutica, de les cues als
consultoris i de les llistes d’espera dels hospitals. La ideologia de la
responsabilitzacio dels vells es pot percebre clarament en totes les
politiques que defensen el copagament sanitari.

Atiades, promogudes, llancades sobre determinats punts del cos
social de manera directa o subtil, aquestes divisions permeten tenir
caps de turc, reforgar les fractures, trencar els precaris lligams so-
cials, construir substituts horitzontals de la lluita de classes. Es trac-
ta d’una estrategia de poder amb efectes de reforc de les jerarquies
socials i laborals, indispensable per al desenvolupament d’una poli-
tica de compartimentacié i de concentraci6 dels efectes de la crisi en
els col-lectius més febles. Es tracta també d’escamotejar I'inica for-
ma de conflicte social que pot produir efectes de progrés social, i
que oposa la gran majoria de la poblacié (cap al 80%) a les elits
oligarquiques, els capitalistes en diners i els sectors superassalariats
que formen el nucli de I'actual bloc hegemonic, i que neden literal-
ment en 'abundancia.

La defensa del poc que es té contra els «altres», percebuts com
a amenaga o privilegi, es converteix aixi en el modus operandi del
govern de la crisi a totes les escales. La persistencia d’unes altes
taxes d’atur, o si es vol de grans dificultats d’accés a la renda sala-
rial per part de segments importants de la poblacié; la degradacio i
privatitzacié dels serveis socials, 'educacio i la sanitat; el parany de
I’endeutament, al final produiran un «residu» social cada cop me-
nys assimilable a la «tolerancia» de les majories. Aquest «residu»
prendra formes que encara som incapagos de descriure en concret:
potser agregacions juvenils, a la manera de bandes, a mig cami en-
tre 'afirmaci6 social i la petita criminalitat; potser expressions sui-
cides i nihilistes a l’estil d’'una pandémia social comparable a la
que en el seu moment va ser I’heroina —justament durant la passa-
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da crisi de finals dels setanta i de la decada dels vuitanta del segle
passat. Sigui com sigui, aquestes formes ocuparan segur el lloc de
l’arquetip de «negatiu» i serviran per donar cos a tota mena d’emer-
gencies de seguretat i simulacres d’autodefensa de la societat con-
tra els propis dimonis. Per desgracia, amb tots els matisos que es
vulgui, aquesta mena d’evolucid social es pot qualificar propiament
de feixisme.

El cos social, desarmat i fracturat en multitud de linies socials,
legals, generacionals i culturals, atomitzat a vegades fins al nivell de
les families i els individus, té certament ben poca capacitat d’evitar
quelaporiel panicestorninformes de ressentimentid’enfrontament
social cada vegada més explicites.

Competeéncia entre territoris

Campanya de les eleccions autonomiques catalanes de novembre
de 2010. Bona part de la propaganda dels partits gira al voltant de la
crisi. Dos grans arguments. Primer, el rapid enfonsament de
l’economia catalana té una causa principal: Uespoli fiscal de Cata-
lunya. Segon, els migrants sense feina i no disposats a integrar-se
haurien de tornar al seu pais. El primer el sostenen formacions na-
cionalistes catalanes. El segon totes les dretes, ja siguin espanyoles o
catalanes. CiU manté una versio moderada i d’Estat de tots dos ar-
guments. Obté un rotund éxit electoral.

Seria relativament facil emmarcar aquests simptomes dins de
I’etern problema dels «nacionalismes» que en definitiva conforma la
dinamica interna de I’Estat espanyol. De fet, en un sentit o en un
altre —apologetic o demagogic segons el color de cada mitja—, aixi
ho ha fet la premsa. Com també els think tanks neoconservadors
com la FAES, que acaba de publicar un informe sobre la ineficién-
cia economica de les comunitats autonomes amb la finalitat, gens
dissimulada, de reivindicar un estat central fort. Tanmateix, aques-
ta lectura tan familiar i rancia de les «qiiestions nacionals», 1 en la
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qual esquerres i dretes se senten tan comodes, pot estar completa-
ment caducada quant a la materialitat dels processos economics.

Una de les caracteristiques del model d’economia global finan-
ceritzada, que hem anat provant de descriure en aquestes pagines,
ha estat deixar un gran nombre de funcions d’atracci6 de la inversid
en mans d’instancies regionals i locals. Concretament, ciutats i re-
gions han tendit a competir entre elles per tal d’atreure part de la
gran massa de capital-diners que surt rebotada dels cicles indus-
trials classics, afectats com hem dit repetidament per una ferotge
competencia i un excés cronic de capacitat. El tipus de politiques
que es posen en marxa en aquests contextos tendeixen a fabricar
I'«atractivitat» de les ciutats/regions a través d’una serie d’operacions
d’ordre simbolicocultural, fiscal i urbanistic. Es el que en la biblio-
grafia especialitzada s’anomena empresarialisme urba, i que vin-
dria a prescriure un estil de govern local orientat més aviat pel mo-
dus de l'empresa que per res que s’assembli a una democracia
urbana. Basicament, aqui s’hi barregen politiques economiques i
fiscals que tendeixen a posar cada vegada menys obstacles al bene-
fici, alhora que garanteixen una total seguretat a I'inversor, una pro-
fusi6 de simbols que representen la regi6 / ciutat com un espai «irre-
petible» i una serie d’inversions publiques en infraestructures que
reformen els espais fisics de la mateixa ciutat o regié per tornar-los
conformes als dos criteris anteriors: un entorn fisic estandarditzat
respecte de les demandes del capital financer internacional pero,
alhora, «tinic» en les caracteristiques culturals.

Aquest regim de competitivitat territorial es basa, no cal dir-ho,
en la fabricacié d’aliances politicoempresarials amplies pero capa-
ces també de produir un fort consens respecte a la idoneitat del mo-
del. Fins ara, ’esquer de la feina i la riquesa, que pot caure damunt
del territori gracies a la vareta magica de la inversié internacional,
ha aconseguit obtenir el consentiment de la immensa majoria dels
agents economics i socials. Les elits locals han aconseguit d’aquesta
manera reduir les critiques a aquesta mena de politiques, immedia-
tament qualificades com a atacs a la viabilitat economica de la ciu-
tat o la regid, i per tant actituds contra la ciutat o la regié mateixes.
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Els exemples d’aquest model sén innombrables i no hi ha gaires
ciutats o regions que no hagin fet Us d’aquesta mena d’estrategies
politiques. Barcelona i la seva consistent estrategia de ciutat marca
—només cal assenyalar la forta gentrificacio i espectacularitzaci
del centre historic o la utilitzacié dels jocs olimpics de 1992 com a
gran operaci6 de marqueting urba— seria el cas més conegut, pero
no és ni de bon tros I'inic. Sens dubte, el model espanyol de compe-
titivitat territorial té una caracteristica singular: la indiscutida pre-
eminencia de la construccié com a via d’acumulacié i dels preus de
I’habitatge com a animadors del consum mesuren I'éxit de les estra-
tegies de l'empresarialisme urba en termes d’augment dels ma-
teixos preus del sol i dels volums de construccié d’habitatges, que
també son les principals fonts d’ingressos de les arques municipals.
L'objectiu primer de les autoritats locals i regionals només pot ser,
doncs, el creixement, especialment a través de la construccié de
noves resideéncies i infraestructures i de 'increment sostingut dels
preus immobiliaris. Com que la correcta lubricacié del funciona-
ment dels mercats de sol depen de les relacions «cara a cara» que
mantenen les xarxes locals de propietaris de sol, caixes d’estalvis,
empresaris i1 ajuntaments, s’explica a més que bona part d’aquestes
practiques entrin dins del camp del que coneixem com a corrupcio.

En aquest marc de competitivitat territorial, I’estat central no
desapareix, pero pren un altre cos. Interessat en el funcionament
del model financeroimmobiliari a escala estatal, la seva funcid és
garantir que cada context local tingui les condicions necessaries, en
termes fiscals i d’infraestructures, per al desenvolupament de les
seves maquines immobiliaries. Des d’aquesta posicio, I'estat central
absorbeix i interioritza gran part de la dinamica de competéncia
entre les ciutats i territoris que demanen dotacions sempre creixents
per poder dur a terme les estrategies d’empresarialisme urba a una
escala cada vegada més gran. Aquestes demandes s’articulen politi-
cament mitjangant la formacié de blocs regionals hegemonics que
utilitzen la figura de I'enemic exterior» per alinear grans capes so-
cials amb els interessos de les elits regionals i urbanes. Bons exem-
ples d’aquesta mena de dinamiques son les anomenades «guerres
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de l'aigua» entre les comunitats autonomes de I’'arc mediterrani, la
reclamacié d’inversions en infraestructures de transport d’alta ca-
pacitat o la creacid de «greuges comparatius» en el repartiment fis-
cal, amb l’alternativa victimitzacié de gairebé totes les comunitats
autonomes, inclosa la sobredotada (en tots els ambits) regié madri-
lenya.

En termes estrictament utils a 'empresarialisme urba, les politi-
ques s’han posat el vestit ideologic de les velles formes del nacionalis-
meidelareivindicacié autonomica, regional o central. Ditd’una altra
manera, per molt que vulguem continuar veient la «qiiestié nacional»
com una de les peculiaritats de la politica a Espanya, la veritat és que
el nacionalisme, si més no el nacionalisme de la politica institucional,
jafa molt de temps que es mou en un marc delimitat per la recerca de
la maxima acumulaci6 possible de recursos per desenvolupar els ci-
cles economics, i sobretot immobiliaris, a escala local i regional.

Naturalment, aquesta mena de régim de competitivitat territo-
rial no es practica només en el marc de I’Estat espanyol. La mateixa
Unio6 Europea s’ha vist fa poc sotmesa a estrategies politiques sem-
blants, que de manera natural tendeixen —i aquest és el gran pe-
rill— a una involucié nacionalpopulista generalitzada. En la mesu-
ra que la crisi afecta per primer cop la moneda unica europea, la
gestio politica d’aquesta no podia passar per l’atac a les cotitzacions
d’unes monedes nacionals que ja no existeixen,' sind per nous me-
canismes de competitivitat territorial. Alemanya, novament, ha si-
gut la principal impulsora d’aquest model politic «renacionalitza-
dor», alhora que els mercats de deute public es tornaven I’escenari
de la batalla entre estats. Submergida en els propis problemes de
deute public, que s’arrosseguen des de la reunificacié del pais,
Alemanya s’ha oposat fermament a qualsevol solucié conjunta de la
crisi del deute. Les lluites competitives que tenen lloc des de co-
men¢ament de 2010 han reforgat el rol del vell estat germanic com
a autentic gendarme economic europeu. Aquest ha conquerit aix{

1 Aquest ha estat el cas de les politiques que s’han utilitzat contra els paisos membres
de la UE que no pertanyen a ’euro, com els paisos baltics o Hongria, que han provocat
fortes recessions per la via de rapides devaluacions de la moneda d’entre el 201 el 30%.
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una posicid proxima al «dret de senyoratge» financer: només cal dir
que totes les emissions de deute es mesuren contra els seus bons.
Gracies a la forca politica que possiblement procedeixi de la situa-
ci6 dels bancs alemanys com a posseidors i compradors de deute
public europeu, Alemanya ha obtingut un avantatge competitiu que
li permet afrontar amb garanties el refinancament d’'un deute de
285.000 milions d’euros el 2011, perd sempre a costa d’agreujar
I'estrangulacié economica de mig Europa. Com ja hem explicat,
aquesta estrangulacié contribueix a elevar, gairebé per si sola, el
corrent de beneficis financers en un moment d’estancament genera-
litzat de I'acumulacio de capital.

Potser el més important en termes politics és que tota aquesta
batalla competitiva s’ha revestit de retorn als vells estereotips ideo-
logics de les dues Europes. Uns alemanys treballadors, eficients i
productius davant d’uns paisos del sud ganduls i corruptes que han
estirat més el bra¢ que la maniga i ara volen gorrejar de I’honesta
Alemanya.

Pero tornem al cas més proper de les eleccions a Catalunya. Si
més no ara com ara, resulta molt més convincent, electoralment i
socialment, amagar les formes de la «guerra entre pobres» —en con-
cret 'atac d’ordre cultural i social als immigrants— dins d’un discurs
nacionalista ampliament legitimat i que segons totes les aparences
manté una linea de continuitat des de la Transicid. De cara als
proxims anys, és probable que es confirmi la hipotesi que —tenint en
compte la forca amb que s’han fos a I’Estat espanyol les velles forces
territorials amb els moderns regims de competitivitat territorial— la
reaccio nacionalpopulista europea, amb la Italia berlusconiana com
apunt avangat, es repliqui aqui sota la forma de nous tipus monstruo-
sos de nacionalisme, inclos, no cal dir-ho, el nacionalisme espanyol.

Lesquerra en ruines o la fi de la socialdemocracia

Fins ara, les batalles de I'«esquerra» s’han situat lluny del qiiestio-
nament del domini neoliberal: el seu territori preferit ha estat el de
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la imatge. En el cas espanyol, aquesta deriva cap a un politica de
«gestos 1 simbols» és encara més accentuada. Durant la primera
legislatura socialista (2004-2008), encara en els anys de bonanca,
el pany i clau mediatic a qualsevol debat sobre la inviabilitat a mig
termini del model de creixement immobiliarifinancer —i de les ne-
gatives conseqiiencies socials i ambientals que tenia— es va intentar
compensar amb mesures tebies. Per exemple, la Llei del matrimoni
homosexual o el reconeixement de les minories urbanes van quedar
com uns assoliments insignificants dels drets civils si es comparen
amb l'apartheid legal dels estrangers, especialment patent en la per-
secucio dels sense papers. Encara ara I'important col-lectiu migrant
no té els drets politics més elementals, i tot i contribuir indubtable-
ment al PIB i al sosteniment de la caixa de la Seguretat Social, con-
tinua majoritariament sense dret al vot. La timida Llei de depen-
dencia, publicitada com I'assoliment social més gran de la decada, i
que basicament plantejava un miserable salari per a les cuidadores,
tampoc no ha acabat de tenir un desenvolupament important. Mal
plantejada, no ha abordat amb amplitud la crisi general de la cura a
les persones. O encara pitjor, s’ha comencat a aplicar coincidint amb
el procés de desmantellament dels sistemes ptblics de salut i la crea-
ci6 dels «mercats sanitaris» guiats per les comunitats autobnomes; un
procés que ha acabat convertint aquesta llei en una fantastica fines-
tra d’oportunitat per al desenvolupament d’un nou ninxol de negoci
a costa de la cura dels vells. Ni tan sols la relativa rellevancia me-
diatica del genocidi franquista i de 'anomenada «memoria histori-
ca» ha anat més enlla d’'una dentncia tardana i sense conseqiiéncies
legals d’una postguerra terrible. En definitiva, la feble hegemonia
«progre» d’aquests anys ha continuat basada en operacions cosmeti-
ques, exemptes de qualsevol critica social minimament consistent.
Amb el vaixell de les politiques del Govern socialista abando-
nat, potser es podria esperar que 'oposicié hagués sorgit d’altres
grups politics. Tanmateix, en ’ambit de la politica partidista, i tret
d’honroses i molt minoritaries excepcions, ’alineacié de fons amb
les politiques del Govern ha estat manifesta en tots els casos en que
altres partits han tingut alguna responsabilitat. Potser algt encara
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vulgui apel-lar als sindicats, a les grans organitzacions majoritaries,
com UGT o CCOO, que agrupen un segment important dels treba-
lladors i que logicament haurien d’estar interessades en la defensa
dels drets socials. Pero la capacitat de I'oposicié sindical no ha estat
gaire més gran. La prova més rotunda de la seva impotencia és en
I'escas seguiment de la vaga de funcionaris de juny de 2010 i de la
vaga general del 29 de setembre del mateix any. Les raons d’aquest
fracas son complexes i desborden en alguns aspectes la responsabi-
litat dels mateixos sindicats, perd no son pocs els factors que si que
els toquen i que no es poden menystenir. El primer, i sens dubte el
més rellevant, és I'enorme descredit social que tenen. La seva es-
cassa activitat i la seva renincia a practicar formes de pressio i de
conflicte sostingudes en el temps han facilitat que fins i tot en una
epoca de fort creixement econdmic com la de 1995-2007, el salari
mitja baixés en un 10% en termes reals. De fet, es podria dir que
I’evolucié del sindicalisme majoritari s’ha ajustat, des de la Transi-
cid, a un model representatiu dirigit a moderar la conflictivitat i a
limitar el desenvolupament de les seves expressions més radicals.
La institucionalitzacié de les eleccions i de la representativitat sin-
dicals —que beneficia les opcions majoritaries—, la generosa sub-
vencié de 'Estat que per diverses partides suma uns quants milers
de milions d’euros i la mateixa concepcié del sindicat com a «em-
presa de serveis» (formacié, vacances, cooperatives d’habitatge,
fons de pensions, etc.) semblen orientar-los no a protegir i defensar
l’assalariat siné a garantir-ne I'especifica integracié en un mercat
laboral cada vegada més atomitzat i precaritzat. L'altim tomb de la
seva posici6 en la negociacié de la reforma de les pensions el gener
de 2011 manifesta amb tota claredat que se situen abans al costat
dels aparells del Govern que al costat de la mobilitzacié social.
Draltra banda, el sistema de representacié en les empreses i la
possibilitat d’«alliberar-se» han convertit el «sindicalisme» en una
mena de carrera professional que poques vegades genera simpatia
entre els companys de treball. Només aixi s’explica I'éxit dels argu-
ments neocons en les campanyes per ensorrar el moviment sindical:
les sucoses subvencions de ’Estat i la figura de I’alliberat, caricatu-
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ritzada (sempre amb algun matis de realitat) com un «aprofitat que
fa anys que no trepitja un centre de treball».

Pero fins i tot quan el sindicalisme és honest i combatiu, sembla
condemnat a ser la prerrogativa d’'una minoria. Poc més del 10%
dels treballadors amb residencia a Espanya son afiliats. I aquesta
afiliacié es concentra principalment en els sectors tradicionals de la
industria, els transports i la funcié publica, on encara hi ha grans
centres de treball i capacitat de negociacié col-lectiva. La immensa
majoria dels treballadors de la hostaleria, el comerg, els serveis per-
sonals, les subcontractes de la construccid, la industria i la funcid
publica senzillament ni coneixen el «fet sindical» ni en reconeixen la
utilitat. I encara é€s pitjor la situacio6 dels treballadors migrants que,
en molts casos, no tenen drets de ciutadania o fan feines en sectors
completament «informalitzats», subjectes a les normes més arbi-
traries d’explotacié com é€s el cas, per exemple, dels treballadors do-
mestics. Per a aquests treballadors, caracteritzats per una alta mobi-
litat laboral, una forta atomitzacié de les condicions de contractacié
i un fort aillament laboral, I'organitzaci6 sindical és senzillament
una quimera. I ho continuara sent mentre no apareguin experi-
ments o assajos d’autoorganitzacié laboral que es vertebrin sobre
eixos (metropolitans?) que desbordin el sindicat sectorial i la seccid
sindical de centre de treball.

Sembla que les autoproclamades esquerres han renunciat a in-
tervenir politicament en la crisi. Els temps vénen marcats per una
espectacular i accelerada cursa cap a la dreta en la qual I'abséncia
de projecte i d’oposici6 llenca les velles esquerres comunistes a la
més total de les inoperancies, els partits socialistes a tornar-se
campions del neoliberalisme, els verds a ser els millors paladins
del green capitalism, i totes les dretes a una descarada exhibici6
d’imatges racistes i reaccionaries.

Labsencia de projecte, d’oposicid, de programa de reforma és
fruit d’una llarga trajectoria de corrupcid ética i politica, d’acu-
mulacié de derrotes i de rendicié davant I’hegemonia neoliberal,
pero també té arrels en la propia capacitat de superar els fangars del
reformisme d’esquerres del llarg segle XX.
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La clau del programa de reformes politiques que sintéticament
rep el nom de socialdemocracia es resumia en una simple triada:
feina, ciutadania i propietat publica. Primer, el lloc de treball és un
dret, i el mitja per excel-léncia d’integracié en la societat. La feina
pot ser mortificant i embrutidora, pero és també la principal font de
dignitat social. Cal fer notar que en el marc del reformisme socialde-
mocrata el treball assalariat no desapareix de ’horitzé dels desitjos
futurs. Se’n redueixen els horaris, se’'n milloren les condicions, aug-
menten els sous, pero el treball és tant un dret com una obligaci6 a
la qual es deu tota «persona ttil». Des d’aquesta perspectiva, la po-
litica economica ha d’estar encaminada a fer que aquest dret sigui,
de debo, una realitat. Dit d’una altra manera, el principal objectiu
del reformisme econdomic només pot ser la plena ocupacié. I en
aquest terreny no importa gaire que la feina real —a la fabrica i a
gran quantitat de llocs de treball de serveis— fos banal, moltes vega-
desinhumana, i gairebé sempre el producte del xantatge, tal i com es
van encarregar d’assenyalar tota mena de moviments i lluites durant
les decades de 1960 i1 1970. Aquestes critiques mai no van arribar a
fer forat en el dret del treball com a bandera de la majoria de
I’esquerra, i com a part del sentit comu politic de la immensa majo-
ria. Al capdavall, el vincle indissociable entre renda i ocupacio per a
tothom que no disposi de grans patrimonis és un fet tan evident com
dificil d’esquivar. Logicament, el reformisme historic ha provat de
convertir el treball assalariat en una cosa gairebé irrenunciable.

Al seu torn, la ciutadania moderna, amb tots els drets associats
a l'estat del benestar com la salut, 'educacid, les pensions, etc., es
pot entendre com una extensio del dret-deure del treball, en forma
de drets socials. De fet, tots els drets socials estan encadenats, d’una
manera o d’una altra, al treball: ja sigui mitjangant cotitzacions a
una caixa especifica (com la Seguretat Social), ja sigui per mecanis-
mes redistributius convencionals a través d’una fiscalitat sobre la
renda més o menys progressiva. Fins al punt que la bibliografia clas-
sica considera les prestacions socials com a part del sou, encara que
es percebin de manera «indirecta». Es evidentment aqui on entra
I’Estat i la propietat pablica. En la mesura que, durant aquestes de-
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cades, el marc exclusiu de les politiques economiques era |’Estat,
només podia ser I’Estat 'encarregat d’organitzar la provisio de les
prestacions socials. La plena ocupacid i els drets de ciutadania so-
cial es feien efectius per mediacié de I’Estat i la seva capacitat
d’articular els estimuls economics necessaris per sostenir el creixe-
ment economic (i per tant 'ocupacid), alhora que construia els or-
dres institucionals que permetien la universalitzacié de I'educacio,
la saluti el dret a una renda minima en els periodes de desocupaci6
involuntaria (atur, malaltia i vellesa). La propietat publica era la
manera d’assegurar que les garanties a la reproduccid social, que
s’intentaven regular mitjangant els pactes de I’estat del benestar, po-
guessin tenir si més no un ambit institucional propi i uns recursos
minims per ser efectives.

El problema de la triada socialdemocrata —i de retruc dels fona-
ments de I'esquerra moderna— és que ja no pot ser part d’'un pro-
grama reformista ni tan sols acceptable quan I'ocupacio es torna un
bé escas, I’Estat no és el marc exclusiu de decisi6 de les politiques
economiques, els ambits de reproduccid social es tornen ninxols de
negoci i les estrategies de les elits econdomiques no aposten ja tant
pel creixement economic com per la multiplicacié del benefici per
mitjans financers. En aquest context, la insisténcia en 'ocupacid i la
ciutadania, proclamada per bona part de I’'esquerra com a objectiu
de qualsevol sortida «progressiva» a la crisi, és propiament un ele-
ment més en I'agreujament de les logiques d’exclusié i d’afebliment
politic del moment actual.

Pel que fa a I'ocupacio, és del tot impossible continuar mantenint
la ficcié que la «dignitat del treball» a través del seu reconeixement
legal (I'estatut de ciutadania) justifiqui la vella bateria de drets so-
cials. Mai no s’insistira prou que el «treball remunerat» només és una
part, segurament ni tan sols majoritaria, del treball socialment qtil.
La part grossa del treball domestic, del treball de cuidar persones,
del treball de formacié, del treball creatiu (que normalment és
col-lectiu i difds), del treball intel-lectual, etc., continua sent no re-
munerada. Alhora, si es considera en termes d’utilitat social, molts
«llocs de treball» reconeguts i pagats son superflus, banals o senzilla-
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ment nocius, com és el cas de les feines merament burocratiques, de
control, o directament d’aquelles feines especialitzades en 'organit-
zaci6 de l'espoli de la riquesa social. La remuneracio capitalista del
treball no pot ser el criteri comptable del treball socialment ttil, ja
que només ¢és el resultat del que en termes capitalistes genera in-
gressos monetaris, independentment de si provenen de la produccio
agroecologica i artesanal d’'una cooperativa o del departament de
«vendes» d’una fabrica de mines antipersona.

Pero fins i tot si s’admet que la plena ocupacid continua sent un
objectiu politic desitjable, caldra reconeixer que cada vegada és
menys viable en el marc de la fase actual del desenvolupament capi-
talista. La plena ocupaci6 va desapareixer del camp de les politi-
ques economiques la decada de 1980, alhora que s’abandonaven les
politiques keynesianes. Les noves prioritats imposades sobre el con-
trol de la inflaci6 i del deficit public volen dir estrictament aixo: que
els interessos financers (o les «exigéncies» dels mercats) van abans
que la creacié d’ocupacio. El que actualment anomenem politiques
d’ocupacio no esta dirigit a la creacié d’ocupacio, que en ultima ins-
tancia depen dels nivells de demanda i d’inversid. S6n politiques del
que es coneix com a workfare (per oposicié a welfare) encaminades
a abaratir i a precaritzar les condicions de treball i a condicionar tot
I’ajut o subsidi estatal a buscar feina, cosa que evidentment millora
I'«ocupacionalitat» del treballador, o més ben dit, la capacitat que té
tot contractador, o el conjunt de la classe empresarial, de fer xantat-
ge als treballadors amb uns llocs de treball que hauriem de conside-
rar senzillament merdosos. La paradoxa d’aquestes politiques és
que han creat mercats de treball infinitament més flexibles i desre-
gulats que els dels anys setanta i vuitanta del segle XX, pero els ni-
vells de desocupacié —cap al 10% fins i tot en epoques de prosperi-
tat— sén molt més alts que en la pitjor de les recessions dels trenta
anys que van de 1945 a 1973. Per aix0 l'actual reforma laboral, que
promet abaratir 'acomiadament i acabar amb I’eterna dualitat del
mercat de treball espanyol, no va dirigida a crear ocupaci6 siné a
convertir la feina en un recurs perfectament ajustat a les fluctua-
cions de la produccié i la demanda.
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En un graé més amunt de la discussié economica, els nous key-
nesians, estendards de la petita part decent que queda de I'antiga
socialdemocracia, podrien insistir en el fet que la prioritat del dret
al treball només requereix tornar a I'¢poca dels grans estimuls key-
nesians. Es tractaria senzillament d’acceptar una dinamica expan-
siva de la despesa publica, retallar els beneficis empresarials a favor
dels salaris i apostar fortament pel desenvolupament d’economies
industrials competitives basades, novament, en creixements sostin-
guts de la productivitat. El punt feble d’aquesta argumentacié €s
que no s’ajusta gens a la conjuntura del capitalisme actual. Quina
mena d’ordenament politic internacional caldria per racionalitzar,
d’'una manera mitjanament justa, el geganti excés de capacitat in-
dustrial que arrosseguen les economies capitalistes avangades? Po-
dran els mercats de consum ampliar-se indefinidament, ni que in-
corporin els enormes blocs emergents de les classes mitjanes
asiatiques, per donar sortida a una quantitat creixent de productes
industrials? Que potser 'actual deriva financera no és justament la
soluci6 o la manera de fugir d’aquesta mena de pressions? Pero tam-
bé, fins on i fins quan és possible mantenir un creixement industrial
d’altes necessitats energetiques i materials en un mon finit i vulnera-
ble on ja es poden observar els primers simptomes d’una crisi ecolo-
gica a gran escala i a diferents nivells?

El capitalisme financeritzat de comencament del segle XXI no és
el capitalisme industrial dels segles XIX i1 XX. L’hegemonia de la ren-
dafinanceraharevelatI'irreversible incompliment de la promesa pro-
gressiva del desenvolupament de les forces productives que en altres
temps caracteritzava, i justificava, tota ’economia politica classica.

Pero si el dret al treball ha acabat degenerant en la subjeccio6 a
unes feines precaries i infrapagades, i finsi tot en un factor d’exclusio
quan ja ni tan sols és possible garantir I'accés de tothom a unes con-
dicions laborals lamentables, la insisténcia en la ciutadania i en
I’Estat com a garants dels drets socials no resulta gaire millor. La
reivindicacid dels drets socials a través de l'articulacié d’Estat i ciu-
tadania ha entrat en una crisi definitiva. Els factors que conflueixen
en aquesta conjuntura no son gaire dificils de reconeixer.
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En primer lloc, I’Estat ja no és com abans un subjecte plenipoten-
ciari d’'una gran quantitat de prerrogatives en materia economica.
De fet, a bona part de les regions del planeta, I'Estat ni tan sols cons-
titueix el marc prioritari de decisié politica. La limitacié dels seus
poders ve marcada per la globalitzaci6 financera i ’hegemonia dels
mercats. Durant les darreres decades, la vigilancia de les finances, a
través dels seus principals gendarmes, FMI1i BM —pero també de la
UE en el nostre cas—, ha proscrit tota forma d’expansi6 de la despe-
sa publica i ha castigat el més petit simptoma d’inflacié o de déficit
estatal a favor de les posicions dels creditors —gairebé sempre, €s
clar, els grans agents financers d’Occident. Es aix0 el que hi ha darre-
re la figura del «pla d’ajust», tan coneguda en el Sud global i ara tam-
bé a Grecia, Irlanda i Portugal. Per als paisos europeus, la institucio-
nalitzaci6 del régim neoliberal ha suposat la delegacié de bona part
de les prerrogatives en materia de politica monetaria en una entitat
immune a tota mena de control politic, el Banc Central Europeu.

Paral-lelament, la desregulaci financera i la imposicié de la lli-
bertat de moviments de capital a grans regions del planeta ha fet els
estats molt més vulnerables a moviments d’inversi6 a curt termini i
a atacs especulatius de diferents tipus. La crisi del deute sobira a
Europa n’és una bona mostra. El nou marc de competeéncia interte-
rritorial arriba, com hem vist, a estats en altres temps poténcies i fa
més fragil la seva virtual autonomia davant dels fluxos financers a la
recerca de col-locacions rendibles. I tanmateix, I’Estat continua sent
la instancia privilegiada a ’hora de garantir els drets de ciutadania
segons criteris de nacionalitat. Perd en un moén en que les cadenes
productives s’han deslocalitzat i fragmentat en una multitud de
punts geografics, en qué economies senceres s’han vist atacades i en
molts casos destruides per tal de garantir els beneficis i les posicions
dels grans bancs i corporacions occidentals, i en que de manera sis-
tematica i calculada els paisos més rics recorren a ma d’obra barata
del Sud global, pot encara I’Estat continuar sent el marc legitim de
discriminacio dels drets de ciutadania? La polaritzacié dels mercats
de treball occidentals entre les poblacions natives amb plens drets
—tot i les retallades— de ciutadania i les poblacions «no nacionals»
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amb diferents graus d’exclusio és prova evident de la hipocresia que
s’amaga en aquesta problematica reivindicacié de ciutadania.

Ara bé, ni que encara es pogués reivindicar I’estat nacié com a
possible garant del «benestar social» dels ciutadans, tal i com asse-
nyalen les esquerres nacionalistes de diferents tonalitats, de fet to-
paria amb un escull més gran. El nou marc de competéncia territo-
rial ha tingut una conseqiiencia encara poc valorada. En la mesura
que la financeritzaci6 dels comptes publics implica una creixent ex-
posicio del deute i una forta dependéncia dels agents financers glo-
bals, ’Estat s’ha vist obligat a convertir també els seus recursos
patrimonials —inclosos els béns i serveis socials— en actius finan-
cers i moneda de canvi davant les elits economiques. La subordina-
ci6 de I’Estat als interessos financers no és només el producte de la
corrupcio i d’'una degeneracié politica cada vegada més antidemo-
cratica. Es propiament una consegqiiéncia de la seva posicié estruc-
tural en el nou repartiment de funcions de I’economia global finan-
ceritzada.

Les feines immediates

El problema no és 'ocupacié. El problema no és com generar un
nombre més gran de llocs de treball merdosos, mal pagats i cada ve-
gada més a prop de la subordinacié i I'explotacié decimononiques.
El problema és que 'ocupacié sigui, en ultima instancia, 'inic mitja
legitim d’obtenir renda per a la immensa majoria.

La nova economia moral hauria d’apuntar directament al repar-
timent de la riquesa. I per aix0 cal admetre: (1) que la riquesa avui
és més gran que en qualsevol altra época historica; (2) que es distri-
bueix no segons criteris de merit laboral, sin6 d’acord amb la capa-
citat d’apropiacio financera de determinats agents economics; (3)
que el treball assalariat sembla condemnat cada vegada més a que-
dar-se amb les engrunes o les restes de la voracitat financera, i (4)
que una part substancial del treball socialment ttil no té reconeixe-
ment economic de cap mena.
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Dit aixo, si la qiiesti6 €s el repartiment de la riquesa i no la crea-
ci6 d’ocupacié —el repartiment d’'una abundancia inimaginable fins
fa poc i no pas l'escassetat de feina—, només ens queda articular
els mitjans per fer-lo possible. L'operacié hauria de ser simetrica i
contraria a la que exerceixen els mecanismes d’extorsio i d’apropia-
cié6 financera. N’hi hauria prou, si més no al comen¢ament, tal i com
han assenyalat ja molts economistes competents, a gravar la circula-
ci6 financera. Al cap i a la fi és la hipermobilitat del capital i I'’en-
ginyeria que permet convertir gairebé qualsevol cosa en un titol fi-
nancer el que serveix de base per a la multiplicacié dels beneficis
financers. Fins i tot amb tipus impositius relativament baixos (infe-
riors al 0,01%) seria possible recaptar quantitats increibles de di-
ners. Naturalment, dins d’aquest nou programa fiscal caldria aug-
mentar la imposicio sobre els beneficis financers, la persecucié de
I’evasi6 fiscal, la pressio sobre els paradisos fiscals i la supressié de
tota forma de desgravacid associada a la inversié financera —tant si
és habitatge com fons de pensions, societats d’inversio, etc.

Només amb I'aplicacié parcial d’aquestes mesures es podria re-
captar un fons suficient per aplicar una amplia politica de reparti-
ment sota alguna forma de renda basica, és a dir, de salari universal
no subjecte a cap contraprestacio laboral. Davant I’actual model do-
minat per la figura del precari vuit-centseurista —recordem que el
40% dels assalariats cobra menys de 800 euros al mes—, la renda
basica universal reconeix el valor productiu de tota existencia social,
des del treball de formacio fins al treball domestic. A diferencia, per
tant, d’'un programa basat en la creacié d’ocupacio a tota costa, que
tractaria de mercantilitzar, com ja es pretén, fins a I'iltima gota de
Pactivitat humana, sotmetent-la en tultima instancia a la logica del
salari, la renda basica permetria el desenvolupament d’activitats so-
cialment molt valuoses que mai no s’ajustaran ben bé a la forma del
mercat i al xantatge del salari.

Evidentment la classe empresarial, especialment la classe empre-
sarial espanyola —en bona part profundament esttipida i compro-
mesa amb el model laboral hiperprecari— reacciona davant
d’aquesta mena de propostes amb 'acusacié que no animen la gent a
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buscar feina, i per tant produeixen un augment de l'atur. I efectiva-
ment és aixi. Siaquest salari s’establis al voltant dels 800 euros, bona
part dels treballadors i treballadores precaritzats preferira dedicar-
se a una altra activitat: centenars de milers de llocs de treball a
I'hostaleria, als serveis de baixa qualificaci6 i als sectors industrials
desqualificats desapareixerien, o bé només s’ocuparien a canvi de
salaris i condicions laborals molt millors. En qualsevol dels dos ca-
sos, els guanys socials serien substancials. Si els sous s’apugessin, les
pentries de bona part de la poblacié es veurien immediatament
alleujades, i aix0 només a costa d’'una minva, potser no crucial, dels
voluminosos beneficis empresarials. Si una part dels assalariats es
retirés del mercat laboral ultraprecaritzat, podrien dedicar temps a
la formacid, a la cura de les persones proximes, a feines civiques i
politiques, tasques culturals, etc. En aquest darrer cas, les formes de
sociabilitat i convivencia no només serien molt més amables i huma-
nes, sind que probablement la productivitat economica del treballa-
dor col-lectiu milloraria substancialment (formacid, creativitat, co-
operacid). Fins i tot, doncs, des d’una perspectiva reformista, la
renda basica és una bona solucid. Pero per aixo cal abandonar tots
els clixés que consideren el treball remunerat —i totes les formes de
patiment que suposa— I'tinica activitat socialment ttil o valuosa.

Un programa de reforma fiscal dirigit a gravar la circulacid i les
rendes financeres, i alguna mena de distribucié de I’estil d’una ren-
da basica, no serien, pero, suficients per invertir els mecanismes
d’apropiaci6 financera. Potser, si més no de moment, amb timidesa,
alguns dels think thanks liberals més intel-ligents ja han llangat pro-
postes de renda basica acompanyades de programes de privatitzacio
total de les garanties socials. No cal insistir que no serveix per a res
tenir un pobre sou de superviveéncia si a més has de pagar (i molt)
per 'educacid, la salut, I’habitatge, estalviar per al futur, etc. Aques-
ta mena de renda minima com a molt posaria un limit al col-lapse
social que implica la continua despossessio financera.

Les opcions es poden situar més enlla del debat entre la definiti-
va liquidacid de I’estat del benestar per la via de la privatitzacié dels
mecanismes d’assignacio social i la pobra linia de defensa que deixa
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a la iniciativa de I’Estat el que encara queda d’aquestes garanties
—cada vegada més associades a mecanismes privats de gestid. Sen-
se que aquest tipus d’estrategia suposi abandonar la resisténcia con-
tra les privatitzacions i la lluita pel sector «public», es tractaria
senzillament d’apostar per formes de propietat i de gestié que esti-
guessin directament en mans de la poblacié. Formes de regulacio i
de control democratic dels recursos i serveis que constitueixen la
base de la vida social, i que sobretot permetin construir un marc
d’autonomia davant de les dinamiques predadores i de la dependén-
cia financera (en forma de deute) derivades de les formes privades i
financeritzades de provisi6 de les garanties socials.

Desgraciadament, estem tan acostumats al debat de «public»
contra «privat» que resulta dificil reconeixer altres models institu-
cionals d’organitzacio i gestié de béns i de recursos. Tanmateix, la
propietat i la regulacié comunal dels recursos és probablement el
sistema més provat d’organitzacié economica que hagi existit al llarg
de la historia, i segurament també el més equitatiu. Bona part de les
societats camperoles i indigenes encara mantenen sistemes d’ex-
plotacié comunal d’alguns béns, ja siguin pastures, boscos, aigua o
terres de conreu. La propietat i la gestié comunals exigeixen la par-
ticipacié d’'una comunitat definida en l'organitzacié i 'explotaci
d’un recurs que no pertany ni a I’Estat ni a cap agent privat, sind que
és comu i per tant de tothom.

La critica classica del liberalisme a la gestié comunal sosté que
una cosa que és de tothom i de ningu en particular, perd que alhora
és finita —com la pesca en una determinada zona maritima o les
pastures d’una serralada— acabara destruida per I'acumulacié de
comportaments egoistes per part dels beneficiaris. Segles i fins i tot
mil-lennis d’explotacié comunal d’'una infinitat de recursos a dife-
rents arees del planeta demostren justament el contrari. La suposa-
da «tragedia dels comuns» es pot convertir en la manera més estable
i sostenible de gestié dels recursos, sempre i quan la comunitat que
els gestiona i explota defineixi unes regles precises i clares d’ds, que
en comptes d’excloure uns quants membres de la comunitat esta-
bleixin formes d’aprofitament equitatiu i racional.
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Es podria pensar que aquesta forma de propietat comunal no
s’adapta a societats tan complexes com les actuals, pero la veritat és
que la ciencia i bona part del coneixement que en aquests moments
circula per les xarxes digitals forma part de la utilitat piblica imma-
terial més gran que cap societat humana hagi conegut. Internet i les
noves tecnologies de producci6 i reproduccié de continguts digitals
han permes I'accés potencial gairebé universal —n’hi ha prou amb
un terminal d’'ordinador— a qualsevol obra intel-lectual, alhora que
han abaratit enormement els costos dels mitjans de produccié i de
distribucid. Tan important és aquest recurs que bona part del futur
de les nostres societats es debat al voltant dels seus models de gestio.
Les lleis de propietat intel-lectual i industrial s6n, de fet, les formes
modernes d’apropiacié i d’espoli d’aquestes noves utilitats publi-
ques del coneixement. Una mena de nous tancats, semblants als que
en altres temps van acabar amb els comunals de les comunitats
camperoles a Europa i els van prendre tot mitja de vida que no fos
el salari, 1 que ara s’acarnissa sobre les potencies del patrimoni
comu del coneixement i de la cultura.?

Draltra banda, I'enorme degradacié ambiental del planeta, la
destruccid d’ecosistemes sencers, I’aniquilacié de boscos, costes, ai-
giies continentals i recursos marins podria veure’s radicalment fre-
nada si se’ls tornés a un régim comunal. [gualment, podriem provar
de reconduir les antigues garanties socials —en mans de I'Estat—
cap a formes de propietat i de gestié comunals, competencia directa

2 Com tantes altres vegades, en aquesta baralla en torn a la regulacio i les formes de
propietat sobre el coneixement i la cultura, les industries culturals i les societats de
gesti6 de drets d’autor, igual que uns quants creadors, sostenen que els drets d’autor
(o el copyright en el mén anglosaxd) sén imprescindibles per mantenir la creacié. De
que viurien els autors? I qui podria dedicar temps a la creaci6? Aquestes preguntes
estan, pero, expressament mal enfocades. La immensa majoria dels creadors d’obra
intel-lectual no viuen dels drets d’autor: fan la feina ja sigui per vocacio, ja sigui a tra-
vés d’una altra activitat professional (com la docencia, la recerca o el periodisme), ja
sigui obtenint-ne rendes que no passen pel monopoli de la copia (com fan els musics
amb els concerts). El problema no és, per tant, de la creacid, que sense proteccions
monopolistes es panseix; el problema és de la industria, obsoleta en les actuals condi-
cions tecniques de produccio i de distribucié del coneixement; la qiiestié més impor-
tant és com aprofitar les poteéncies i les possibilitats d’una utilitat ptblica intel-lectual
en termes de democracia i d’igualtat d’accés al coneixement.
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de les comunitats d’usuaris i de treballadors organitzats mitjancant
formes de democracia directa gens utopiques. Hospitals, escoles,
universitats i un llarg etcetera d’institucions podrien governar-se,
dotar-se i orientar-se millor si tots els subjectes socials implicats —i
no els agents econodmics interessats a gestionar-los, que és com ara es
vol introduir la «societat» en I’Estat— practiquessin una barreja de
cooperacio i control agonal dels interessos particulars de cada grup.

La propietat comunal, al revés que la propietat publica, impedi-
ria definitivament que I’Estat pogués tractar aquests recursos com a
béns patrimonials, sempre susceptibles de vendre’s en cas de neces-
sitat. Largument que el sector privat és més eficag en la gestié de
recursos escassos, sempre tan fals fins i tot en relacié amb la propie-
tat publica en aspectes clau com la sanitat i I’educacid, resulta també
ridicul en relacié amb els béns naturals que precisament per ser pri-
vats registren un terrorific pendent negatiu a tot el planeta. No cal-
dria una gran imaginacio institucional per assajar maneres diferents
de gesti6 comunal i democratica que acabessin amb els tipics vicis
de les formes de gesti6 publica o privada (el malbaratament, la co-
rrupcid, la visio a curt termini), alhora que aprofitessin els sabers
experts (sempre necessaris en sistemes complexos) per tal de con-
servar, millorar i explotar aquests mateixos recursos.

Lltima qiiestié fonamental en la reinvencié d’un projecte de
reforma toca altra vegada el gran mite de I'esquerra moderna i del
programa socialdemocrata: la posicié de I’Estat. La propietat co-
munal és una manera de tornar poder a les poblacions i d’articular
formes de democracia i de gestié dels recursos que certament gene-
ra marcs institucionals perd no propiament estatals. Tanmateix, la
fiscalitat sobre les rendes financeres i molts dels mitjans que haurien
de permetre la creacié dels comunals o d’experiments de distribucié
de la renda de caracter universal passen per un cert grau de concen-
tracié de les decisions, i sobretot per escales d’intervenci6 que des-
borden completament els marcs estatals i nacionals.

El repte és, doncs, Europa: l'organitzacié a escala continental
d’una fiscalitat sobre la circulaci6 financera i les rendes del capital,
la creaci6é d’un pressupost comu i 'organitzacié d’'una renda basica
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universal. Uescala de control dels mercats financers i dels fluxos es-
peculatius no pot ser més petita que la d’un continent. I el sotmeti-
ment de les elits financeres i economiques exigeix un poder de regu-
laci6 capag d’actuar a escala global. Només aixi resultara possible
trencar l'altra logica imposada per la globalitzacié: la ferotge com-
petencia entre territoris i les regulacions frontereres que regulen de
manera tan asimetrica els moviments de poblacié. Evidentment, no-
saltres criem que els mecanismes de distribucio i reorganitzacié dels
drets socials haurien de superar el marc economic europeu i inclo-
ure també tots els paisos a I’0rbita economica de I’euro, comencgant
per Turquia, el Magrib i bona part de ’Africa subsahariana.
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A manera d’epileg:
emprenguem el gran
repartiment

Si d’alguna cosa serveix I'analisi de la crisi és per mostrar que no
segueix el curs marcat per la necessitat economica. En la crisi no hi
ha res dirigit per la necessitat: ni la reforma dels mercats laborals, ni
les pensions, ni les mesures d’austeritat. La crisi esta determinada,
de dalt a baix, per decisions politiques. I és en el camp de la politica
on es juga la partida del futur immediat.

La conjuntura encara és oberta. La lluita distributiva que han
llancat les grans corporacions globals i les oligarquies locals en for-
ma de rescats empresarials, privatitzacions, control de la despesa
publica, atac als salaris, etc., no inaugurara un model d’acumulacié
viable, perd tampoc no es desplegara sense obstacles. La insurrec-
ci6 europea, ja encetada, mostra que el futur prefixat és molt lluny
d’acomplir-se. Les revolucions d’Egipte 1 Tunisia, les vagues de
Franga i Grecia, els riots de Roma, Mila o Londres, el deteriora-
ment sense limits de la legitimitat de la classe politica i el valor que
bona part de la poblacié déna als sistemes publics de pensions i als
drets socials no cediran en un futur immediat. Per molt que encara
no haguem vist res comparable als monstres socials i politics que
segurament s’engendraran els proxims anys, és previsible que un ci-
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cle expansiu de lluites, d’indignacid i fins i tot d’organitzacié politica
mantingui i encara amplii el camp del possible.

I tanmateix, la conjuntura només continuara oberta si som ca-
pagos d’admetre la senzilla moralitat d’aquests tres anys de xantatge
social i economic, que «ja no val la pena esperar res, perque no hi ha
res ni ningu que es pugui esperar». Ni una rapida sortida de la crisi,
ni un sofisticat programa de reformes progressives, ni una «esque-
rra» en qui confiar com a minim en la batalla del futur. Res de tot
aixo sembla probable. Tot ha quedat senzillament a les nostres mans
d’on, d’altra banda, mai no havia d’haver sortit. EI que ensenya la
podridura del sistema politic, la criminal fugida endavant de les
elits financeres, el buit politic i 'absencia d’alternativa, és que tot
esta per inventar, absolutament tot: els grans projectes de reforma,
l'organitzacié econdomica, la democracia.

La nostra veritat, per tant, en qué haurem d’insistir a cada pas,
passa per no acceptar el xantatge d’'una economia en crisi, d’'una
renda sempre associada al lloc de treball, aixi com tampoc cap for-
ma de responsabilitat institucional amb I’actual organitzacié de la
produccio i la distribucié de la riquesa social. La nostra veritat és
que la bona vida, la vida que val la pena de viure’s, passa —si no
exclusivament, si en bona mesura— pel repartiment de la riquesa i
la reinvencid de la democracia.

En aquest cami només ens falta perdre la por, i conquerir
I’alegria d'un mén que encara ara, sota 'amenaca de I'inici d’'una
llarga decadencia, €s més ric que qualsevol dels precedents.
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